[image: ]Curso: Gestión de la Mercadotecnia



EL arte de la guerra
1. ¿Quién es Sun Tzu?
2. El arte de la guerra es una filosofía descansa en dos principios ¿Cuáles son?
3. ¿Cuáles son Los principios de Sun Tzu?
4. ¿Cuáles  son las estrategias que  las empresas deben conocer con profundidad?
5. De al menos tres  ejemplos de las estrategias llevadas a  cabo siguiendo los enunciados del arte de la guerra:
6. ¿Cuáles son las tres etapas que ha pasado  la globalización? 
7. Los principios tradicionales de la gerencia tienen que complementarse con las nuevas destrezas propias de la orquestación de redes, tan necesarias en un mundo plano.  ¿Cuáles son estas destrezas? 
8. ¿Qué supone el  concepto de orquestación?
9. ¿Cómo podemos mantener el compromiso de nuestros aliados sin que seamos los propietarios? 
10. El problema no sólo está en saber dónde están las oportunidades sino en saber aprovecharlas. Esto implica montar la ola del crecimiento del consumo sin quedarse atrás ni adelantarse demasiado.  ¿Qué debemos hacer para aprovechar este tipo de oportunidades en el lugar y momento justos? 
11. ¿Para estar midiendo los efectos de un mundo plano, los líderes comerciales necesitan estar al tanto de?
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12. ¿Qué desafíos cree que la compañía Despegar.com  enfrentó para lograr el éxito? 

Video Competencia e Innovación

13. ¿Cuáles pasos llevo a cabo el Circo Soley, para conseguir sus objetivos?
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