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ELEMENTOS DEL NEGOCIO JURIDICO#*

Ana Lorena Umajia Rojas
Victor Pérez Vargas

NEGOCIO JURIDICO Y CONTRATO

El negocio juridico es una programacién! objetiva de intereses. Tradicionalmente se le defi-
ne como una manifestacién de voluntad dirigida a un fin préctico tutelado por el ordenamiento ju-
ridico.2

Modemamente, la doctrina distingue la figura del negocio juridico, como categoria més
amplia que comprende todos los actos de autonomia privada, como tales relevantes para el dere-
cho, de 1a figura del contrato que representa una especie de negocio; el bilateral o plurilateral- de
contenido patrimonial3 T

El contrato se caracteriza por patrimonialidad y “bi” o “pluri” “lateralidad”. El negocio su-
pera estas limitaciones, constituyéndose en un género amplio, donde encuentran cabida convenios,
contratos, actos no patrimoniales, testamentos, etc; todos tienen en comiin que hay una voluntad

exteriorizada y un fin al que se tiende, a la programacioén de intereses.
Nuestro Cédigo Civil se mantiene dentro del sistema tradicional dictando, en el libro de las
Obligaciones, la disciplina de los contratos en general y regulando los diferentes tipos de negocios
en forma especifica, aunque se hace la extensién de ciertas normas a los actos unilaterales, en lo
que sean compatibles. 4
La figura del contrato constituye la categoria més difusa y representativa del negocio. Al li-
mitarse a la teoria del contrato debe tenerse presente la nocién y la teorfa del negocio, pues sélo
en esta figura méds comprensiva pueden encontrar solucién ciertos problemas.

Lo propio del negocio es que el ordenamiento adecia la eficacia a la programacién de
intereses.

* Este capimlo fue realizado en coautoria.
Fue publicado en la Revista Judicial N-12, Corte Suprema de Justicia, San José, Costa Rica.

1. Sobre el negocio como programacién, CAMPAGNA, L. / negozi di altuazione e la manifestazione dell'in-
tento negoziale. Milano, 1958, pég. 55. PANUCCIO, Vincenzo. Le dichiarazioni non negoziale di vo-
lunia. Giuffré-ed. Milano, 1966, pég. 313. BARCELLONA, Pietro. Profili della teoria dell'errore nel nego-
zio giwridico. Milano, 1965, pég. 150. BUCCISANO. La novazione oggeliva, e i contrati estintivi one-
rosi. Milano, 1968, pég. 116, Cit por PEREZ VARGAS, Vidor. La interprelacién de los contratos en -
la jurisprudencia nacional y en la doctrina. Revista Judicial N®. 4. Core Suprema de Justicia, San José,
C.R. junio 1977, pég. 59.

-

2. CARIOTA FERRARA, Luigi. /I negozio giuridico nel diritto privato italiano. Morano Editore. Pigs. 73-
74. Afiade "Mirando la responsabilidad del sujeto y la confianza de los otros”.

3. SCOGNAMIGLIO. Contratti in generale. Ed.Vallardi, 1972, PEREZ VARGAS, op. cit, supra nota 1,
pég. 58.

4, V. an. 579 Céd. Civil. Extiende al testamento las reglas relativas a las obligaciones.
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La teorfa del negocio debe resolver tres problemas bésicos: la estructura, la funcién yla
eﬁcacia.’Enelcampodelaeﬁcacia,scmdecomplaarlaposicidnclésica.quenﬁmlamle-
vancia del negocio respecto al verificarse de los efectos queridos, configurdndolo como especie
causal, comprensiva de todos los elementos necesarios. Se busca fundamentalmente, considerar-
lo en una perspectiva diversa, que se refiere a larelevancia del reconocimiento que efectia el dere-
cho a un acto de autorregulacién de intereses privados atribuyéndoles efectos correspondientes, e
imponiendo limites y cargas.

En este estudio se enfocan aspectos de los otros dos problemas. Respecto de la estructura,
la voluntad viene a constituir la esencia del negocio, exteriorizada a través de una manifestacién,
que es el otro elemento negocial, de tipo formal. En este punto se dan arduas discusiones en las
hip6tesis de divergencia entre voluntad y manifestacién, y sobre el valor y significado del ele-
mento voluntad como factor esencial de la figura. Se plantean ademis otros llamados elementos
del negocio, que pueden ser considerados més correctamente como requisitos o presupuestos su-
yOS.

En lo que respecta a la funcién, sélo constituye negocio vélido aquel acto de voluntad
que corresponde a una causa adecuada segiin el ordenamiento. Viene asf a delinearse otro elemen-
to esencial (funcional) que se suele afiadir a la voluntad y la manifestacién,

De todos los negocios juridicos es el contrato el que encuentra mas amplio tratamiento en
las leyes civiles y comerciales; las reglas que rigen otros negocios son muchas veces una exten-
sién de los principios legislativos contraciuales.” Pero modemnamente se considera "que la Teoria
del Negocio Juridico ha absorvido la del contrato, que viene a regularse en sus aspectos principa-
les por las normas genéricas de la primera en cuanto le sean singularmente aplicables” 3

En cuanto negocio, el contrato es éxpresién de autonomia privada, comportamiento de pro-
gramacién de intereses.? Puede considerarse como “el acuerdo entre dos o mds partes para produ
cir efectos juridicos de cardcter patrimonial".\0

El Cédigo Civil no contiene una definicién expresa del contrato.

Nuestra jurisprudencia lo ha conceptuado en este sentido: "El contrato es una relacién juri-
dica nacida del acuerdo de los contratantes, que crea obligaciones, sea a cargo de cada uno de
ellos, sea a cargo de uno solo..." !

"En esencia la naturaleza y contenido del contrato consiste en una promesa, generalmente
reciproca y aceptada por las partes sobre un futuro comportamiento” )2

El cardcter distintivo del contrato, respecto a otros tipos de acuerdos relevantes para el derecho,
es su patrimonialidad.” Se tutelan intereses juridicos patrimoniales, y esa es la peculiaridad de
los convenios que a ellos se refieren. Tradicionalmente se ha hecho la distincién entre derechos
reales y personales. Segiin la clase de derecho cuya existencia determinen, pueden los contratos
distinguirse en dos subgrupos: los que tienen eficacia obligatoria (o sea, fuente de obli-

SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 3, pdg. 5.
SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 3, pég. 8.

PEREZ, op. cit., supra nota 1, pég. 60.

8.  RAMIREZ SEGURA, Mario. "Nociones sobre la teoria del contrato”. En: Revista Judicial N*. 5 Afio II,
Corte Suprema de Justicia. San José, C.R. Set. 1977, pig. 60.

9. PEREZ, op. cit., supra nota 1, pig. 59.

10. PEREZ, op. cit., supra nota 1, pig. 59

11.  Cas: 10:20 hrs. 10 dic. 1940 N¥. 173, T sem. tomo II, pég. 1 del apéndice.
12 SALA PRIMERA CIVIL, N 219 de 9:00 hrs. de 27 de julio, 1973.

13. V.SCOGNAMIGLIO cit., supra 3.
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.i,;'gaciones), y aquellos cuya eficacia es real (son constitutivos o traslativos de derechos reales).14
= El anilisis de los elementos del negocio juridico, es por tanto, conducente al contrato. Es-

te es el negocio por excelencia, y su regulacién positiva da las pautas generales para la elabora-
cién de aquella mas amplia y moderna categoria.

PARTE 1

ELEMENTOS DEL NEGOCIO JURIDICO

3 1. Desarrollo histérico

a. Derecho Romano

Con referencia al Derecho Romano es erréneo hablar de elementos constitutivos fundamen-
tales del negocio juridico, identificandolos como se hace hoy en dfa, con la declaracién de volun-
tad y la causa. Seria m4s correcto referirse a elementos constitutivos de los singulares tipos ne-
gociales, elementos que por su disparidad, no son susceptibles de ser insertos en un esquema ge-
neral, y mucho menos, de ser clasificdos.!S

b-  La posicién tradicional

Con la Pandectistica se inici6 la clasificacién, que se ha venido repitiendo en la mayor par-
te dela doctrina, en elementos esenciales, naturales y accidentales. Originariamente se referfa a
los actos juridicos, y luego se extendi6 a la categoria del negocio.

¢-  La moderna critica a la posicién tradicional

En tiempos més recientes la doctrina asume una posicién heterogénea pero en general, cri-
tica de la clasificacién enunciada, que resulta insuficiente e inadecuada para explicar el fenémeno
negocial.

2; Elementos esenciales

Se llaman elementos esenciales a los que integran el negocio y a los que hacen de é1 un ne-
gocio de una especie determinada, y sin los cuales o no habria negocio, o éste serfa de otra espe-
cie.16

Son aquellos elementos que deben existir para dar vida a un negocio juridico en general, o
a uno determinado en particular,!? para que una situacién de hecho venga calificada por el Dere-
cho como negocio juridico.!®

14.  PEREZ, op. ciL, supra nota 1, pig. 60.

15.  FRANCESCHELLI, Bruno. Nozioni di diritto privato. Casa Molisana del Libro Editrice. Napoli, 1962,
pég. 81.

16. ENNECCERUS, Ludwing. Derecho de obligaciones. Bosch Casa Editorial Barcelona. Undécima Edicién,
1950. Tomo I, Volumen II: pag. 299. ’

17.  STOLF, Giuseppe. Teoria del megozio giwridico. Casa Ed. dott. Antonio Milani Padova. Cedam. 1961,
pég. 13.

18.  RUSSO, Emnio. /I termine del negotio giuridico. Giuffit-ed. Milmo 1973, pégs. 97-98. V. también
CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2. pég. 35.
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voluntad de las partes, y afectan, normalmente, su eficacia,!® y de los llamados elementos natura- |

les, que se insertan autométicamente en el negocio de modo que Ia voluntad delas partes s6lo es
necesaria para excluirlos, con lo que vienen a ser mis bien "efectos” del negocio,2

Se observa fécilmente que la teoria se forma clasificando bajo un mismo perfil, ideas por
completo heterogéneas.?! Falta en esta triparticién un criterio uniforme que permita configurar
las categorias en forma I6gicamente aceptable.

Cuando la doctrina habla de elementos naturales, se refiere a efectos negociales que funcig-
nan a falta de pacto en contrario. Los elementos accidentales son maneras de configurar el nego-
cio o sueficacia. Y cuando se habla de elementos esenciales, no se da a tal calificacién un signi-
ficado univoco, porque de una parte quiere designarse el caricter de los elementos que resultan ne-
cesarios para la existencia y la validez del negocio y de otra, el cardcter de aquellos elementos
que configuran la esencia del esquema negocial tipico.22

Mayor es la confusién cuando se entra a considerar qué elementos deben pertenecer a cada
categorfa. No se distingue entre elementos y requisitos de estos, ni hay consenso respecto a sy
incidencia en la validez, la eficacia, o la existencia del negocio. Si a ello se suman las diversida-
des terminoldgicas, el resultado es un verdadero desconcierto en la materia.

Algunos autores prefieren hablar de "requisitos”.23

a- La mayor parte de la doctrina los sitia en la esfera de la validez del negocio.2¢

b-  Otros hablan de elementos o requisitos de existencia o de formacién del negocio.2s

c-  Algunos se refieren iinicamente a "elementos” 26

d-  Finalmente, no falta quien se refiera a dos aspectos indistintamente: existencia y validez.27

Las clasificaciones varian de un autor a otro. Las mds corrientes que se realizan, conside-
rando los elementos o requisitos son:

19. FRANCESCHELLI, op. cit., supra nota 15, pég. 100.
20. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pég. 115.

21. DIEZ PICAZO, iuis. Fundamentos del Derecho Civil Patrimonial. Editorial Fechos, Ma-dnd, 1972.
Volumen 1, pég. 226.

22. FALZEA, Angelo. La condizione e gli elementi dell'alto giuridico. Ginffré Milano 1941, pég. 66.

En este sentido, ESPIN CANOVAS, Diego. Manual de Derecho Civil espasiol. Ed. Revista de Derecho
Privado. Madrid, 1968. Volumen I, parte general, pig. 380, define los elementos esenciales, y dice que
sSlo ellos pueden llamarse requisitos del negocio. STOLFI, op.cit., supra nota 17, pég. 13, usa
indistintamente "elementos” o "requisitos”.

RESCIGNO, Pictro. Manuale del diritto Privato [taliano. Jovene Editore. Napoli, 1973, pég. 277,
prefiere hablar de elementos esenciales y no de requisitos. Nuestro Cédigo Civil habla de “condiciones'

(art. 1007).

24. Entre otros: JOSSERAND, Luis. Derecho CivilTomo T, Vol. 1. Teoria general de las obligaciones.
Ediciones Juridicas Europa-América Bosch y Cia. Editores. Buenos Aires, 1951. Pig. 38. PIRAS,

Salvatore. Osservazioni in maleria di leoria generale del contratto. Ginffrée-ed. Milano, 1952, pég. 26.

25. Por cjemplo, BRENES CORDOBA, Alberto. Contratos. San José, Costa Rica, 100 pigs. Edicién mimeo-
Pig. 3. ALVAREZ, Teodoberto. Derecho Civil. Teoria de los actos juridicos. Ed. Nascimento.
Santiago de Chile, 1949, pég. 24. ALESSANDRI, Arturo y SOMARRIVA, Manuel. Cwso de Derecho Ci-

vil. Tomo L Vol L Parte general. Ed. Nascimento. Santiago de Chile, 3% edicién, 1961, pédg. 300.

B

26. STOLFI: op. cit., supra nota 17, p4g. 14.

27. DE RUGGIERO, Roberno. Instituciones de Derecho Civil. Tomo IL Vol. L Instituto Editorial Reus, Ma-
drid. Traducci6n de la 4%, Edicién italiana por SERRANO y SANTA CRUZ; pégs. 271-272.




Una posicion tradicional, segiin la cual los elementos esenciales se dividen en dos grandes
grupos: generales, que deben estar presentes en todo negocio, y son: voluntad, manifesta-
cién y capacidad; pero esta es presupuesto subjetivo y no elemento; especificos, que deben
estar presentes en algunos negocios determinados, pudiendo faltar en otros; la forma (en
los negocios solemnes) o el objeto (al menos en los negocios de derecho patrimonial). 28 En
un sentido similar, se distinguen los elementos en comunes, que son propios de todos los
negocios; especiales, que existen s6lo en algunas clases o grupos; y especialfsimos
necesarios para algunos determinados. 2° C

Los clemgntos esenciales pueden ser comunes a todos los negocios, o especiales, que son
los tipicos de una determinada especie de negocio, como el precio en la compraventa.30
Los esenciales y comunes son la declaracién de voluntad y la causa. El objeto s6lo forma
parte de los negocios patrimoniales, como los reales. La forma sélo es esencial en los ne-
gocios solemnes.3!

Los elementos o requisitos son la capacidad, el consentimiento, el objeto y la causa lici-
1a.32 Algunos afladen la forma,3 o eliminan la capacidad por referirla al consentimiento.34

Como se ha observado, las clasificaciones y los elementos varian de un autor a otro, y

ello demuestra la inconsistencia de la elaboracién tedrica, que proviene, en gran parte, de una
inexacta comprensién de lo que se va a entender por "elemento”, y de lo que constituye una cuali-
dad de éste. Se requiere también precisar la relacién entre elementos, formacién, validez y efica-
cia del negocio.

3.

Estructura del negocio juridico

El negocio juridico es un acto humano que expresa un interés de la vida, relevante para el

Derecho, y al que éste otorga consecuencias juridicas. El efecto juridico es un valor juridico con-
dicionado, es decir, asumido por el derecho bajo la condicién de que se produzca una situacién de

31

32.

33.

CARIOTA FERRARA. Op. cit., supra nota 2, pig. 115. Tal es una posicién tradicional, que resulta ina-
ceptable si se estudia la funcién y estructura del negocio desde el punto de vista del derecho como fené-
meno resl objetivo. V. FALZEA, Angelo. Efficacia Giuridica. Voci di Teoria Generale del Diritto. Giuffre-

ed. Milano, 1970. P4gs. 190 y ss.

CASTAN TOBENAS, José. Derecho Civil Espaiol Comin Floral. Instituto Editorial Revs. Madrid. Nove-
na edicién, 1958. Tomo I, pég. 373.

Véase, por ej.: Cas. N 68 dc las 10:10 hrs. del 16 de agosto de 1951, semestre I, tomo I, pig. 892.
Cas, N2, 116 de 16:45 hrs. del 20 de diciembre de 1966, sem. IL Tomo II, pég. 789.

ESPIN CANOVAS. Op. cit., supra nota 23, pég. 380. BRANCA, Giuseppe. Instiluzione de Diritto Priva-
to, 5* Edizione. Zanichelli Bologna 1973. Pig. 60.

VENZI, Giulio. Manuale di Diritto Civile Italiano. T Edizione Torino Unione tipografico-Editrice. Tori-
nese, 1933. Pég. 391. STOLFL Op. cit., supra nota 17, pég. 14. JOSSERAND. Op. cit.,, supra nota 24,
pég. 38. ALVAREZ. Op. cit, supra nota 25, pég. 24. "..los tres requisitos bésicos para el perfecciona-
miento del contrato, consentimiento, causa y objeto..”. Sala Primera Civil, N° 382 9:00 hrs. 10 set.
1976.

TORRENTE, Andrea. Manuale di diritto privado. Dowt. A. Giuffre-ed. Milano, 7* Edizione 1968, pég.
444, ALESSANDRL Op. cit, supra nota 25, pég. 300. BRENES CORDOBA. Op. cit,, supra nota 25,

phg. 3.

DIEZ PICAZO. Op. cit., supra nota 21, pég. 100. MAZEUD HENRI, LEON Y JEAN. Lecciones de Dere-
cho Civil. Parte segunda. Volumen 1. Ed. Juridicas Europa-América. Buenos Aires, 1969. Pég. 127.
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hecho precedente,’ una "especie factica” concreta, que es "causa” de aquel efecto.% :
Se distinguen asf dos figuras en el negocio: una causal, que es siempre un fenémeno tem.
poral, un comportamiento; y otra, efectual, que es el valor atribuido al hecho.?” '

a-  Andlisis de la figura causal

En la "especie fictica" causal hay dos categorias de elementos: los esenciales o principales
(causas de la eficacia) y los inescenciales o0 marginales (concausas de la eficacia). A estas dos ca-
tegorias corresponden dos 6rdenes de calificaciones juridicas de la "fattispecie”, que se expresan
en los institutos de la relevancia juridica y de la eficacia juridica.3® Los elementos esenciales
constituyen un esquema juridico; hay ademds una zona marginal o periférica, a la que permane-
cen confinados todos los elementos que, por representar notas accidentales o variables I6gicasres-
pecto a la esencia conceptual expresa de aquel esquema, determinan los limites y la extensién de
su eficacia.®®

Juridicamente relevante es la situacién de hecho concreta cuando esté constituida por todos
los elementos requeridos para que el acto sea reconocido por el derecho, y sea capaz, potencial-
mente, de producir efectos juridicos. Algunos elementos son indispensables para que se déla }
aptitud para provocar cambios en la esfera de los efectos juridicos (elementos existenciales); o- b o
tros son necesarios para que los cambios tengan lugar actualmente (elementos marginales).#0

1.  Figura causal del negocio juridico
a-  Clasificacién de acuerdo con la eficacia

Para el surgir de un fenémeno temporal en el &mbito del Derecho, es necesario que se reali-
cen los elementos constitutivos que representan sus presupuestos exclusivos; para que se produz- :
ca la situacién efectual, puede no ser suficiente la existencia de ese niicleo central, requiriéndose |
ulteriores elementos, cuya funcién causativa no puede ser igual, porque de ellos depende sélo el
"si" o el "cuando” se produzca la situacién efectual 4!

Para lograr una distincién aceptable, debe hablarse de elementos esenciales para indicar los
elementos juridicamente necesarios para que se dé un negocio juridico en el ambito del Derecho,
es decir, los componentes tipicos del esquema negocial, indeclinables por las partes, que consti-
tuyen el niicleo minimo y comin para que un fenémeno temporal sea relevante en el mundo juri-
dico como negocio

sER TRl e e A
RS

A

35.  FALZEA, Angelo. Op. cit., supra nota 28, pégs. 282-283.

36. Se trata de una causalidad que comprende todo condicionamiento real, adn no fisico. V. FALZEA, op.
cit., supra nota 28, pégs. 211 y ss.

UGS A

37. Todo fenémeno juridico comprende un aspecto causal, un antecedente de hecho, que es siempre un fené-
meno temporal, un evento 0 un comportamiento; siendo el negocio jurfdico un acto humano voluntad,
su figura causal siempre estd constiluida por un comportamiento, significativo o simbélico. V. FALZE-
A, op. cil, supra nota 28, pégs. 271273, 283 y ss. PEREZ, Victor. Los hechos juridicos. Ideas Bdsi-
cas del Derecho Privado. Publicacién de la Facultad de Derecho. U. de CR., 1973, pdgs. 8-11, 26-29,
48 y ss.

38. FALZEA, op. cit., supra nota 22, pig. 26.
39.  FALZEA, op. cit., supra nota 22, pég. 53.
40.  FALZEA, op. cit., supra nota 22, pigs. 26-27.

41.  FALZEA, op. ciL., supra nota 22, pég. 35.




Al grupo de los elementos esenciales se debe contraponer el grupo de los elementos no e-

. senciales, que son aquellos componentes de los cuales el negocio se enriquece, pero puede ser e-

xistente y vélido en su minimun indefectible también sin ellos.42

Asf, la clasificacién se hace no con TESpECto a un concepto negocio, sino respecto al con-
cepto de negocio. Se refiere al minimo de elementos necesarios para el surgir de un negocio, que
puede venir enriquecido por determinaciones accidentales. Estos vendrian a ser caracterizados en
forma negativa, por no pertenecer al niicleo indispensable, a tales elementos conviene por ello la
calificacién de "inesenciales” 43 aunque este término designaria una categoria m4s amplia: las lla-
madas concausas, elementos marginales o coelementos,* dentro de los cuales 1a doctrina tradicio-
nal enmarca los elementos accidentales y naturales, aunque, como se ver4 estos tiltimos pertene-
cen a la zona efectual del negocio. Causa es la "fattispecie” central; s6lo el negocio juridico es
causa del efecto negocial, en sentido estricto.45

El cumplimiento del término, por ejemplo, sélo decide el momento en el cual el efecto ya
prefijado debe encontrar realizacién:4 en igual forma la condicién suspensiva interviene para de-
terminar si (y cuando) se debe realizar la situacién efectual de un acto ya perfeccionado en todos
sus elementos constitutivos.

Resulta asi una distincién de los componentes de la figura causal, de acuerdo a la eficacia.

b-  Clasificacién de acuerdo con la validez

Distinta es la situacién en orden a la validez del negocio. En esta perspectiva serfan esen-
ciales aquellos componentes del hecho negocial cuya falta no permite atribuir al hecho la califica-
cién de un negocio vélido, y comporta asf su invalidez. Accidentales serfan en cambio aquellos
componentes de los cuales el hecho negocial se enriquece, pudiendo ser v4lido sin ellos.47 Pero
el afiadido de un elemento accidental a un negocio singular no deja de reflejarse sobre su validez;
en efecto, es posible que un elemento accidental inserto en la regulacién negocial provoque la
invalidez de la especie féctica completa. (Por ejemplo, la condicién imposible o ilicita en 1os ne-
gocios inter vivos).#® En este sentido se darfa una descomposicién del esquema negocial en tan-
las secciones cuantas son las funciones que la norma reconoce a los varios elementos que pre-
vé. 49

Una clasificacién de este tipo consideraria el minimo indispensable de elementos necesa-
rios para la validez de un negocio. Si hay determinaciones accidentales presentes en concreto, es
evidente que el concepto de elementos esencial o accidental a los fines de la validez cambia com-
pletamente, pudiendo ésta depender también de los elementos accidentales que se inserten concre-
tamente-50

42.  RUSSO, op. cit., supra nota 18, pag. 103.

43.  RUSSO, op. cit., supra nota, 18, pig. 104.

44.  FALZEA, op. ciL, supra nota 22, pég. 26, 36, 53, etc.

45.  FALZEA, op. cit., supra nota 22, pégs. 35-36.

46.  Puede haber realizacién anticipada del interés en dos hipStesis: 2) Plena validez del pago anticipado,
cuando el plazo sélo se establece en beneficio del deudor (an. 773 C.C.) y que se traduce en la irrepetibi-
lidad de dicho pago. b) Decadencia del beneficio del término (an. 777 CC).

41.  RUSSO, op. cit., supra nota 18, pég. 103. ‘

48.  Aniculo 678 C.C.

49.  FALZEA, op. cit., supm nota 22, pégs. 66-67.

50.  RUSSO, op. cit., supm nota 18, pég. 103.



b-  Componentes del supuesto de hecho negocial

§e impone entrar a considerar cudles son esos elementos que constituyen la figura causal
negocial, para pasar luego al estudio de su posicién respecto a la validez del negocio,
Es necesario previamente realizar algunas aclaraciones terminolégicas.

1.  Presupuestos

Una parte de la doctrina distingue los "presupuestos”, que son circunstancias extrinsecas al
negocio, a su esquema o estructura, que constituyen verdaderos requisitos de validez (por ejem-
plo 1a apertura de la sucesién respecto a la aceptacion de la herencia), y a veces, de eficacia.5! Tal
Vvez en este caso seria mds conveniente hablar de antecedentes I6gicos y juridicos del negocio.

Una segunda acepci6n, mds difundida y aceptable, llama presupuesto a ciertas circunstan-
cias extrinsecas al negocio considerado en sf mismo, pero que tienen una funcién integradora res-
pecto de €1, pues sin ellos el negocio no es vilido; vienen a formar parte de él en el seno de la
compleja situacién de hecho inicial, a la que pertenecen, y en la que el negocio se inserta.s2

El sujeto es el punto de conexién necesario entre el hecho juridico y el efecto juridico. El
objeto (como fenémeno espacial) es un punto de vinculacién posible pero no necesario entre he-
cho y efecto.53 Se le ha llamado también "términos de referencia”.>4

Los presupuestos del negocio estin referidos a ellos precisamente, y es por eso que se dis- :

tinguen en subjetivos y objetivos.

Los subjetivos se refieren a la potencialidad del sujeto de expresar mediante un comporta-
miento propio intereses juridicamente relevantes:3S capacidad de actuar (que supone a la vez la
capacidad juridica), legitimaci6n y titularidad, que reunidas dan la facultad de disposicién.5é Estos
presupuestos deben existir en el momento en que el negocio se forma.5? Los presupuestos objeti-
vos se refieren a la idoneidad del objeto’® para servir como materia del negocio, y operar como
posible punto de conexién entre hecho y efecto: existencia, licitud, posibilidad (materia y juridi-
ca) y determinabilidad del objeto. Debe existir, y ser conforme con los intereses del ordenamien-
t0.59

51.  CARIOTA FERRARA. Op. ciL., supra nota 2, pig. 118.

52. CANDIAN, Aurelio. Instiluciones de Derecho Privado. Primera edicién en espaiiol, UTEHA, México,
1961, pég. 146. TORRENTE, op. cit., supra nota 33, pég. 151. PIRAS, op. cit., supra nota 24, pég. 9.

53. FALZEA, op. cit., supra nota 35, pdgs. 29 y ss.

54, MESSINEO, Francesco. Manual de Derecho Civil y Comercial. Ediciones Juridicas Europa-América.
Buenos -Aires 1954. Tomo II, pdg. 357.

55. PEREZ, Vidor. Ideas Bdsicas del Derecho Privado. Apuntes para el curso de Derecho Pivado IL Facultad
de Derecho Univessidad de Costa Rica, 1973, pég. 2, iema 4, ideas generales.

56. CANDIAN, op. cit., supra nota 52, pdg. 156 se reficre a la capacidad.
MESSINEO menciona la capacidad de obrar y el poder de disponer pero aclara que la capacidad es
considerada por la mayoria como elemento del negocio. Op. cit., supra nota 54, pig. 357.

57.  MESSINEO, op. cit., supra nota 54, pdg. 357.

58. CANDIAN, op. cit., supra nota 52, pégs. 146-147. Se refiere a que haya un interés susceptible de ser in-
volucrado en el negocio a través de la declaracién. PIRAS, op. cit., supra nota 24, pég. 9, identifica el
presupuesto "en el interés o en los intereses que ¢l contrato estd, en concrelo, destinado a regular”.

59. MESSINEO, op. cit., supra nota 54, pég. 357, sefiala que es suficiente que estos presupuestos existan en
el momento en que el negocio debe ser realizado, pues se da la posibilidad de que sobrevengan, es decir,
se realicen en tiempo posterior a la formacién del negocio, en favor de su validez




2. Elementos

Habiendo distinguido los presupuestos y requisitos (en sentido estricto) del negocio, se im-
pone considerar cudles son los elementos que lo configuran. La doctrina tradicional, como se
vio, carece de un criterio I6gico de identificacién, pues llama "elementos” a los componentes
més diversos, mezclando incluso la zona causal y la efectual.

Con el término "elementos” se hace referencia a los requisitos funcionales y estructurales,
que tienen un sentido actual, dindmico,% y son concomitantes a la formacién del negocio, en lo
que divergen de los presupuestos, que son mds bien requisitos previos. Pertenecen 2 la zona cau-
sal, es decir, al hecho negocial 5!

La discusién ha girado alrededor del objeto, el sujeto, la causa, Ia capacidad, la legitima-
cion, la voluntad y la manifestacién. Dentro de ellos es preciso determinar cudles son la esencia,
el comiin denominador de todo hecho que venga considerado como negocio por el derecho.62

efectual; es el “componente de hecho del efecto juridico”, 65
Todo negocio presupone un sujeto del comportamiento (0 sujeto de la manifestacién) y un

Los elementos esenciales estructurales del negocio juridico son de dos 1ipos: uno subjeti-
vo interno y material: la voluntad, y €l otro objetivo externo y formal: la manifestacién o forma
(que puede tener una particular configuracién: forma en sentido estricto o formalidad) de esa vo-

60. PEREZ, V., op. cit., supra nota 55, pig. 1, tema 4 (Ideas Generales),

6l.  Aunque la causa elemento funcional, como se vers luego, para ser "justa” implica una concordancia entre
el hecho negocial, el interés que encierra, y los intereses tutelados por el ordenamiento,

62. Ellnﬂixhdemdlmodecslosupeaossehuimfomnduaﬂadamllsegmdapanedeeswuzbajo.
PIRAS, op. cit., supra nota 24, considera al sujelo como presupuesto,
MESSINEO, op. cit., supra nota 54, pag. 357.
V. FALZEA, op. cit., supra nota 28, pégs. 286 y ss.

63

64

65

66. PEREZ, V., op. cit., supm nota 55, "Nocidn de negocio juridico”, pag. 24.

67. Salvoloscasosdeexcepcién.decqncidldupedaldeadmr,pordms.132yl42C6d.deFami]in.
68

En el &mbito del contrato, y por la naturaleza de este, la voluntad adquiere una particular configuracién:
es el "consentimiento”, es decir, el acuerdo de dos o mis voluntades.

69.  PEREZ, op. cit., supra nota 1, pég. 59.

70.  En un sentido similar BONFANTE distinguié dos elementos en los negocios jurfdicos: la voluntad del su-
jeto y el estado de hecho o condicién objetiva llamada causal. Pedro BONFANTE. Instituciones de Dere-

o vl s a
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3. Requisitos

Como se ha observado, buena parte de la doctrina utiliza indistintamente los términos "ele-
mento” y "requisito”. Pero en un sentido m4s estricto es conveniente reservar el uso de "requisi-
tos" para denominar las cualidades de los elementos del negocio,” (y aiin de sus presupuestos),
Asi por ejemplo, el elemento voluntad debe tener el requisito de no estar viciado. El elemento
causa debe tener el requisito de ser licito. En un negocio concreto un elemento puede existir, pe-
ro este puede carecer de los requisitos necesarios. En forma esquemdtica podria presentarse ¢l ne-
gocio juridico de la siguiente manera (ver cuadro 1).

CUADRO 1
NEGOCIO JURIDICO
Subjetivo Objetivo
Puntos de conexién entre
hecho y efecto SUJETO OBJETO
(Subjetivos) (Objetivos)
existencia
capacidad - fisica
Presupuestos legitimacién ptilend.
titularidad (licitud)
(facultad de disposicién) |~ determinabilidad
cericza
Subjetivo, interno Objetivo, externo
o material. o formal.
Elementos
ESTRUCTURALES VOLUNTAD MANIFESTACION
(o forma)
Elemento
Funcional - SABA

Voluntad y manifestacién resultan ser los clementos esenciales de la estructura del negocio
juridico. La causa es elemento funcional

Al lado de este niicleo minimo para que surja en el mundo juridico un hecho relevante co-
monegocio,e.xisteunampliomargendeacciéndelavolumaddelossujetosen la esfera de los
ya mencionados elementos no esenciales, marginales-o concausas, dentro de los cuales sobresa-
len los llamados tradicionalmente elementos accidentales; la condicién, el término y el modo
(que serdn objeto de atencién més adelante) y entran ademds toda clase de determinaciones acceso-

cho Romano. Instituto Editorial Reus, Madrid. Traduccién de la octava edici6n italiana por BACCI Y LA-
RROSA, pég. 49.

71. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pégs. 116-117.
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nas, autolimitaciones y cldusulas que las partes quieran introducir (¥ que pueden tener un diverso
'_'relieve desde el punto de vista de la validez).

una perspectiva distinta, algunos autores hablan de elementos esenciales desde el

punto de vista de las partes, que son aquellos sin Cuya concurrencia alguna de las partes no hubie-
se concluido el negocio, o sea, de los que este depende definitivamente, 72

Elementos, presupuestos y requisitos del negocio en relacibn 2 la forma-
cién, la validez ¥ la eficacia

Diversa funcién asumen los componentes del hecho negocial desde €sla nueva perspectiva,
La voluntad y la manifestacién son el minimo necesario para la existencia juridica del ne-

Ahora bien, los elementos voluntad y manifestacién tienen a Su vez una serie de requisi-

10s, con una diferente ingerencia en la vida negocial: la voluntad debe ser libre y claramente ma-
nifestada (art. 1008 C.C.); 1a manifestacién requiere a veces una direccién determinada, La volun-
tad viciada por error, violencia psiquica, etc., hace anulable el negocio; que sea libre es requisito
de validez (arts. 1008, 1014 y 1015 C.C.). Las formalidades Pueden tener importancia para la
prueba del negocio’s o bien para su validez76 segiin el caso

Debe recordarse que la validez o invalidez de un acto es un Juicio que sélo puede hacerse

partiendo del supuesto de que el acto exista. Cuando no se cumple una formalidad ad sustantiam,
el negocio deviene absolutamente nulo.77 También es diversa la situacién cuando la validez es

74.

75.

76.

78.

En algunos msoshvdlundseconﬁgmcmmmquisibdcvnlidu.
Por ejemplo el antfculo 752 del Cédigo Civil.

Por ejemplo el aniculol397 del Cédigo Civil,

De acuerdo al aniculo 835 inciso 2) C.C. hay nulidad absoluta del acto cuando falta una formalidad exigi-
da por la ley. Nuestro Cédigo configura las formalidades como requisitos de validez del negocio.

De alli que parece adecuada la observacién de Messineo, que llama elementos (esenciales) constitutivos
del negocio aquellos cuyo defecto implique nulidad: y clementos para la validez del negocio aquellos que
dnnlnnhbilidld.Op.c'l.,mpnnm54, Pég. 356. Pero en realidad, como se vio, ambos presuponen la
uistawildem-aoll@csemliﬁucm madifcrm‘ndegldomueludo:jtﬁciosdeVdﬂa.

Véase, sobre este tema: PEREZ V. Victor y CERTAD M. Gastén. Estudios sobre el Negocio Juridico. San
José, Costa Rica. Primera edicién, agosto, 1978, pég. 83.
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onxs aspectos son exigidos para la eficacia erga omnes del negocio, como la publicidad declarati-
va.

En cuanto a los presupuestos, su falta o defecto da lugar a diversas sitaciones La
» . . . . . * al’sen-
cxadecapacldaddea-cnmrmmdem lavalidezdel negocio, dando lugara nulidad (incapacidad abso.-
hfta: menores de quince afios, personas en estado de interdiccién, el sordomudo que no sabe leer

C.C)

Puede intentarse resumir lo que se ha dicho hasta ahora en el siguiente esquema, cuyo
andlisis se hard posteriormente. (Ver cuadro 2). '

5. Elementos del negocio juridico en el Cédigo Civil costarricense

Nuestro Cédigo Civil no contiene la categoria sistemitica del negocio juridico propia de
los c6digos modemnos. Deben, por ello, considerarse, las disposiciones generales en materia de
obligaciones y contratos,

Si el contrato es el acuerdo de voluntades que genera obligaciones entre las partes, la teoria
de las obligaciones resulta el antecedente de la contractual 84

Siendo el contrato una de las fuentes y formas de la obligacién, todas las condiciones
esenciales relativas a ésta, deben existir respecto a €l. A partir de esta premisa es posible intentar
construir teorfas del negocio juridico en nuestro derecho civil.

; El articulo 627 del Cédigo Civil expresa que "Para la validez de la obligacién es
& esencialmente indispensable: 1) Capacidad de parte de quien se obliga, 2) Objeto o cosa cierta y
i posible que sirva de material a la obligaci6n.3) Causa justa",

El articulo 1007 declara que "Ademds de las condiciones indispensables para la validez de
! las obligaciones en general, para las que nacen de contrato se requiere el consentimiento, y que
se cumplan las solemnidades que la ley exija".

A la vista de estas disposiciones se deduce que en la sistemdtica del Cédigo,
consentimiento, causa, capacidad, objeto y forma se configuran, més que como elementos,
COMmO requisitos necesarios para la validez del negocio (0 contrato).

Dentro de una imperfeccién técnica, el Cédigo confunde en esos preceptos los conceptos
de existencia y validez, cuando s6lo el negocio existente puede ser vélido o invélido.

Pero el hecho de que los llamados elementos esenciales se califiquen como requisitos de
validez no deja de tener importancia en el sistema legal. De esa forma se explica que,

80.  MESSINEO, op. cit., supra nota 51, pég. 356.
8}. PIRAS, op. cit.,, supm nota 24, pég. 84.
82.  Relacifn del art. 627, inc. 2 con el 835 inciso 1 C.C. .

83.  PIRAS, op. cit., supra nota 24, pig. 86.
84. RAMIREZ, op. cit, supra nota 8, pég. 53.
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excepcionalmente, el acuerdo puede faltar, y aiin asi subsistir el negocio, mientras no sea im-
pugnado; o que haya inexistencia de la causa, y el negocio perdura mientras la parte interesada
no pruebe lo correspondiente.

PARTE 11

SECCION I

1.  El sujeto y los presupuestos subjetivos

a-  Sujetos y partes del negocio

El negocio juridico, en tanto que comportamientos humanos, presupone necesariamente
un sujeto del que emane.

El acto de autonomia privada requiere al menos un sujeto que lo ponga en existencia; pue-
de ser operado por uno, dos o més sujetos, segin se refiera a la autonomia de uno o més indivi-
duos 85

El sujeto se halla como mpuesta a la pregunta ;quién...?, independientemente de su identi-
dad, cualidades, o posici6n.

Si su presencia es imprescindible en toda relacién juridica, también lo es en la obhgacxén
y con ella en el negocio.’6

Se suele considerar que el sujeto es un elemento extrinseco al negocio.¥” A reserva puede a-
firmarse que €l es quien lo celebra, 1a persona o personas que emiten la manifestacién de volun-
tad. Pero debe mirarse en un doble aspecto: un sujeto del comportamiento 0 manifestacién, y un
sujeto de la intencién o voluntad.®® Generalmente son coincidentes, excepto en el caso de la re-
presentacion. Este concepto comprende desde luego, los sujetos respecto de los cuales deben pro-
ducirse los efectos (tercero, piiblico, sucesor, etc.), los destinatarios, si los hay.

Mayor relieve asume el concepto de "partes del negocio”. Por parte se entiende cada uno de
los centros de intereses que participan en ¢l negocio.®?

A cada parte asi concebida pueden corresponder una o mds personas (sujetos del ordena-
miento jllﬂdlCO)

El negocio se articula en concreto diversamente, segiin el niimero de las partes. El contra-
to se resuelve estructuralmente en el acuerdo de dos o més partes.

Interesa la diferencia entre parte en sentido material como centro de intereses; y parte en
sentido formal, o sujeto contractual.?0 El sujeto del negocio o parte en sentido formal es aquel,
segin la valoracién de la conciencia social, que la ley hace propia, a quien corresponde su pater-
nidad, y al que debe referirse no sélo la forma del comportamiento, sino también su contenido.?!

85. SCOGNAMIGLIO, Renato. Contributo alla teoria del negozio giwridico. Seconda Edizione. Casa Editrice
Dot Eugenio Jovene. Napoli, 1969, pags. 104-105
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86. ALTERINI, Atilio Anibal y otros. Curso de Obligaciones. Abriedo Perrot. Buenos Aires, 1975, Vol 8
pég. 43.

87 SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 85, pig. 104.
88 PEREZ V., op. cit., supra nota 22, pig. 24.

89. SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota, 3, pig. 21.
90. PIRAS, op. cit., supra nota 24, pigs. 28-30.

91.  BETTI, Emilio. Teoria General del Negocio Juridico. Ed. Revista de Derccho Privado. Madrid. Segunda e-
dicién, pég. 60.
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Generalmente en la estipulacién de un contrato participan al menos dos sujetos. Pero la
distincién seflalada permite admitir la plena validez de un contrato que el representante concluye
consigo mismo, como él y representante, 0 como representante de dos sujetos diversos. En tal
hipétesis del llamado "autocontrato”, se da la presencia de un solo sujeto que interviene en la for-
macién del contrato en una doble forma, concentrando en s mismo las posiciones de parte y con-
traparte en sentido formal, pero manteniéndose la necesaria presencia de dos sujetos en sentido
material, como centros de intereses.”2 En sustancia, para que exista un contrato es necesaria la
presencia de al menos dos partes entendidas en sentido material, o partes contractuales, en cu-
ya esfera patrimonial recaigan los efectos del acto. En cambio no es necesaria la presencia de dos
0 més sujetos en sentido formal, como autores de las respectivas manifestaciones de voluntad.

Explicacién del reconocimiento juridico es por principio la identidad entre sujeto del nego-
cio y sujeto del interés regulado por el mismo, identidad en la que se expresa la esencia de la au-
tonomia privada: s6lo respecto a sus intereses puede normalmente tener valor decisivo la disposi-
ci6én del sujeto; “puede ordenar en casa propia, pero sélo excepcionalmente en casa ajena” %3

Asi entendido el negocio bajo su aspecto subjetivo, surge el problema de su tratamiento
de acuerdo a las condiciones del sujeto, en tanto que portador potencial de intereses. La cualidad
de sujeto no es suficiente para que el negocio pueda surgir validamente.%

La autorregulacion de intereses asume frente a la conciencia social un valor diverso segun
laedad y la madurez del sujeto, segiin que sea 0 no portador de una voluntad consciente.% Es ne-
cesario que este sea capaz. Pero como el sujeto constituye un factor externo al negocio, sus con-
diciones permanecen también fuera% y se constituyen por tanto en presupuesto subjetivos de

aquel.

L. Funcién del sujeto como punto de vinculacién entre hecho y efecto

En el cuadrinomio fundamental de la fenomenologia juridica se encuentran los fen6me-
nos espaciales, los objetos, dentro de los cuales figuran los sujetos humanos.

Se caracterizan por ser capaces de permanecer "indefinidamente” en el tiempo, manteniendo
su identidad y su unidad por una duracién mas o menos larga, y en consecuencia se prestan para
ligar entre ellos hechos sucesivos y a veces distantes.

Los hechos se desarrollan siempre entre objetos y suimportancia depende y varia de acuer-
do a los objetos sobre los que recaen, paralelamente, 10s actos est4n ligados a los sujetos.9?

No es posible que el sujeto cuya actividad viene a realizar el efecto Juridico, sea extrafio a
la situaci6n condicionante.® Hay ademds una razén axiolégica: "El sujeto al que se confla la fu-
tura actividadde realizacidn, parapoder ser razonablemente llamado en causa debe tener también
unarelaciénprdctica, directo o indirecta, particular o general, con la situacién originariadeinte-

92.  PIRAS, op. cit., supra nota, 24, pégs. 18-19, 30-31. Se refiere a la parte en sentido substancial como
presupuesto de existencia del contrato, y en sentido formal, como requisito de validez.

93.  BETTI, op. cit., supra nota 91, pég. 69.

94.  FRANCESCHELLI, op. cit, supra nota 15, pég. 79.
95. SCOGNAMIGLIO, Op..cil.. supra nota 85, pag. 105.
96.  SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 85, pég. 105.
97.  FALZEA, op. cit., supm nota 28, pégs. 271-273.

98.  FALZEA, op. cit., supra nota 28, pag. 292.
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reses definida en el hecho juridico... Existe al menos un sujeto juridico que aparece y debe apare-
cer tanto en el hecho como en el efecto”.?

Toda situacién que es considerada por el Derecho asume relevancia en cuanto manifiesta la
existencia de intereses subjetivos; incluso cuando el Derecho toma en cuenta los llamados he-
chos natrales, lo hace porque ellos inciden sobre intereses humanos relevantes,!%0

A 1a vez, los efectos juridicos tienen siempre un elemento subjetivo al cual se atrbuye la
valoracién de necesidad o posibilidad que el efecto encierra,!®! de modo que ¢l sujeto se presenta
como necesario punto de referencia de los efectos juridicos.

El efecto juridico siempre comprende un acto,!92 un comportamiento humano, y por tanto
estd necesariamente referido a un sujeto.

Por estas razones se habla del sujeto como punto de vinculacién entre causa y efecto.

Z La persona o sujeto de derechos

El sujeto es un fenémeno juridico y como tal tiene un elemento material y un elemento
formal.

El elemento material o sustancial es siempre el interés de 1a comunidad frente a un determi-
nado problema social. "El fondo del Derecho es el interés. Un ordenamiento juridico positivo no
es otra cosa que un sistema de intereses derivado de una vida comiin, y hecho objetivamente
constatable por una comiin experiencia y cultura”,}03

El elemento formal viene constituido por el reconocimiento que el Derecho hace de esa ma-
terialidad.1%¢

Cuando esa materialidad es reconocida por ¢l Derecho el sujeto asume una especial cuali-
dad juridica: la personalidad juridica; esta viene a ser por tanto la cualidad que tiene un ente de ser
sujeto de Derecho, centro de imputacién normativa.

De acuerdo al substrato material se distinguen personas fisicas y juridicas: en las primeras
el Derecho reconoce como sujeto al organismo humano viviente; en las segundas, a un conjunto
de hombres agrupados para conseguir un interés comin. Persona es, por tanto, "todo substrato
de hecho al cual el Derecho le reconoce el cardcter de potencial portador de intereses juridicos.
Tal cardcter es, precisamente, la personalidad juridica”.\%

Nuestro Cédigo Civil no contiene una definicién de lo que debe entenderse por persona o
sujeto de Derecho. S6lo reconoce la existencia de las dos categorfas mencionadas, distinguiéndo-
las porque la existencia de las personas fisicas comienza desde su nacimiento, y la de las perso-
nas juridicas proviene de la ley.!% Sin embargo, también el hombre es persona por el reconoci-
miento que el Derecho le confiere.

Ademis, segiin la Convencién de Derechos del Nifio (La Gaceta de 9 de agosto de 1990) el

feto es persona.

99.  FALZEA, op. cit., supra nota 28, pigs. 292-293.

100. PEREZ, Vicor. Existencia y capacidad de las personas. Instituto de Derecho Privado. Edicién provisio-
nal. San José, Costa Rica, 1974. Pig. 52.

101. FALZEA, op. cit., supra nota 28, pdgs. 294 y ss.

102. El componente de hecho del efecto juridico es siempre un acto, aunque el hecho juridico puede o no ser
un acto. V. FALZEA, op. cit., supra nota 28, pégs. 286-290.

103. FALZEA, op. cit., supra nota 28, pdg. 236.

104. Sobre estos temas y los siguientes, ver PEREZ V., op. cit., supra nota 100.
105. PEREZ V., op. cit., supra nota 100, pégs. 85-86.

106. C.Civil
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Presupuestos subjetivos

La capacidad

108.

109.
11u.
Lil.
112
113.

115.

Algunos autores han ubicado como requisito de validez de] contrato la pluralidad de [as partes. Por ej. PI-

ESPIN C.,, op. cit., Supra nota 23, pig. 182,
DE COSSIO, Alfonso. Instituciones de Derecho Civil. Alianza Editorial S.A., Madrid 1975, pég. 8.
PEREZ, V., op. cit., supm nota 100, pégs. 50-81

Asf por ej.: COLIN Y CAPITANT, op. Cit., supra nota 109, pég. 221. En el mismo sentido, ESPIN, op.
dL, supra nota 23, pég. 182, ALESSANDRI.op.dL.mpnnt,p‘g. 351.

PEREZ, V., op. cit., supra nota 100, pigs. 38-39.
PEREZ V., ©p. cit., supra nota 100, pags. 98-99,
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los efectos de aquella especie factica.116

a-  Capacidad y negocio juridico

Todo negocio juridico contiene una manifestacién de voluntad por tanto sélo puede ser
concluido por sujetos que estén en una situacién de poder expresar una voluntad independiente y
con seriedad, y de disponer conscientemente sobre sus relaciones juridicas.!17 Es preciso tener la
corrwpondimtecapacidaddeacnm,yaqmmesmcmﬁdadmcomcidaalossujctos,desdeel
punto de vista de su madurez intelectual y volitiva, para poner vélidamente en existencia un ne-
gocio, esto es, para querer conscientemente y, en correspondencia, para emitir declaraciones de
voluntad.118

El negocio requiere la capacidad de los sujetos, no s6lo en el sentido de posibilidad de en-
tender y querer, sino también en el de capacidad legal, de modo que pueda efectuarse con arregloa
las leyes un negocio vilido y eficaz.

El articulo 627 C.C. exige la capacidad como esencialmente, indispensable para la validez
de la obligacién. Hace referencia a la capacidad de actuar, 1a cual, segiin el 628 se presume siem-
pre mientras no se pruebe lo contrario.

Se trata asi de proteger a los menores y enfermos mentales, en vista de su debilidad de jui- .

cio, inexperiencia o falta de aptitudes.

La capacidad de actuar se ha considerado como requisito de la voluntad, pues esta implica
la conciencia del negocio que se efectia.!!?

. Ello es correcto respecto a la capacidad natural, pues s6lo puede formar una voluntad nego-
cial quien escapaz de entender y querer, y puede afirmarse también respecto de la capacidad legal,
en tanto tiene como presupuesto a aquella.

Algunos autores no comparten esta idea; suponen que no se trata de que el consentimiento
puede o no ser prestado, sino de si el negocio generado por este consentimiento es o no valido y
eficaz. La capacidad no seria presupuesto dela validez y de la eficacia del negocio.!2 Sin embar-
go se ha visto que el presupuesto "capacidad” es un requisito de validez del negocio (art. 627
C.C.). Tal disposicién de la ley deriva precisamente de que se considera irregular la voluntad for-
mada en un incapaz, si es que llega a formarse, en tanto que carece precisamente de la posibilidad
de entender y querer.!2!

116. V. FALZEA, loc. ciL, supra niota 28.
117.  JORS-KUNKEL. Derecho Privado Romano. Ed. Labor S.A., Barcelons, 1965, pégs. 124-125.
118.  PIRAS, op. cit., supra nota 24, pégs. 35-36.

119.  En esie sentido, BONFANTE, op. cit., supra nota 70, pégs. 76-77. Este criterio es aplicable en nuestro-
derecho: "El requisito de la capacidad es necesario para la validez de las obligaciones nacidas de los con-
venios, mas no de aquellas que proceden de los cuasicontratos, de los hechos ilicitos o de la ley, en
cuanto ellas graven el patrimonio de los obligados, porque entonces la obligacién se produce indepen-
dientemente de la voluntad de la persona a quien afecta la necesidad juridica del resarcimiento o del pa-
go...". BRENES CORDOBA, Albeno. Tratado de las Obligaciones. Ed. Juricentro, San José, Costa Ri-

ca, 1977, pég. 15.

120.  En este sentido, DIEZ PICAZO, op. cit., suprm nota 21, pég. 100.

121.  Algunos autores consideran la capacidad como requisito de eficacia. V., por ej.: LEIIMANN, op. cit., su-
pra mota 72, pég. 269. Pero ineficaz en un negocio donde estan cn regla todos los elementos y presu-
puestos exigidos por ordenamiento, pcro otras circunstancias determinan la suspensién, climinacion o
impedimento de la eficacia. En cambio es invilido es invilidos el negocio en que falta o esid viciado un
elemento esencial o un presupuesto necesario. ‘
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> Incapacidad

Se distinguen la incapacidad natural, que consiste en la ineptitud de un sujeto para entender
y querer, y la incapacidad legal, que es una condicion objetiva y formal en que viene a encontrar-
se el sujeto. La incapacidad natural es el presupuesto para la declaracién de interdiccién,
-3 Hay capacidad natural cuando el sujeto ticne facultades suficientes para manejar sus intere-

ses. Puede suceder que alguien tenga la capacidad legal pero no la natural (por ejemplo un ancia-
n0)!22 o bien lo contrario (por ejemplo un menor de gran desarrollo mental),

La incapacidad legal es una valoracion de no posibilidad de realizar ciertos comportamien-

- 1os que provoquen efectos juridicos.

i Segtin el articulo -36 C.C., se modifica o limita por el estado civil, la edad y la incapaci-
-~ dad fisica, respecto de las personas fisicas, y por la ley que las regula, respecto:de las juridicas.
[La mayoria de edad se adquiere a los 18 aiios (art. 37C.C.). El menor de edad no puede rea-
 lizar por si negocios juridicos, pero si es portador de intereses que el Derecho contempla, y por
e14 ;x_ ello debe estar representado, por sus padres, o por un tutor cuando aquellos no pueden ejercer la
= E patria potestad, o bien por un curador especial en los casos de opuesto interés entre representante

#41 v representado o entre incapaces bajo una misma representacion (art. 127 C. Fam.).
' Los actos de fos menores de 15 afios son absolutamente nulos, y de los menores mayores
. de 15 afios son relativamente nulos. Sin embargo pueden realizar algunos actos que son conside-
rados figuras juridicas primarias, y cuyos efectos son imputables al menor; respecto a ellos exis-
- e la liamada "capacidad especial de actuar”, por ejemnplo, el caso de la madre menor y soltera que
i puede actuar a nownbre de su hijo pero no por si misma (art. 142 C. Fam.), la posibilidad del me-
~§. nor de contracr matrimonio (art. 15, inc. 3, 16 y 19 C. Fam., arts. 65, 21 inc. 1 y 17 C.
4 Fam.); el art. 132 C'. Fam. establece que el menor administrard y dispondré de los bienes que ad-
~§ quiera por su trabajo. También se admite participacién en asociaciones.
E ; Los aclos de) incapaz mental son relativamente nulos, pero si su incapacidad ha sido decla-
4 rada judicialmente, son absolutamente nulos, y en este caso se le designa un representante, 1la-
4 mado curador.
1 La incapacidad puede tener cansas fisicas; asi, los actos del sordomudo que no sabe leer ni
4 escribir son absolutamente nulos, y debe dotdrsele de un curador,

2.  Legitimacién

La capacidad hace referencia a cualidades intrfnsecas y abstractas del sujeto pues se presenia
como potencial productor de hechos juridicos. Pero a veces no es suficiente para la conclusién
vélida de un negocio, sino que se exige un ulterior requisito subjetivo: la legitimacién, que de-
signa una delerminada posicién del sujeto, relevante respecto a ciertos presupuestos de hecho,
§§ mas concreiamente, respecto al objeto o al sujeto dela relacién juridica.123

El concepto ha asumido significados diversos, segin los autores; el m4s corriente es el
que lo hace coincidir con el poder de disponer, es decir la relacién entre el sujeto y la maieria en
que el acto incide, el bien o relacion sobre los que cae.!?* Generalmente se hace referencia a la re-

E 122. V. PIAZZA, Gabricllo. Lidentificazione del soggetto nel nmegorio giwridico. Jovene-ed. Napoli, 1968,
pég. 25 y PUGLIATTI, Salvatore. Gli Istitwti del Diritto Civile. Vol. L Giuffré-ed. Milano 1943, pég.
134

Pero la senilidad en cuanto tal no basta. CAS. 15 hrs. 18-V., 1949, pég. 430. Tgualmente Ia jurispruden-
cia extranjers. GACETA DEL FORO - FORO - Bs. Aires, T. 183, p. 285.

f 123.  PEREZ, V., op. cit., supm nota 100, pégs. 136-137.
124. RESCIGNO, cp. ciL., suprm nota 23, pégs. 274-275.
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lacién del sujeto con el objeto!S del negocio, reservéndose el término "incapacidad juridica relati-
va" para designar la posicién frente al sujeto. Pero en realidad debe distinguirse entre legitima-
ci6n activa y pasiva, segiin el papel del sujeto considerando la particular relacién que existe o 3
puede existir entra el sujeto y el objeto, o entre el sujeto y el otro sujeto (por ej. arts. 14, 101,
174 C. Fam. respecto a la legitimacién activa; art. 204 C. Fam respecto a la pasiva).

3.  Titularidad

En algunos negocios se requiere también que el sujeto tenga la titlaridad. Esta sefiala su
posicién como destinatario actual, ya no potencial, de efectos juridicos; es la concretizacién de
la genérica capacidad juridica respecto a determinadas consecuencias juridicas.!2

Por ejemplo, el sujeto debe ser titular del derecho de propiedad para poder transmitir el do-
minio & otro.

No se requiere la timlaridad en el sujeto autor del negocio cuando actia en el ejercicio de

una representacién (legal o voluntaria).
4. Compatibilidad

En ocasiones el sujeto se encuentra en una particular situacion por tener ciertos cargos o
funciones, que constituyen un obsticulo para realizar algunos actos. Puede operar en sentido con-
trario: ciertos cargos o funciones no pueden ser desempefiados por determinados sujetos.

2. El objeto y los presupuestos objetivos
a-  Diversas concepciones del término "objeto”
Objeto del negocio y objeto de la obligacién

Una buena parte de la doctrina distingue entre objeto del contrato (en general, del negocio)
y objeto de la obligacién. El contrato crea obligaciones; se dice que el objeto del acto es el con-
junto de derechos y obligaciones que crea, modifica o extingue.!?” A su vez las obligaciones y de-
rechos tienen un objeto, cuya concepcién varia de un autor a otro: las cosas o servicios; un dar,
hacer o no hacer; un bien apetecible para el sujeto; las prestaciones prometidas.

Algunos autores han llegado a afirmar que un contrato no tiene objeto, sino efectos que
consisten en la produccién de obligaciones, y son estas las que tienen un objeto. De alli que s6-
lo de un modo "eliptico” puede hablarse del objeto del contrato.!2

125. CARNELUTTI, citado por FRANCESCHELLI, op. cit., supra nota 15, pég. 80. ESPIN, op. cit., supra no-
1a 23, pég. 184, cita en ignal sentido 8 BETTI y CARIOTA FERRARA.

126. PEREZ, V., op. cit, supm nota 100, pégs. 142-143.

127. JOSSERAND, op. ciL, supra nota 24, pég. 82. CASTAN T, op. cit.,, supra nota 29, pég. 393. ALTERI-
NI, op. cit., supra nota 86, p&g. 48. ALESSANDRI, op. cit., supra nota 25, pag. 359.

128. COLIN Y CAPITANT, citado por DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pég. 133. RIPERT, citado por
LACRUZ BERDEJO, José Luis. Elementos de Derecho Civil I Derecho de Obligaciones. Vol. 2. Librerf-
a Bosch. Barcelona, 1977, pég. 111
En este sentido se ha pronunciado nuestra jurisprudencia: "El contrato es una relacién juridica nacida del
aumdodelocmmmm.qneauobligldm,mnwgodeadamodeeum.mncargodeuno
solo.yuadnmdeh:obligacionaqucdeasedeﬁvmhquehadelmerunobjeloooouciemy
posible que le sirva de materia”. Cas. 10:20 hrs. 10 de diciembre, 1940. N°. 173, T Sem., tomo T1, pég.

1 del apéndice.
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Estas posiciones son insostenibles. A ellas cabe objetar que la relacién juridica, las obliga-
ciones y derechos, no son objeto del contrato sino su efecto, en cuanto él las produce y de €]
emanan.'?? Esas obligaciones, que corresponden a la figura efectual van a su vez referidas a un
objeto, que es el mismo de la figura causal, en tanto que, como se verd, es posible punto de co-
nexion entre hecho y efecto, y adem4s todo presupuesto del negocio 1o es a la vez del efecto que
¢l genera.

2. El objeto como interés

Para Betti objeto del negocio son los intercses que seglin la organizacion social consienten
ser regulados directamente por obra de los mismos interesados en sus relaciones reciprocas; con
ello incluye también los bienes.!30 Scognamiglio se refiere a los intereses y relaciones privadas
de las que el sujeto dispone y cn las que el acto incide, como presupuesto externo del mismo, ¢s
decir, los intereses que ¢l negocio regula.!3! En relacién al contrato, Piras habla de un interés re-
levante patrimonial, a cuya satisfaccién y tutela juridica econémica tiende ¢l contrato.132

La idea del interés es difusa, puede entenderse objetivamente como la relacion del hombre
con la realidad que se presenta como itil, o bien como el mévil que la impulsa,!33

3. El objeto como contenido del negocio

Segﬁn una opinién, el objeto del negocio no es otro que su contenido.

Ello implicaria que se identifique en sustancia el objeto con el negocio mismo, con lo
cual no puede hablar de él como elemento.134

4.  El objeto como fin

Todo negocio persigue un fin, segiin la terminologia de otros se supone un objeto, usdndo-
se conscientemente a veces el término en sentido teleol6gico. 135

5.  El objeto como bien o materia
- El objeto de todo negocio juridico es un bien, entendido, como realidad positiva para un

ser humano, iitil para la satisfaccién de sus necesidades juridicamente relevantes, como la utili-
dad que cae bajo el querer de los contratantes,136

129.  DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pég. 133.
130. BETTI, op. cit,, supm nota 91, pég. 68.

131. SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 85, pég. 108.
132.  PIRAS, op. cit, suprm nota 24, pégs. 23-24.

133. DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pég. 134.

134. Gt por ALBALADEJO, Manuel Compendio de Derecho Civil. Libreria Bosch, Barcelona, 1970, pag.
124.

135. PEREZ V., op. cit, supra nota 55, pégs. 27-30.
136. ALTERINI, op. cit, supm nota 86, pégs. 46-48.



DE CASTRO define el objeto del contrato como "la materia social afectada, la realidad so-
cial acotada como base”1¥ .

CARIOTA FERRARA ve en €l "la materia, o los bienes, a las utilidades, o las relaciones
que caen bajo la voluntad de las partes”.}38

6. El objeto como cosa o hecho

Una corriente doctrinal muy difundida ve en el objeto del negocio (0 bien de la obligacién)
1a cosa material, o el hecho o la omisién, es decir la materia a la que se refiere, por lo que otros
prefieren hablar de cosas o servicios.!®

Sin embargo, hay tipos contractuales a los que no cabe aplicar esta idea. Por otra parte se
unifican en un solo concepto dos ideas por completo diversas, como son una conducta y una
cosa, que corresponden a categorias de fenémenos distintas: temporales la primera, espaciales la
segunda, y I6gicamente irreductibles.

7.  El objeto como prestacién

Para una amplia corriente doctrinal el verdadero objeto del negocio es una prestacién, es
decir, un determinado comportamiento, la conducta exigible al deudor, que puede ser positiva o
negativa, segiin consista en el dar, hacer o no hacer algo. De este modo las cosas o hechos ven-
drén a ser el objeto no de la obligacién o del negocio, sino de la prestacién.40 Esta direccién es
la tesis seguida por nuestro Cédigo Civil, combinada con la que se ve en el objeto la materia, y
que fue ya analizada, y aunque el articulo 631 parece referirse a la acepcion de objeto como cosa
o hecho.141

El articulo 627 exige en su inciso 2 un "objeto 0 cosa cierta y posible que sirva de mate-
ria a la obligaci6n".142 ]

Con ello parece confundirse el objeto con cosa en sentido material; pero el articulo 629 di-
ce "Toda obligacibn tiene por objeto dar, hacer o dejar de hacer alguna cosa...”, con 10 que se
acepta el mas amplio sentido de prestacién, y es a esta acepcién a la que deben referirse los requi-
sitos del objeto exigidos por el Cédigo. Objeto podria ser cualquier prestacién que revista deter-
minados requisitos legislativamente establecidos; a su vez, punto de referencia de la prestacién
podrian ser eventualmente una 0 mds cosas 0 complejos de cosas,

En este sentido se ha pronunciado nuestra jurisprudencia:

g
g

por GUILLON BAALLESTEROS, Antonio. Cwrso de Derecho Civil, El negocio Juridico. Ed. Tecnos,
Madrid, 1969, pdg. 103.
Cit.

DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pég. 134, quien en igual sentido ve en el objeto la uni-
dad pasiva de referencia, la realidad sobre la cual el contrato incide, con lo que admite la més diversa va-
riedsd de objetos, en tanto que bienes susceptibles de una valoracién econémica que cormresponde a un in-
terés de las partes.

139. ALESSANDRI, op. cit., supra nota 25, pég. 359; VENZI, op. cit., supra nota 32, pdg. 144-145; CAS-
TAN TOBENAS, op. cit., supm nota 29, pég. 394; RESCIGNO, op. cit., supra nots 23, pég. 283.

138.

140. DE COSSIO, op. cit, supra nota 111, pégs. 225-226. JOSSERAND, op. cit., supra nots 24, pég. 83; RI-
PERT, cit. por LA CRUZ BERDEJO, op. cit., supra nota 128, pég. 111; BRENES CORDOBA, op. cit.,
supra nota 119, pég. 15; PUIG PENA, Federico. Tratado de Derecho Civil espaiiol. Tomo IV. Volumen I
Ed. Revista de Derecho Privado. Madrid. 1951, pég. 26. PIRAS, op. cit., supra nota 24, pég. 75.

141. En este sentido CERTAD, Gastén. "La teorla del negocio jurldico frente a la legislacidn civil costarricen-
se”. Revista de Ciencias Juridicas N®. 29, San José, Costa Rica. Mayo-agosto 1976, pég. 209.

142.  Cédigo Civil
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"...Tomemos el objeto y digamos que este consiste en las prestaciones mutuas g las
que estdn obligados... pues de todos es sabido que por objeto de la obligacién se ep-
tiende aquello que el acreedor puede exigir del deudor, lo que forma la materia del
compromiso, el dar hacer o no hacer alguna cosa...".143

Tal concepcién del objeto sélo es aceptable referida a la obligacién. La prestacién es una
conducta, un comportamiento humano, y como tal viene a constituir el componente de hecho de
un efecto juridico, del efecto del negocio, que puede ser la obligacién.

El componente de hecho del efecto Juridico es siempre y necesariamente un acto,!44 gl dar,
hacer o no hacer una cosa y est4 necesariamente referido a un sujeto. Asf entendido el objeto, en
un sentido amplio, como prestacién, seria un presupuesto necesario para todos los negocios juri-
dicos, cuya ausencia produciria nulidad absoluta,145

b-  El objeto como fenémeno espacial, punto de vinculacién posible entre hecho Y efecto
Juridico.

En un sentido estricto el objeto no puede ser sino sinénimo de cosa, materialmente enten-
dida, lo que no obsta para admitir la categoria de las cosas inmateriales (bienes culturales) que
también requieren de un soporte material,

Dentro del cuadrinomio fundamental de la fenomenologia juridica se encuertran los feng-
menos espaciales, que se configuran como Cuerpo, cosa, objeto (y dentro de ellos, el sujeto ,
que en tanto entidad permanente mantiene su identidad a través del tiempo, y se presta para ligar
hechos sucesivos o distantes), !¢

La funcién fundamental de puntos de vinculacién sélo puede ser desempefiada por el suje-
to; pero l6gicamente, por su capacidad de permanencia indefinida en el tiempo, el objeto viene a
ser punto de conexidn, ya no necesario, pero si al menos posible entre el hecho juridico y el
efecto juridico.

Por regla general las dos situaciones (causal y efectual) deben presentar no sélo los mis-
mos sujetos sino también los mismos objetos. 147

Cuando el hecho juridico est4 referido a objetos, puede ocurrir que este hecho se vincule
objetivamente al efecto,

Entendido en este sentido estricto, el objeto s6lo sers esencialmente necesario en los nego-
cios patrimoniales.

143.  Cas. N°. 109 de 13:30 hrs. del 20 de noviembre de 1952; sem. II, tomo tnico, pég. 1346. Afiade que en
la compraventa el vendedor esta obligndoamueguheouydmpudorlpawdpmdoyulusm
los objetos del contrato,

"El objeto esta constituido por las concesiones reciprocas que se hacen las partes”. Sala Civil 20:55
hrs. 11 junio 1940, pég. 46.

“Un contrato no tiene un objeto comin a los contratantes”. Cas. 10:20 hrs. 10 diciembre 1940, N=,
173, 11 sem., I tomo, pég. 1 del apéndice.

144, FALZEA, Op. cit., supra nota 35, pég. 63.

145, Ans. 1007, 627 inc. 2 'y 835 inc. 1. C.C.

146. V. FALZEA, op. cit., supra nota 35, pégs. 49-50,
147.  FALZEA, op. cit., supra nota 35, pég. 65.

"...esdeapmbarhophiénlcndim&cnuliﬁcnrmol&minosddeomnlo tanto los sujetos cuando el

objeto... op. cit., supra nota 24, pig. 25.
"objelodeldexe&oelopuedcmnnodeloupmnoool&mhntdemfumda,dehmhd&\jrﬂiu,
omdddebaﬁn{dicoydeldauhombjeﬁvo“.MBSINEO.op.c’t..mpnnouﬂ.p“.?.i&
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¢-  Los presupuestos objetivos

. Los presupuestos objetivos hacen referencia a particulares requisitos que debe reunir un ob-
jeto, para que se constituya un negocio vélido y eficaz.

. La concurrencia de estos requisitos precisa fundamentalmente en las obligaciones de dar (es
d.ec1r, en el objeto como cosa) pero algunos corresponden a cualquier tipo de obligacién (es de-
cir, al objeto como prestaci6n) que se genere con el negocio.!4:

El Cédigo Civil habla de "objeto o cosa cierta y posible” (art. 627), que pueda reducirse a
un valor exigible, que esté determinado o pueda determinarse (art. 630), y que sea fisica o legal-
mente posible (art. 631). De esta forma se configuran los presupuestos objetivos, que pueden re-
ducirse a los siguientes:

1.  Existencia del objeto

La existencia del objeto se configura como requisito (arts. 627 inc 2 y 629 C.C.), cuyo
defecto produce la nulidad absoluta del negocio. Pero es posible que los sujetos, considerando la
probabilidad de existencia de una cosa futura, hagan a ésta objeto del negocio, la existencia ac-
tual de la cosa se requiere para que surjan los efectos del negocio, y no para la existencia del mis-
mo. Los efectos permanecen suspendidos y s6lo pueden realizarse cuando el objeto llegue a exis-
tir.149 : :

Puede acarrear nulidad la venta de un objeto vendido como existente; pero si existe parte de
é1, el comprador puede apartarse del contrato, o mantenerlo con disminucién proporcional del pre-
cio (art. 1060 C.C.).

2. Posibilidad del objeto

Un objeto imposible es igual a uno inexistente y debe por tanto tener la misma sancién,
es decir nulidad absoluta!s® asi se desprende de los articulos 627 inc. 2, y 835 inc. 1 C.C,, aun-
que inexplicablemente el articulo 631 sanciona la imposibilidad fisica o legal con la simple ine-
ficacia.

a-  Posibilidad Fisica:

Si el objeto es fisicamente imposible el negocio es absolutamente nulo. El objeto es posi-
ble cuando en la realidad fisica ya existe o pueda llegar a existir. Un comportamiento es posible
si es compatible con las leyes naturales que sefialan los limites a las obligaciones fisicas e inte-
lectuales de los hombres.!5! Existen varias formas de imposibilidad:!52 originaria y sobrevenida;
total y parcial (por €j., destruccién de parte de la cosa); imposibilidad absoluta u objetiva, y rela-
tiva o subjetiva. La imposibilidad de esta wltima clase —personal—, debe ser absoluta y perma-
nente (art. 631 C.C.). Se refiere a que la prestacién o servicio prometido es posible en términos

148. V. BRENES CORDOBA, op. cit., supra nota 119, pig. 17.

149. FALZEA, op. cit., supra nota 22, piigs. 313-315. V. SCALISL Vincenzo. Inefficacia, Diritto Privato. En-
ciclopedia del Diritto, Giuffré-ed. Milano, 1971, pégs. 332, 333, 336.

150. CERTAD, op. ¢it., supra nota 141, pégs. 209-210.
151. RESCIGNO, op. cit., supm nota 23, pdg. 284.
152. DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pégs. 137-138.
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generales, pero es imposible para el promitente. 153

La imposibilidad absoluta se refiere a que la prestacién no puede ser llevada a cabo por na-
die en ningiin momento, es decir, se da para todos.

Se distingue entre imposibilidad originaria y subsiguiente, segin que se dé al constituirse
la relacién juridica o aparezca con posterioridad. Puede ser total o parcial segiin afecte a toda la
prestacién o parte de ella.i54

b-  Posibilidad juridica o licitud

La licitud es la posibilidad juridica del objeto del negocio, que dcbe valorarse a la luz no
sélo de la ley, sino de los principios de orden piiblico y las reglas de las buenas costumbres.155
Asi lo entiende el Cédigo Civil que dice:

Articulo 631 ...la imposibilidad legal existe:
Respecto de las cas que estén fuera del comercio por disposicién de ley.
2, Respecto a los actos ilicitos como contrarios a la ley, la moral o las buenas costumbres.

L

La ilicitud del objeto acarrea nulidad del negocio, pero no se produce el efecto restitutorio
de lo que fue pagado a sabiendas (art. 844 C.C.) al igual que ocurre con la ilicitud de la causa.

3.  Determinacién o dcterminabilidad del objcto

El objeto debe ser determinado, o al menos determinable (art. 630 C.C.).!7 De lo contra-
rio permanece incierta la cosa de que se pretende disponer, lo cual haria imposible un eventual
cumplimiento forzoso:

La cosa puede estar designada sélo por su especic, pero no es posible la designacién sélo
por el género, pues no exisliria un compromiso serio.! 8.

Deben estar determinadas también la cantidad y la calidad, si la cosa asf lo amerita por su
naturaleza. Si no se designa la calidad, no estd obligado cl dcudor a darla de 1a mejor calidad ni el
acreedor a recibirla de la peor (art. 770 C.C.).

No es necesaria la determinaci6n precisa: basta la posibilidad de determinar el objeto a tra-
vés de criterios objetivos. Al respecto pucden darse varias hipétesis; entre cllas:159

153.  Se habla de ineptitud del deudor para Ja prestacién. DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pig. 138.

154. PUIG PENA, op. cit., supra nota 140, pag. 27.

155. RESCIGNO, op. cit., supra nota 23, pég. 286. Ello se justifica por si la ley no procede a la especifica-
cién todas las veces que prevé la ilicitud de un elemento del entero negocio. "Para que los negocios juri-
dicos sean eficaces han de tener un contenido juridico admisible. Para ello es preciso... IIl. Que el nego-
cio no choque contra una prohibicién legal... IV. Que no choque conira las bucnas costumbres”. LLEH-
MANN, op. cit., supra nota 72, pégs. 280 y ss.

156. Cas. N® 72 de 15:30 hrs. del 23 de junio de 1972,

157. LEHMANN, op. cit., supra nota 72, pag. 280.

158. BRENES CORDOBA, op. cit., supra nota 119, pag. 20.

159. PUIG PENA, op. cit., supra nota 140, pigs. 29-30. DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pég. 142.

231



L. Las partes han tenido a la vista muestras, con las cuales ha de ser conforme la mercancia
(venta sobre muestra, art. 455 C. Com).

2. Las partes se remiten a criterios exteriores para la fijacién de la cuantia. Por ej. el precio
qwa]canceenelmemadoumcosataldfa(an.%c,Com).

La determinacién del objeto se deja al arbitrio de un tercero C (art. 1057 C.C.).

La determinaci6n puede dejarse al sefialamiento de una de las partes, previa fijacién de cier-
tas bases para la determinacién.

ol

Si el objeto es indeterminado, pero determinable, el negocio es valido, pero ineficaz (art.
630 C.C,, art. 1050 para la compraventa), y sélo puede adquirir eficacia cuando se determine o
se den criterios para su determinacién. Si el objeto es indeterminado pero determinable hay inefi-
cacia pendiente. Si es indeterminable, resulta absolutamente nulo.

4.  Valor exigible

El objeto del negocio debe tener un valor apreciable en dinero. Tal es la doctrina clésica
que parte desde el Derecho Romano, pero a mediados del siglo pasado se produjo una reaccién
profunda por parte de la doctrina germénica, ddndose un arduo debate.

a- Doctrina que exige la patrimonialidad:

Savigni, partiendo de algunos textos romanos que no autorizaban al juez a pronunciar con-
denasque no fueran pecuniarias, entendié que la prestaci6n debe tener valor pecuniario.!60 Tal doc-
trina fue seguida por el Cédigo francés.

b-  Doctrina que niega la patrimonialidad como requisito esencial

Se inicia a mediados del siglo pasado con Thering y Windscheid. Para IThering la obligacién
puede corresponder a un interés extrapatrimonial. Ambos niegan terminantemente que para la e-
xistencia de una relacién obligatoria fuese necesario que el acreedor tuviere un interés patrimo-
nial. Se extiende el concepto de patrimonio a bienes ideales, no sélo matcriales, y a todo interés
digno de proteccién segin la concepeion cultural de un pueblo, que sea apto para engendrar un
vinculo obligatorio.16! Tal criterio fue seguido por el Cédigo aleman. El Cédigo japonés 1896
establece de modo tajante que la prestacion puede tencr inclusive cardcier no patrimonial (art.
399).

c¢-  Doctrinas intermedias

i. La que distingue cntre el valor de la prestacion y el interés del acreedor. La prestacién debe
ser patrimonial; dcbe tener contenido econémico, para que haya posibilidad de hacerla efec-
tiva en el patrimonio del deudor, pero el interés del acrecdor puede tener mero alcance mo-
ral o afectivo. 162 Es cl critcrio de SCIALOJA Y RUGGIERO, acogido en Cédigo italiano
de 1942 (ar. 1174)

160. CIL por ALTERINI, op. cit., supra nota 86, pag. 51.
161.  Cil. por PUIG PERA, op. cit., supra nota 140, pag, 32.
162.  Cit. por PUIG PENA, op. cit., supra nola 140, pég. 32. ALTERINI, op. cit., supra nota 86, psg. 52.
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ii.  Doctrina que distingue entre la deuda y la responsabilidad. El debitum puede ser extrapatri-

monial, pero la responsabilidad debe tener un fondo econémico, Es la tesis de PAC-
CHIONI!6? y BRINZ.

Las doctrinas intermedias son més aceptables; el interés de las partes en un negocio puede
ser de cualquier clase; bastando que sea licito, digno de tutela por el ordenamiento; pero debe ser
susceptible de una valoracién econ6mica, pues es la tinica posibilidad de hacer efectivo el dere-
cho de un acreedor sobre ¢l patrimonio del obligado, en caso de incumplimiento,

El articulo 630 C.C. exige que el objeto pueda reducirse a un valor exigible. De lo contra-
rio el negocio resulta ineficaz: se trata de una ineficacia definitiva. El negocio es absolutamente
nulo.

Sobre el valor econémico del objeto, ha dicho la Sala de Casacién:

"Existe discusion en doctrina acerca del momento en que debe atenderse al valor del
objeto litigioso... Algunos autores sostienen que debe tomarse como base el reclama-
do en la demanda; otros por el contrario, se refieren al de la convencién misma; Y u-
na tercera corriente se inclina por estimar tanto uno como otro".164

SECCION 11
ELEMENTOS ESENCIALES EST liUCT URALES DEL NEGOCIO JURIDICO

Esencia es necesidad: es no poder faltar en uno solo de los individuos de la especie sin que
éste deje de pertenecer a ella.

Desde un punto de vista 16gico formal serdn elementos esenciales aquellos que constituyen
la definicién, el concepto mismo del negocio juridico, y que resultan de la descomposicién anali-
tica de 1a nocién de negocio. Segiin las definiciones comunes, indudablemente, la voluntad, y su
correspondiente manifestacién, se configuran como los elementos esenciales de la estructura del
negocio, sustancial el primero, formal el segundo.

Desde el punto de vista de la dogmatica juridica, que se limita al dato positivo constituido
por la norma, se trata de identificar los elementos con base en los cuales puede existir (o sin los
cuales no puede existir) el negocio juridico. Se puede hablar de elementos necesarios para la exis-
tencia juridica del negocio, o sea, existenciales. 165

Pero ambos puntos de vista van integrados. La nocién mas general del negocio juridico se
construye alrededor de la voluntad, convenientemente exterioriza. Faltando ella, la nocién de ne-
gocio se disuelve.

Voluntad y manifestacién constituyen el niicleo conceptual del negocio. Otros elementos
son necesarios para la existencia de determinados grupos, o de esquemas singulares del negocio,
pero la voluntad y su manifestacién deben considerarse necesarios para todos los negocios juridi-
COS.

163. Cit. por PUIG PENA, op. cit., supra nota 140, pég. 32.
164. Cas. N2 119, 14:30 hrs. 4 diciembre, 1952, II sem. pég. 1496.
165. PUGLIATTI, op. cit., supra nota 73, pég. 71.
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1. La voluntad

a-  Generalidades

En un sentido ético, la voluntad es la aptitud o disposicion moral para querer al-
go.166 .

"Se denomina normalmente "voluntad’ a aquella facultad que nos determina a actuar
con conocimiento del fin y de los motivos de la accién. En cuanto facultad es poder
subjetivo, o mds bien, una aptitud propia del ser humano, con la cual puede condi-
cionar su vida futura mediante decisiones relativamente auténoma... Se trata de un
conocimiento de fines y motivos, propios sélo de la esfera superior y por ellos pro-
pio solo del ser humano...".

"El acto que emana del ejercicio de esta voluntad de determinacién de la accién con
conocimiento de motivos y fines se denomina ‘acto voluntario’...". "En este lipo de
comportamiento encontramos tres momentos...".

“A) La deliberacién que es el conocimiento y examen de los motivos y del fin
que mueve a la accién; en toda deliberacién encontramos tres fases: 1) el conoci-
miento del objeto, 2) el conocimiento del fin y los motivos, 3) el juicio prdctico so-
bre estos... b) La determinacién o eleccidn... En funcidn del juicio prdctico formula-
do en la deliberacién del sujeto toma una resolucion o determinacion de obrar encier-
ta direccién. Puede considerarse que en la determinacidn volitiva se encuentra el ele-
mento esencial del acto voluntario... c) La ejecucion... es la realizacién del acto de-
terminado por la voluntad. La ejecucion puede ser interna o externa... S6lo la ejecu-
-cién externa o manifestacién de voluntad es relevante para el derecho...". )57

La doctrina distingue entre el negocio y el acto juridico por la referencia del primero a la
voluntad de la conducta y del contenido, voluntad que representa el papel de protagonista del ne-
gocio. El negocio no es un simple hecho material. En ¢l la ausencia de la voluntad, o sus vicios
determinan la inexistencia o invalidez.

Cuando el negocio es unilateral s6lo hay una voluntad. Cuando es una convencion, se re-
quiere que las voluntades de los contratantes se pongan de acuerdo

Este acuerdo se denomina consentimiento: pero la operacién interna, psicolégica, no bas-
ta: debe formularse exteriormente por una declaracién en la cual se manifieste su existencia.!s8

b-  Desarrollo del papel de la voluntad

El excesivo formalismo del derecho romano primitivo privaba en gran parte de su trascen-
dencia a la voluntad. La tendencia al espiritualismo fue progresiva, en el derecho civil, y mas
atin en el canénico.

El principio de la eficacia juridica del consentimiento aparece afirmado por vez primeraen

el siglo XV, gracias a la Escuela del Derecho Natural, y a las corrientes filoséficas de la Revolu-

cién Francesa.

166. ALESANDRI, op. cit., supra-nota 25, pig. 300.

167. PEREZ, Victor. Voluntad y manifestacién en el negocio juridico. Revista Judicial N°. 5, Core Suprema
de Justicia. San José, Costa Rica, 1977, pég. 99. V. FARIA, Rafael, Psicologia. Ed. Voluntad, Bogotda,
1961, p. 272.

168. COLIN Y CAPITAN, op. cit, supra nota 109, pégs. 208-209.
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Fue Hugo Grocio quien elabord el principio de 1a esencialidad de la intencién de obligarse,
Para €l el valor del contrato como fuente de obligaciones consiste en “la libertad que tiene el
hombre de disponer de sus actos", y como el poder del hombre sobre la propiedad le permite alie-
narla, "asl cada hombre tiene el poder de alienar ¢ otro, que aceplta, una parte o mds bien una con-
secuencia de su libertad",'s9

La idea se difundi6, y lleg6 a aceptarse en forma generalizada. Se asimil6 el ejercicio del
poder de disponer de 1a propiedad u otro derecho, al ejercicio del poder de autoobligarse. El nego-
cio seria un acto de ejercicio de un poder de la voluntad, o bien de un derecho subjetivo. La es-
cuela liberal veria en la voluntad la fuente esencial de las obligaciones y pretende dejar a los indi-
viduos la mayor libertad.!70

DOMAT enunci6 el principio de que en el contrato "el compromiso de uno es el funda-
mento del compromiso del otro”. POTHIER defini6 la- convenci6n como “el consentimiento de
dos 0 mds personas para formar entre ellas cualquier compromiso”, Ambos enunciados fueron
trasnscritos en el Cédigo de Napoledn (art. 1134), equivalente al 1022 de nuestro Cédigo Ci-
vil17t

A partir de entonces se definieron las dos grandes perspectivas que delimitaron los debates
doctrinales: el dogma de la voluntad, y la teoria de la declaracién.

La Escuela Pandectista alemana colocé dentro del esquema del negocio Jjuridico todo acto
consistente en una manifestacién de voluntad. Con ello naci6 la teoria del negocio juridico, y si-
multdneamente el concepto de "autonomia privada” se consolidé como su niicleo. La autonom ia
encuentra en ¢l negocio su mdxima expresion.

Contra esa concepcion, las escuelas sociales han declarado que la voluntad es por si mis-
mo impotente para ese papel; que la sociedad y no el individuo creaba el derecho, y que la volun-
tad debia ser controlada.172

c-  El principio de la autonomia de la voluntad
1.  Autonomia de la voluntad y negocio juridico

En el negocio juridico rige 1a regla de que el sujeto tiene autonomia de voluntad. Puede o
no celebrarlo, y, celebrandolo, puede regular mediante €l sus relaciones juridicas como desee.
Los particulares regulan sus relaciones reciprocas para la satisfaccion de las necesidades propias
segtin su libre apreciacién; la autonomia privada es el mecanismo que mueve toda relacién reci-
proca de intereses privados.i73

La iniciativa del sujeto no sélo se dirige a la realizacién de fines practicos, sino también a
crear los medios para lograrlos; el negocio juridico es instrumento por excelencia. Aplicando el
principio de autonomia de la voluntad, la ley permite a los particulares crear negocios nuevos (a-
tipicos), no regulados especialmente en ella, siempre y cuando los sujetos observen las normas
genéricas establecidas; en otras ocasiones pone a disposicién de los sujetos, negocios estableci-
dos de efectos inalterables en todo o en parte. 174

169. PEREZ V., op. cit., supra nota 55, Tema 5, pags. 4-5.
170. MAZEUD y MAZEUD, op. cit., supra nota 34, pag. 124.
171. CERTAD, op. cit., supra nota 141, pég. 195.

172.  Cit, por MAZEUD, op. cit., supra nota 34, pag. 124.
173. BETT], op. cit., supra nota 91, pég. 40.

174. ALBALADEJO, op. cit, supra nota 134, pigs. 111-112.
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Generalmente la sancién del derecho se presenta como un reconocimiento de la autonomfa
en virtud de la cual el negocio adquiere efectos jurfdicos y asume su funcién de instrumento de
regulacién de intereses privados.

La autonomia privada es el principio rector de nuestro Derecho Civil. Asf lo ha reconoci-
do la jurisprudencia:

"Nuestro sistema de contratacién civil estd regido por el principio de autonomia de

la voluntad, sea en la intencidn de las partes al convenir”,175

2.  Limites

La autonomia de la voluntad encuentra en su misma esencia los limites dentro de los cua-
les opera: s6lo puede disponerse de los propios intereses hasta la barrera constituida por la igual
autonomia de los demds sujetos.176

La voluntad sélo vale en cuanto el negocio reiina los requisitos prescritos por la ley (capa-
cidad del sujeto, aptitud del objeto, formalidades, etc.) Tal limite surge de las normas ordenati-
vas.

En algunos sectores, como en el Derecho de Familia, los limites abundan hasta reducir en
la prictica a un estrecho circulo el alcance del principio. En el Derecho de Obligaciones la auto-
nomia alcanza su maxima extension, particularmente a través de los contratos. Sin embargo han
surgido cantidad de limitaciones que han restringido su alcance préctico, y que son consecuencia
por un lado, de la concentracién de capitales, y por otro, de Ia intervencién del Estado. 177

La expansién del llamado "contrato de adhesién” sé6lo deja al sujeto la libertad de contratar
0 no; toda modalidad del contenido del negocio le es sustraida.

La intervencion del Estado se observa al determinar elementos del contrato, o bien, mono-
polizando ciertos bienes, con la consiguente imposibilidad de libre contratacién privada respecto
a ellos.

Por otra parte, no todos los intereses pueden realizarse a través del negocio; es necesario
que sean dignos de tutela por el ordenamiento juridico, estableciéndose asf un limite sustancial.
Debe tratarse de intereses que no choquen contra la ley, el orden piiblico y las buenas costum-
bres.

Finalmente, un limite fundamental viene dado por los principios de autorresponsabilidad y
de confianza, que luego se analizardn.

d-  Direccion de la voluntad

La voluntad tiende a la obtenci6n de un fin o resultado practico, que es tutelado por el orde-
namiento. No puede sostenerse que ella pretenda la consecucién de los efectos juridicos, ya que
estos se verifican aiin cuando no fueron previstos, y los sujetos generalmente no los conocen ni

los programan.!78

175. Cas. 14:45 hrs., 10 de junio, 1951. I sem. tomo tnico, pig. 515 "La autonomia de la voluntad que rige
en la contratacién civil, permite conformar a la doctrina y a la jurisprudencia sentada por la Sala de
Casacién, que las partes puedan introducir, en una forma temporal o definitiva, variaciones o
modificaciones a un contrato”. Cas. N2 95 de 15:30 hrs, 31 de agosto de 1961. 1T semestre, tomo I,
pég. 296.

176. CARIOTA FERRARA, op.c it., supra nota 2, pég. 55.

177. CARIOTA FERRARA, op. cit,, supra nota 2, pég. 59.
178. CERTAD, op . cit., supra nota 141, pag. 198.
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El criterio del fin préctico es compartido en la jurisprudencia:

"La aquiescencia en el contrato, que incluso puede ser verbal, resta y vincula a las
partes, quienes con su actividad humana pretenden el logro de un fin propio, casi
siempre econdmico, ya que después de haber manifestado Y aceptado claramente las
reciprocas actuaciones del interésen el objeto que las preocupa, quedan contractual y
mutuamente obligados" 17

e-  El papel de la voluntad
1.  Causa de los efectos

La ley es la que dota de eficacia la voluntad del hombre; no es la voluntad la que produce
los efectos, ni el ordenamiento por si solo, sino que la ley autoriza a la autonomia privada, do-
tando de efectos juridicos al negocio, "¢l derecho pone los efectos correspondientes a la volun-
tad" 180

2. Relaci6én voluntad-norma

La voluntad, en tanto manifestacién de la actividad de un sujeto, pertenece a la zona del he-
cho. En el ordenamiento juridico es considerada como hecho cuya funcién es condicionar y hacer
posible la actuacién de la norma. De la norma proviene la calificacién juridica; un fenémeno es
juridico por y en funcién de ella. La norma se apoya en el hecho, que constituye la condicién
para su concreta actuacién.

La voluntad es el presupuesto de hecho para la realizacién del efecto, para la actualizacién
de la norma.18!

3.  La voluntad, elemento sustancial del negocio

La voluntad es elemento estructural del negocio, tiene un sentido actual, dindmico, y es el
elemento de carécter interno, material, en tanto que es querer humano, por el cual los sujetos re-
glamentan sus intereses en tal forma que reciben proteccién del ordenamiento, en cuanto ha sido
libremente querida; de alli que el ordenamiento declare por lo general ilicitos los negocios en que
la voluntad de una parte 0 ambas haya sido violada

4.  El papel de la voluntad en nuestro derecho civil

Nuestro derecho civil es un sistema voluntarista; sin embargo la voluntad no puede actuar
inestrictamente, sino que est4 atenuada por miiltiples instituciones, que tienden a aumentar en
los 1iltimos afios.

En el Cédigo Civil no se habla de voluntad, pero se puede entender como referencia a ella
cuando se habla de consentimiento (arts. 53, 579 C.C.). Se establece que el consentimiento li-

179. Sala Primera Civil, N% 219 de 9:00 hrs. del 27 de agosto de 1973. En Boletin Informativo CSJ., N
215, pag. 47.

180. CARIOTA FERRARA, op. cit,, supra nota 2, pégs. 60-61.
181. PUGLIATTI, op. cit., supra nota 73, pégs. 81-82.
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bre y claramente manifestado es elemento esencial de los contratos (arts. 1007 y 1008 C.C.),
pues s6lo entonces se revela la existencia de un niicleo de intereses juridicamemente relevantes,
y se ha afirmado que la validez de un acto o contrato descansa en la voluntad del otorgante.!82

La voluntad puede tener efectos juridicos en virtud del reconocimiento del Derecho cuando
es manifestada por un sujeto capaz de actuar. Pero la importancia de este elemento se observa en
los casos de vicio o defecto de la voluntad, que producen invalidez del negocio, tanto cuando fal-
ta la capacidad de actuar, o la natural, con lo que falta un presupuesto subjetivo del negocio, co-
mo en las hipétesis que se producen aiin cuando el sujeto es capaz de actuar; el error, la fuerza o
miedo grave, el dolo, eic., y que serén estudiados posteriormente.

Por otra parte en nuestro derecho hay normas que limitan 1a autonomia privada en funcién
de intereses colectivos. Por ejemplo, el articulo 50 Constitucion Politica da al legislador la posi-
bilidad de intervenir en las relaciones econémicas, y esa intervencién se manifiesta en diversos
campos: Asi:

- Regulacién de precios, por ejemplo: la Ley de Proteccion al Consumidor, fijacién de pre-
cios maximos a determinados bienes segun disposiciones de la Direccién General de Co-
mercio Interior del Ministerio de Economia, Industria y Comercio. (Ley 1208 de 9 de octu-
bre de 1950 y Ley 3914 de 15 de julio de 1967).

- Intervencién en los servicios piiblicos, por ejemplo: la fijacin de tarifas de autobuses.

- Intervencién en materia de arrendamiento de inmuebles urbanos (Ley de Inquilinato N®. 6,
21 de setiembre de 1939).

- Intervencién en materia agraria (Ley de Tierras y Colonizacién N°. 2825 de 14 de octubre
de 1961 y Ley del IDA).

- En materia laboral (Cédigo de Trabajo), por ejemplo: art. 11.

- En materia de comercio (por ejemplo, respecto a los productos farmacéuticos, y ﬁ jacion de
precios m4ximos en los articulos de primera necesidad).

De modo que, ademds de los limites impuestos por los principios de responsabilidad y de
confianza, existen miiltiples limitaciones provenientes de la progresiva intervencion estatal.

f Voluntad de la manifestacién y voluntad del contenido

Una gran parte de la doctrina distingue entre voluntad de la manifestacion y voluntad del
contenido de la manifestacion, es decir, hay un doble "objeto” del querer,!83

La voluntad de la manifestacién es aquella que tiene por objeto la misma manifestacion;
es el "quiero decir (manifestar) que quiero” el querer el comportamiento en que la manifestacion
consiste.

La voluntad del contenido es la que tiene por objeto el resultado préctico o juridico del ne-
goc“) 184

Existen diferentes hipétesis en cuanto a la relacién entre ambas direcciones de la volun-
tad, 185 hipdtesis que cobran importancia en relacién al estudio de los vicios del querer.

182, Cas. 10:45 hrs. 14 de setiembre de 1950, II sem., I tomo, pég. 88.
183. S emplea aqui Ja palabra “objeto" en sentido teleolégico.

184. CARRIOTA FERRARA, op. cit, supra nota 2, pég. 404.

185. V. CARRIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pig. 407.
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Voluntad de la Voluntad del Ejemplos

Manifestacién contenido

a) perfecta perfecta Es el caso normal

b) no existe no existe Fuerza fisica, lapsus linguae

¢) viciada 1o existe Error obstativo referente al nom-
bre

d) perfecta no existe Reserva mental, declaracién en
broma negocios did4cticos o tea-
trales

¢) perfecta viciada Error vicio en la cualidad substan-
cial del objeto, violencia moral y
miedo grave.

8- El consentimiento
i. Generalidades

En los actos bilaterales 1a voluntad toma el nombre de consentimiento, que es el acuerdo
de las voluntades de dos 0 mas sujetos, la concordancia de las voluntades de las partes que cele-
bran el negocio, puede ocurrir de modo expreso o tacito.

Consentimiento deriva del latin "cum-sentire” sentir con, es el comiin sentimiento de va-
rias personas, cuya definicién se confunde con la del contrato mismo.!86

De acuerdo con la disciplina del Cdédigo, el requisito del consentimiento de los contratan-
tes de que habla el articulo 1007 es precisamente ese acuerdo de dos 0 mds personas capaces.

Segiin la regulacién del consentimiento, en el capitulo 1I del Titulo I del Libro 1V, para
que exista un contrato valido es necesario que varias personas, con una representacion recta del
objeto y la causa del contrato, se propongan contratar libremente, de modo tal que sus determina-
ciones sean coincidentes. .

Dentro del consentimiento pueden distinguirse tres fases:187

1. La voluntad interna, e individual, de cada contratante, su querer y el propdsito que le inspi-
ra;

la declaracién que emite cada sujeto, dando a conocer su voluntad a los demds;

la voluntad o intencién comiin, ¢s decir el punto en que las voluntades manifestadas coinci-
den, y que es el fundamento mismo dcl contrato.

ot g

Las voluntades no se manifiestan simultdneamente, sino que una de las partes dirige a otra
una oferta; el destinatario la acepta o la rechaza con o sin discusién; si la acepta el consentimicn-
to es perfecto y queda formado, pero ha habido un periodo precontractual, cn ¢l curso del cual las
partes deben comportarse seguin los principios de buena fe.

186. V. JOSSERAND, op. cit., supra noia 24, pig. 39, DIEZ PICAZO, op. cii., supra nota 21, pig. 103.
ALBALADEIO, op. cit., supra nota 134, pag. 207; ALESSANDRI, op. cit,, supra nota 25, pig. 313.

187. DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pig. 104.
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2. Laoferta y la aceptaci6n

La oferta es un acto juridico por el cual una persona propone a otra la celebracién de un
contrato, en €rminos tales que basta que el destinatario la acepte para su perfeccién.!®® Puede ser
verbal 0 escrita, expresa o técita; puede hacerse a una persona determinada, o bien indeterminada,
como cuando va dirigida al piblico en general, de modo que cualquiera puede aceptarla. Se plante-
a la duda acerca de la fuerza obligatoria de la oferta, de si ella liga o quien 1a hace, al menos cier-
to tiempo, colocdndolo a disposicion contractual del destinatario. La doctrina y la jurisprudencia
francesas responden negativamente.!3? Pero algunos c6digo (como el alemén y el chino) formu-
lan principio opuesto, dando a la oferta existencia juridica independiente. Nuestro Cédigo Civil
acepta esta wltima posicién. Regula la oferta a persona determinada (arts. 1010 y ss.) estipulan-
do que 1a oferta puede retirarse mientras no haya sido aceptada por la otra parte,!% y fijando pla-
zos durante los cuales el proponente estd obligado a mantener suoferta que obliga a sus herederos
y representantes, en caso de muerte o incapacidad del proponente no hay regulacién acerca de la
oferta hecha al piblico.

La aceptacién es el acto por el cual la persona a quien va dirigida la oferta manifiesta su
conformidad con ella.!®! Puede ser expresa o ticita; pura y simple o condicional, segiin implique
aceptacién de la oferta tal como fue formulada o bien contenga reservas o modificaciones que al-
teren sus t€rminos.

La aceptacién debe ser oportuna, darse mientras la oferta esté vigente, y ser pura y simple
para que se forme el consentimiento. Si la aceptacién es condicional. se considera como una nue-
va oferta (art. 1010 C.C., parrafo segundo).

3.  Momento en que se¢ forma el consentimiento

Si el acuerdo resulta del encuentro de voluntades de las partes, puede decirse en forma gene-
ral que el contrato es perfecto cuando ocurre tal acuerdo. La doctrina ha indicado varios criterios,
debido a que reviste gran interés su determinacion. Las condiciones de validez, especialmente la
capacidad, se aprecian con respecto a ese momento, que también determina las leyes aplicables al
contrato en caso de cambio en la legislacién. En ese momento finaliza el derecho de revocar la
oferta, se determina en algunos casos si hubo o0 no objeto ilicito, y se fija el punto de partida de
la prescripcidn, o de 1a caducidad de algunas acciones. 192

Entre presentes, como la aceptacién es conocida por el ofercnte sin que medie un cspacio
de tiempo apreciable después de ser emitida, no hay problema para afirmar que cl consentimicnto

188. ALESSANDRI, op. cit., supra nota, 25, pig. 314.

189. JOSSERAND, op. cit., supra nota 24, pig. 41.

190. “El que hace una proposicién puede retirarla mientras no haya sido aceptada por la otra parte, pero cl
contralo propuesto serd vélido si la persona a quien se hizo la proposicién la acepta puramente antes de
tener noticia de quchabia sido retirada. "Casacién 15:20 hrs. 23 de mayo de 1945, | sem., tomo tnico,

191. ALESSANDRI, op. cit., supra nota 25, pag. 41.

192. ALESSANDRI, op. ciL, supra nota 25, pag. 325.

24N




& s forma en el momento en que se da la accptacién (arts. 1009 y 1011 C.C,) es decir, cuando
B Jas partes se ponen de acuerdo sobre todos los puntos, y saben que existe el consentimiento mu-
" wo. El momento puede quedar diferido si las partes subordinan la perfeccién del acuerdo a la re-
" daccion de un escrito en forma de documento privado o notorial,!193

& Entre ausentes, es mds dificil la determinacion, y al respecto se han presentado varias tco-

g

£l
L Hag”
(¢ nas:
5
=3

1.  Teorfade laaceptacién: El consentimiento se perfecciona desde el momento en que el desti-
¢ natario da su aceptacion aunque sea desconocida por el oferente. Pero a esta teoria, se objeta que
i sc dejaria la formacién del consentimicnto al arbitrio del aceptante, y podria la aceptacién quedar
i en nada, por ejemplo, si antes de enviarse es rota la carta que la conticne.

2.  Teoriadelaexpedicion: Esproducto deunabiisqueda de cierta seguridad de que seairrevoca-
i ble la declaraci6n de aceptacion; es el envio de esta el que sefiala el momento en que el contrato
i seforma; es decir, desde que el aceptante se desprende de su manifestacién de voluntad, por ejem-
plo, enviando la carta, despachando al mensajero, etc. Pero en esta teoria se mantiene el caracter
| precario y la revocabilidad de la aceptacion.

3. Teoria de la informacién: El consentimiento se forma cuando el proponente recibe la acep-
- 1acién y toma conocimiento de ella. Pero de acuerdo con esto el aceptante deberia conocer la
aprobacién que el proponente hace de su aceptacién, y las cosas serian de no acabar. Adem4s, no
serfa aplicable la teoria a los casos de aceptacion técita; y se prestarfa a fraude pues basta al pro-
ponente, por ejemplo, no abrir la correspondencia, para dejar a su arbitrio la formacién de contra-
10.

4. Teoria de la recepcion: El consentimiento se forma cuando la aceptacién llega a su desti-

no, sin necesidad de que el proponente tome conocimiento de ella. Pero no hay duda de que cada

parte debe saber lo que la otra quiere para que se forme el consentimiento, y ¢llo no se cumple

con esta teoria. g

Se vacila fundamentalmente entre dos momentos aquel en que la aceptacién se emite, y

aquel en que llega a su destinatario, es decif, entre las teorias de la aceptacién y de la informa-

cién, Durante largo tiempo triunf6 esta iiltima pero poco a poco fue triunfando la de la declara-

cién o aceptacion. Esta es la aceptada en nuestro C6digo, pues en su articulo 1010 dice que el

proponente puede retirar la oferta mientras no haya sido aceptada, y el articulo 1009 sefiala que

queda perfecto el contrato desde que la estipulacién se acepta.!®

4.  Importancia del consentimiento
El consentimiento es la particular modalidad que la voluntad toma en los negocios bilatera-

les, fundamentalmente contratos. Sigue siendo elemento sustancial del negocio, al cual da pre-
ponderancia nuestro derecho civil, y nuestra jurisprudencia. Asi por ejemplo:

193. JOSSERAND, op. cit., supra nota 24, pig. 43.

194. Sobre estos temas ver : JOSSERAND, op. cit, supra nota 24, pégs. 43 y ss.; ALESSANDR], op. cit.,
supra nota 25, pigs. 326 y ss.
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"El pensamiento jurldico moderno sobre la construccién del contrato, para efectos de
estructurarlos, se elabora con prescindencia de ritos y formalidades extrinsecas, dando
preeminencia al factor e ingrediente bdsico del consentimiento... El contrato en sinte-
sis equivale a un acuerdo como expresién de la voluntad de las partes que no sélo re-
gula una determinadarelacibn de orden econdmico, sino también es susceptible de di-
solverla..." 195

2. La manifestacién de voluntad

a-  El negocio como comportamiento humano. Necesidad de la objetividad en el derecho. La
manifestacién

La manifestacién es elemento constitutivo del negocio, se integra con la voluntad, formén- |
dose una unidad: la manifestacién de voluntad.!% E |

El primer requisito para que un fenémeno pueda tener relevancia juridica en su objetividad, =

es decir, su posibilidad de percepcién social.!?7 El negocio adquiere objetividad y penetra en el L

mundo jurfdico, gracias a la manifestacién, que es la exteriorizacién de la programacién de intere-  f
ses forjada voluntariamente. q
Toda manifestacién es un tipo de comportamiento. e 8

1.  El comportamiento

Es un género dentro del cual se colocan las especies de hechos humanos manifestativos y no
manifestativos. Las hipétesis posibles de comportamientos pueden sintetizarse asf: 198

1)  El comportamiento fisico, referido a la materia (material);

2) el comportamiento organico, que va referido al ser viviente (vital);

3) el comportamiento animal, manifestativo en tanto es propio del organismo dotado de con-
ciencia empirica y capacidad comunicativa.

4) El comportamiento humano, que puede calificarse como simbélico, es propio del animal
con conciencia espiritual y lenguaje.

En el campo del derecho es necesario un tipo de comportamiento apropiado a la naturaleza
propia de la realidad juridica y social, en que el hombre aparece como participe de una vida en co-
munidad. Es condicién del fenémeno social, y por ende del comportamiento, que tenga no sélo
la objetividad propia que la materia de toda ciencia, sino en particular la especifica objetiva obser-
vabilidad que corresponde al campo de la realidad humana que es la sociedad.!%

Como fenémeno humano, el comportamiento se introduce en el mundo de los valores juri-
dicos. En tanto que hecho juridicamente relevante, su papel depende de su influencia sobre los va-
lores jurfdicos e intereses humanos.

195. Sala Primera Civil, N°. 382, 9:00 hrs. 10 setiembre de 1976.
196. CARIOTA FERRARA, op. cit,, supm nota 2, pég. 397.
197. PEREZ, V., op. cit., supra nota 55, tema 6, pég. 1.

198. FALZEA, Angelo. Voce Manifestazione. En "Enciclopedia del Diritto, tomo XXV. Giuffré-ed. Milano
1975, péig. 443 y ss.

199. FALZEA, op. cit., sopra nota 198, pég. 445.
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= El grado de obsetvabxhdad del comportamiento debe ser tal que cualquier sujeto de la co-
‘munidad y a la distancia que en la vida comiin separa a cada persona de las otras, esté en posibili-
* dad de observarlo, de modo que asume el grado de piiblica evidencia; se trata de una objetividad

A En forma general, manifestaci6n es cada fendmeno que manifiesta otro fenémeno. De mo-
. do que hay en ella tres elementos: el hecho manifestante, ¢l hecho manifestado y la relaci6n en-
. tre ambos; el primero se ofrece a la observacién sensible en su presencia material; el segundo s6-
 lo se indica por la referencia, pero no es materialmente presente ni apreciable por los sentidos.
- Esdecir, hay una realidad no materialmente presente (espacial o temporalmente), que es la reali-
dad manifestada. Esta es el contenido de aquella, la realidad manifestante, es el vehiculo de expre-
sién, la forma. 20!

En 1a teoria del negocio juridico el hecho manifestante es la manifestacion (o declaracién
misma), y el hecho manifestado es la voluntad, Pero en general, en el campo del derecho hecho
manifestante es cualquier hecho del hombre capaz de revelar otro hecho, y hecho manifestado es
cualquier hecho juridicamente relevante.

3. Manifestacién significativa y manifestacién simbélica

De acuerdo a la esfera de la realidad en que se desenvuelven los comportamientos se distin-
guen en:

1.  Comportamientos significantes: En ellos la significacién est4 entendida como manifesta-
cién, de modo que un comportamiento en su materialidad, manifiesta una situacién inmaterial
no presente, el que el comportamiento surge al plano de la vida consciente.

2. Comportamientos simbélicos: En ellos la significaci6n tiene el caricter de declaracién, es
decir, de un hecho de lenguaje, en el que puede distinguirse el comportamiento en su materiali-
dad, y su significado inmaterial 202

En el campo de la manifestacién, €sta comprende aquellas dos posibilidades. La manifesta-
cién significativa es aquella en que el hecho manifestante es un comportamiento concreto; en la
manifestacién simbdlica el hecho manifestante es una actividad simbélica, abstracta, lingiifstica;
es el campo de la declaracién.203

4.  Tipos de manifestacién204

En la manifestacién de ciencia o de conocimiento el sujeto reproduce los estimulos que
percibi6 con anterioridad. Por ejemplo, la declaracién de un testigo, art. 354 CPC.

En la manifestacién de sentimiento hay un impulso del sujeto hacia el exterior, pero con
bases irracionales, emocionales o sentimentales. Por ejemplo, la reconciliacién de los cényuges.
(Arts. 52, 63 C. Fam.).

| 200. FALZEA, op. cit., supra nota 198, pég. 445.
| 201. FALZEA, op. cit., supra nota 198, pégs. 442-469.
i 202. FALZEA, op. cit., supra nota 198, pdg. 472.

203. PEREZ, op. cit., supra nota 55, Nocién de negocio juridico, pégs. 19-20.
| 204 PEREZ i, pég. 21.
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En la manifestacién de voluntad lo manifestado es una intencién, un querer j

. = - p . » del su , Ta-
cionalizado mediante la deterlpmacxén de fines, motivos, objetos y sujetos, y concretizad":m enmel
proyectarse de una programacion de intereses hacia el futuro, revelado en la manifestacién. A es-
ta categoria pertenece el negocio juridico.

b-  Manifestacién de voluntad como elemento del negocio juridico
1. La manifestacién como elemento formal del negocio

Todo fenémeno juridico tiene un elemento material y un elemento formal: su sustancia y
su forma de presentarse. En el negocio juridico hay un elemento interno, sustancial, que es la vo-
luntad, y un elemento externo o formal, que es su objetivacion a través de la manifestacién. De
al.lf que en este sentido amplio, el t¥rmino "forma" se aparta de su significacién tradicional .res-
tringida como sinénimo de formalidad, para aparecer como sinénimo de manifestacién, en ;anto
que es el modo como el negocio se presenta a los demds, su figura exterior.205

Para que se tenga manifestacién, es necesario que la voluntad sea exteriorizada, llevada al
mundo exterior desde el propio yo del sujeto, e inserta en la vida social de modo que sea percepti- -
ble a los demds. Toda voluntad que permanece interna es juridicamente carente de valor, hasta
que es exteriorizada; esto es suficiente; s6lo en las manifestaciones de voluntad recepticias se re-
quiere también que la voluntad sea elevada o comunicada a otros, interesados en su contenido,206

La manifestacién es un acto humano dirigido a exteriorizar y hacer conocer a los demés un 3
pensamiento, en las manifestaciones de ciencia, o bien un sentimiento o un querer del sujeto; no
es requisito el conocimiento de los terceros, sino que basta la posibilidad de conocimiento. En 3
toda manifestacién hay una voluntad de manifestar, pero en la manifestacién de la voluntad, la
voluntad es el objeto concreto o contenido de la manifestacién. La voluntad de manifestar tiene
un doble contenido: un inmediato querer el acto de manifestacién y un mediato querer las conse-
cuencias del acto como contenido de la manifestacién de voluntad. 207

2. Naturaleza y sentido de la manifestacién

Algunos intereses son realizables en forma directa. Otros requieren para ser satisfechos una
programacién con miras a una finalidad; son estos los intereses negociales, cuyo fin y el com-
portamiento que lo persigue son relevantes para el ordenamiento juridico, que dota de eficacia a
aquella programacion, debidamente llevada a la vida social. 208 ‘

La reciente doctrina italiana, encabezada por CARNELUTTI y BETTI, distingue los actos
trascendentes para el Derecho en actos con efecto psiquico o intemo y actos con el efecto mate
rial 0 externo; los primeros se subdividen segin que ¢l cambio deba producirse en la mente de
autor del acto o en la de otros destinatarios. Cuando el suceso va dirigido a otros el acto asume
la figura de la declaracién; cuando afecta al mismo actor, es una aprehensién de conocimiento.

Con ello coloca en la destinaci6n a otro la esencia de la declaracién, con lo cual se distin-
guiria de la simple exteriorizacién, que no lleva direccién alguna. Pero no sicmpre ¢l negoci
consiste en una declaraci6n asi entendida, ya que incluso puede realizarse a través de un comporta
miento significativo (la llamada declaracién licita). El concepto debe entcnderse en un sentid
més amplio, hasta identificarse con la exteriorizacién misma de la voluntad.

205. BETTI, op. cit., supra nota 91, pag. 97.

206. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pégs. 397-399.
*207. GULLON, op. cit., supra nota 137, pag. 27.
208, V. PEREZ, op. cit., supra nota 55. Nocién del negocio juridico, pags. 22-23.

209. BETTI, op. cit., supra nota 91, pig. 15.
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La exteriorizacién tiene que permitir que se infiera la voluntad negocial; debe ser suscepti-
" ble de interpretaci6n, o bien tener un valor susceptible de ser comprobado.210 El fenémeno es un
evadirse el pensamiento de su autor y tomarse expresién objetiva dotada de vida propia, percepti-
ble y apreciable en el mundo social 2!1

3.  La manifestacién como elemento esencial del negocio

Segin el articulo 1008 C.C. "El consentimiento de las partes debe ser libre y claramente
manifestado. La manifestacién puede ser hecha de palabra, por escrito, o por hechos de que nece-
sariamente se deduzca”. La manifestacién es la forma delnegocio, la expresién o exteriorizacién
de la voluntad, y como tal es indispensable entodo negocio; es un elemento esencial.

Elnegocio sélo puede ser juridicamente considerado cuando se expresa la programacién de
intereses, pues esta es su figura juridica primaria.2!2

4, La manifestacién de voluntad en el contrato

En la base del contrato esté el acuerdo, es decir, el encuentro entre dos 0 més voluntades,
que convergen en un mismo resultado, es decir, el consentimiento.

Pero el consentimiento sélo puede considerarse como encuentro de las voluntades manifes-
tadas por las partes, las cuales son recepticias, en tanto que la de cada uno se dirige a.la contra-
ria. El acuerdo puede escindirse analilicamente en sus elementos constitutivos, que son las diver-
sas manifestaciones: la primera en el tiempo se llama oferta o propuesta, y la segunda acepta-
cién.213

P c-  Clases de manifestaciones de voluntad
1. a- Declaraciones expresas y tdcitas

Una gran parte de la doctrina distingue entre declaraciones expresas y tAcitas, distincién
acogida por algunos con diversa terminologia. Ha sido motivo de controversia el criterio de dis-
tincién; se han dado posiciones objetivas y subjetivas.

1. Para quienes siguen un criterio subjetivo es expresa aquella manifestacién que se pone en
existencia precisamente con el fin de exteriorizar determinada voluntad.
Técita es la manifestacién que se da para perseguir otros fines, pero de 1a que puede deducir-
se la voluntad negocial. ,
Seguin esta teoria subjetiva, debe observarse la intencién del agente de hacer la declaracin,
que faltaria en la declaracién ticita.214

210. ENNECERUS, op. cit., supra nota 16, tomo I, volumen II, pig. 115.
211. BETTI, op. cit., supra nota 91, pdg. 15.
212. PEREZ, op. cit., supra nota 55. Tema 6, pdg. 5 y 6.

213.  PIRAS, op. cit., supm nota 24, pégs. 38-40. ALBALADEIJO, op. cit., supra nots 134, pég. 207.

214. ENNECERUS, op. cit, supra nota 210, pags. 115-116, prefiere hablar de declaraciones directas o inme-
diatas e indirectas o mediatas.
Von THUR, Andreas: Parte General del Derecho Civil. Ediciones Juricentro S.A., San José, Costa Rica,
1977, pég. 74, acepla el criterio subjetivo, pero critica la denominacién de declaracién técita, porque en-
tre las ticitas se encuentran las que pueden desentraiarse de las palabras mediante interpretacién.
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- Pam los seguidores del criterio objetivista, es expresa la manifestacin realizada con me-
iﬁsqmmm naturaleza o por el acuerdo de las partes, son destinadas a externar 1a volun-
Técita es la manifestacién llevada a cabo con comportamientos de los cuales es posible de-
ducir una determinada voluntad negocial.

Esta distincién se funda en la natraleza del medio usado, y fue elaborada por ZITEL-
MANN. De acuerdo con ella 1a declaracién es expresa si la voluntad se exterioriza por "me-
dios objetivos de declaracién”, cuyo sentido como tales est4 ya establecido, por la costum-
bre, la ley o el convenio; es tdcita si hay una conducta distinta, que se hace concluyente
junto con las circunstancias del caso concreto.2!5

Enla declaracién expresa el declarante se vale de medios idéneos para manifestar su pensa-
miento, de los cuales el m4s normal es el lenguaje, oral o escrito, pero también se aceptan
los signos inequivocos.

b Critica a la distincidn entre declaraciones expresas y tdcitas

A la teorfa subjetivista se objeta la dificultad de indagar en la intenci6n del agente, a la
otra teoria se opone que un comportamiento objetivamente concluyente puede coresponder por
sus usos a los intereses del medio social, a un comportamiento no negocial 216

En todo caso, los objetivos "expresa” y "tAcita” no tienen un significado univoco; 1a no-
menclatura conduce a faltas de precisi6n, pues la misma expresién "declaracién ticita"es contra-
dictoria, Por otra parte, la distincién tradicional no es idénea para comprender todas las posibles
formas de comportamientos manifestativos; haciendo énfasis en el concepto de declaracién, deja
fuera comportamientos que no consisten en declaraciones, sino en actos reales, valorables desde
el punto de 1a manifestacién. 217

2.  Declaracién y manifestacién en sentido estricto?!$

Mis satisfactoria resulta la distincién entre declaracion, en sentido propio, y manifesta-
cién, en sentido estricto.

Manifestacién, en sentido lato, es todo hecho que manifiesta un hecho diverso, de modo
que ella comprende a la declaraci6n.

La declaracién es un acto de lenguaje, escrito, oral 0 mimico. La manifestacién, en senti-
do estricto s un comportamiento que permite deducir la realidad del fenémeno manifestado. No
son figuras distintas de comportamiento, sino diversos aspectos formales de las mismas figuras.

La distincién puede establecerse con base en los dos subtipos de relacion de significacion:
significacién por sefiales y significacién por simbolos. Un signo puede ser sefial o simbolo se-

MMW'Jdmkmmﬁnupmym@ﬁchummMmM-
vi&xdiurmlmdfhdelosmdelosmleshvohnmdﬁmededncida'. Op. cit., supra nota 15,
pég. 82. En un sentido similar, ALBALADEJO, op. cit, supra nota 115, pég. 116. LA CRUZ BERDEIJO,

op.cil..mpnnall%.p‘g.sz.'

215. LEHMANN, op. cit, supra nota 72, pdgs. 208-299. TRIMARCIII, Pictro. Istituzioni di Diritto Privato.
Giuffre Editore. Milano, 1973, pég. 151. COVIELLO, Nicolds. Doctrina General del Derecho Civil.
Unién Tipogréfica, Editorial Hispancamericana. México, 1938, pig. 385. DIZ PICAZO, op. cit, supr
nota 21, pég. 105.

216. SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 85, pég. 223.

217. SCALISI, Vincenzo. Voce "Manifesiazione in senso sireto”. Enciclopedia dc! Dirito. Giuffré Editore.
Talia, 1975. Tomo XXV, pég. 477.

218. V. loc. ult. cit.
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- Para algunos autores, todo negocio es declaracién de voluntad, aiin los no simbélicos (EN-
NECERUS). Otros reservan el término declaraci6n para un subtipo de manifestacién; otros pre-
fieren distinguir entre declaraciones t4citas y expresas. A 1a declaracién corresponde el uso del
lenguaje, de las palabras orales o escritas, o bien signos convencionales. Los signos convencio-
nales de que consta son simbélicos; pueden ser fonéticos, gréficos, mimicos.220
Enlamanifestacién(ensenﬁdowﬁcto)mlnypalabms.simunacondmndelaquese
- deduce la volumafl; supone la expresi6n del propésito por un inicio de ejecucion, o una ejecu-

~ Enconclusi6n existen manifestaciones que no son declaraciones, pero toda declaracién es
una manifestacién en sentido amplio. No existe entre ellas diferencia sustancial. Gréficamente:

M: manifestacién en sentido amplio.
m: manifestacién en sentido estricto.
d: declaracién. -

£z El articulo 1008 en su pérrafo segundo expresa la posicién del Cédigo Civil, que utiliza el
. término manifestacién en sentido amplio, estipulando que "la manifestacién puede ser hecha de
palabm, por escrito, 0 por hechos de que necesariamente se deduzca” 22!

3. Manifestaciones presuntas

> Se dan en los casos en que el derecho considera a cierto comportamiento, que no se dirige
- amanifestar, o que no es por su naturaleza medio de declaracién, como manifestacién de una de-
| terminada voluntad. La ley dispone que una conducta debe ser considerada como declaracién de
' 1al o cual voluntad, porque tal conducta corresponde normalmente a la determinada voluntad que
se presume.222
Por la disposicién legal la conducta debe ser considerada como una declaracién de volun-
tad, de determinado contenido, o debe al menos producir los mismos efectos.
En ciertos casos, los propiamente llamados manifestaciones presuntas, su existencia se
~ presume en tanto no se pruebe lo contrario; la prueba de la ausencia de voluntad demuestra que
en realidad no habia una manifestacién de voluntad con ese contenido.2 (Por ¢j., el art. 822
C.C. se refiere a la remisi6n técita por entrega del documento; el acreedor puede probar que €l no
lo entregd, 0 que no era su intencién el remitir la deuda).
En otros casos la ley no admite prueba en contrario; la conducta debe valer lisa y llanamen-
te como manifestacién de voluntad de un determinado contenido. S6lo habia en realidad una ma-
- nifestacién de voluntad si existia en efecto una conciencia de manifestar; no obstante, ain faltan-
do ésta, la conducta debe considerarse manifestacién por disposicién del derecho.22¢ Son las lla-

~ 219. PEREZ, op. cit., supra nota 55, pig. 7.

220. GULLON, op. cit., supra nota 137, pég. 29.

221. "El consentimiento en el contrato, ademis de la forma verbal y escrita, en que de ordinario se produce,
manifestarse también por hechos de que necesariamente se deduzca” II semestre tomo I pég. 823,
1959. En el mismo sentido Cas. 18, II sem. I womo, pdg. 169, 1961. Cas. 140, 14:45 hrs., 23 noviem-
bre de 1973, sem. II, sin publicar. Cas. 63, 16:20 hrs. 26 mayo de 1953, sem. L, tomo II, pég. 1336.
222. ALBALADEIQC, op. cit., supra nota 134, pdg. 116.
223. ENNECERUS, op.cit., supra nota 210, pég. 117.

224. 1d,pig. 118.
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madas manifestaciones legalmente determinadas o tipicas, por ejemplo, la técita reconduccién
del contrato en materia de arrendamiento, por la cual basta con la continuaci6n de hecho del esta-
do de arrendatario, para que se considere la existencia de una voluntad de prolongar el contrato.

Finalmente, hay casos en que debe producirse el efecto de una declaracién sin que la haya;
en tal caso no se trata de una manifestacién, y no se le aplican sus reglas;? no existe tampoco
un negocio juridico. Por ej., ¢l articulo 531 C.C.

4. Manifestaciones recepticias y no recepticias

Las manifestaciones recepticias deben dirigirse a una o mas personas a quien afectan; han
de emitirse para que les lleguen, y no producen efectos juridicos sino llegan a su conocimiento.
Por ¢j. 1a oferta y la aceptacién del contrato.

Las manifestaciones no recepticias no requieren tal exigencia; basta que se emitan sin que
sea preciso encaminarlas a nadie, y producen sus efectos desde el momento en que exista la mani-
festaci6n, independientemente del conocimiento que de ella puedan tener otros sujetos. Por ej.:
la declaracién testamentaria, su revocacion, la aceptacién de la herencia.226

5.  Manifestaciones directas e indirectas

En las manifestaciones directas el propésito negocial se reconocen inmediatamente por el
medio elegido por el declarante destinado a hacer reconocible aquel propdsito.

En las manifestaciones indirectas el propdsito no se revela directamente sino que hay que
deducirlo de un comportamiento cuyo destino comiin no es hacer socialmente reconocible el pro-
pésito.227

Como se observa, es una formulacién de la distinci6n entre declaracion expresa y ticita.

5.  Manifestaciones mediatas ¢ inmediatas

Es inmediata una manifestacion si el acto por el cual se expresa es percibido inmediata-
mente por el sujeto destinatario. Es mediata cuando liega al destinatario no el acto del declarante,
sino otro provocado por €l (manifestaciones a través de mensajero, telégrafo, radio, etc.).

Se usan dos criterios de distinci6n: el tiempo de la percepci6n, y las personas o instrumen-
tos que participan.

6. Negocios declarativos. Negocios de voluntad o de actuacién

Para algunos autores los negocios de actuacién son una categoria en que la voluntad no es
manifestada sino actuada; se realiza inmediatamente sin poner al agente en comunicacién con
Otros.

La base de tal figura es una sutil distincién entre la manifestacién y la declaraci6n; por es-
1a se comunica a otro sujeto la voluntad; con aquella se revela nna voluntad interna, no dirigida
a alguien. Deriva de la nocién de declaracién de voluntad, de la cual, quitando la declaraci6n que-
dalawmvolmnad.yselwemcesaﬁounactoexmimdewalizacién del querer.

La consecuencia fundamental es 1a relevancia que tiene la voluntad interna; no va dirigida a
nadieyporellonovalenlospﬁncipiosder@onsabilidadybucna fe; no valen tampoco las teo-
rias sobre la declaracién; los vicios de la voluntad excluyen la existencia del negocio.

225. 1d., pég. 118.
26. ALBALADEJO, op. cit., supra nota 134, pégs. 115-116. GULLON, op. cit., supra nota 137, pég. 29.
227. GULLON, op. cit., supra nota 137, pég. 28.
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A esta teoria es criticable la reunién de supuestos heterogéneos en una cate i

. goria comiin,

con una fundamentaci6n err6nea. Falla al dar una linea distintiva, entre declaracién ticita y nego-
cio de voluntad. Ademds, no es posible enfrentar declaracidn y manifestacién porque incluso la

_ declaracitn es actuacién o ejecucién de una voluntad interna, 228

7. El silencio229
o a- Como manifestacion de voluntad

El silencio puede ser manifestacion de voluntad. Generalmente ello no sucede, pero es po-

- sible que asuma un valor manifestativo en determinadas circunstancias,

Si las partes han acordado previamente dar al silencio un determinado valor, o este le viene

| atribuido por una norma juridica, no existe problema alguno. Pero si no se da ninguna de estas

dos situaciones deben tenerse en cuenta las circunstancias concurrentes, y ciertas directrices
generales.

No es posible que un sujeto atribuya un significado al silencio de otros; por ejemplo, que
el oferente de un contrato establezca que de no recibir contestacién considerarg aceptada la oferta.
El destinatario de tal oferta no tiene ningiin deber de declarar, y por consiguiente no queda vincu-
lado. Un significado semejante s6lo puede derivar de la ley o de previo acuerdo de las partes

El silencio puede considerarse como una tAcita aceptacién sélo cuando la buena fe, y el as-
pecto objetivo del comportamiento asf lo admiten, e imponen la necesidad de romper el silencio
para variar la interpretacién. Deben valorarse fundamentalmente tres condiciones: si existen entre
las partes reiteradas relaciones de negocios; los usos generales del tréfico, y los usos individuales

de las partes.
b-  Como omisién de una manifestacion

En algunas hipétesis la ley permite 1a consecucién de un derecho a condicién de que el in-
teresado emita una declaraci6n correspondiente en un término, tras el cual se precluye la adquisi-
cién. El silencio produce un resultado andlogo pero no equivalente a la renuncia. (Por e¢j., la
aceptacién de la herencia).230

9.  Protesta y reserva

Aunque algunos autores identifican ambos términos, otros prefieren darles un uso diverso,
aunque similar.

228. V. SCONGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 85, pégs. 228-230. GULLON, op. cit., supra nota 137, pég.
35.nota 73, pégs. 63-64.

229. TRIMARCHI, op. cit, supra noia 215, pégs. 151-152. DIEZ PICAZO, op. cit, supra nota 21, pig.
106.

230. Nuestra jurisprudencia ha sido restrictiva en el tratamiento del silencio. Véase por ej.: Cas. 140 de
14:45 hrs. 23 noviembre de 1973, II semestre. Sin publicar:"El antfculo 1008 C.C., establece que el con-
sentimiento debe ser libre y claramente manifestado y que la manifestacién puede ser hecha de palabra,
por escrito, o de hechos de que necesariamente se deduzca. Siendo asf el silencio no puede ser una forma
de consentimiento, no seria una manifestacién clara del mismo, ni constituye un hecho del que necesaria-
mente se deduzea esa aprobacién, ya que de €l pueden deducirse otras diferentes suposiciones, pero no, §-
nica y necesariamente la de consentir y aprober... el silencio de una pane, como principio genenl, no
puede ser considerado como manifestacién de voluntad, salvo en casos excepcionales, entre los cuales
no puede ubicarse el presente juicio...".
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La protesta es una declaracién de voluntad por la cual una persona al ejecutar un hecho des-
truye la posibilidad de que se le atribuya el significado que de otro modo se le darfa. La reserva
es la protesta de un hecho que podria interpretarse como renuncia de un derecho.?!

En ambos casos se trata de una declaracién que sirve como medio para quitar a un compor-
tamiento ticito el significado que objetivamente se le da. Pero es necesario que no sea incompati-
ble con el comportamiento a que se refiere.

10. Perfeccién de la manifestacion

La manifestacién se perfecciona cuando acaba de formarse, cuando nace a la vida del dere-
cho y adquiere objetividad. Las declaraciones no recepticias se perfeccionan cuando se emiten, y
las recepticias cuando llegan a conocimiento del destinatario.?32

11. Reproduccién de la manifestacion

Debe hacerse la diferencia entre la manifestacién, y su reproduccién mediante documenta-
cién. Tanto cuanto se exige documentacién ad substantiam, como ad probationem, el documen-
to es una reproduccién o representacién material de un acto previo, pero no el acto mismo. La
documentacién vale como representacién de la manifestacién.233

d- Forma y formalidades del negocio juridico
1.  Manifestacién, forma y formalidad

En la vida de relacién un acto es reconocible a los demds a través de su forma; el mismo
Derecho se sirve de diversos medios para realizar sus principios formales. Asi, la forma es un
concepto mucho m4s amplio que el que le atribuye su significado tradicional, que sélo refiere a
los negocios solemnes.

En todo negocio hay una forma y un contenido; la forma es la objetivacién de ese conteni-
do, es la manifestacién misma. Tradicionalmente 4 la forma se da un sentido m4s restringido co-
mo sinénimo de formalidad, con lo cual sélo seria necesaria para ciertos negocios juridicos, o
bien se usa el término "declaracién”, en lugar del mas genérico de forma o manifestacién, La vo-
luntad negocial generalmente se expresa a través de un comportamiento declarativo, es decir, uti-
lizando los signos del lenguaje; ello llevé a la doctrina a definir el negocio como declaracién de
voluntad. Modernamente se prefiere enfatizar la funcién, més que la estructura negocial, y se le
define como regulacién de intereses privados. Con ello se amplia el concepto y se aclara que la
autonomfa negocial se ejercita también a través de comportamientos no declarativos. 24

Cuando se habla de declaracién se hace referencia a una forma peculiar, no a la forma en ge-
neral, 0 sea, a la exteriorizacién de la voluntad.2s La doctrina muchas veces no considera tal dis-
tincién, y contrapone a la declaracién la forma entendida como requisito especifico.

Pero en realidad ladeclaraci6n representa la forma mis difundida de negocio, por cuantores-
ponde mejor a la exigencia préctica de hacer reconocible a los demis el contenido del acto.

231. COVIELLO, op. cit., supra nota 215, pq, 387.
232.  ALBALADEJO, op. cit., supra nota 134, pég. 116.
233. PEREZ, op. cit., supra nota 167, pég. 109.

234, RESCIGNO, op. cit., supra nola 23, pig. 278.

235, SCOGNAMIGLIO, op.cit., supra nota 85, pég. 218.
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La forma se ha considerado también como el modo de ser de la manifestacion,236 o el mo-
do de ser del negocio, la vestidura exterior de los elementos, o los ritos o solemnidades que se de-
ben observar para darles vida.37 La forma se concibe como algo afladido al acto y exterior a &l
como una envoltura que viene a cubrir la relacién Juridica previamente creada, dotdndola de nue-'
vos efec}os de que sin ella carecerfa, permaneciendo como algo oculto entre las partes, Pero esta
idea es mf:xacta, porque toda relacién exige para constituirse una cierta forma, por sencilla que
sea no existe acto juridico sin una forma determinada, Y que es por tanto, esencial a él. Lo que
ocurre es que el carécter.de la forma ha variado. Antiguamente se concebia como férmula; en el
cflwecho. ;nsodemo se admite como forma suficiente cualquier modo que la voluntad tenga de mani-

La voluntad interna se incorpora a una serie de signos exteriores que la manifiesten; tal es
la forma, 1a manifestacién misma, la salida de la voluntad de la esfera psiquica del sujeto, de mo-
do que puede ser percibida por otros sujetos. No se concibe una regulacién de intereses que no
sea llevada al exterior, reconocible. Pero el acto de autonomia privada no puede reducirse al per-
fil formal, olvidando el aspecto sustancial. El negocio puede asumir cualquier forma que sea ade-
cuada para su reconocibilidad objetiva.

La realidad social muestra cuéles son las formas mis difundidas; la declaracién y el com-
portamiento.2* Tal es el concepto amplio de forma.

El principio general es la libertad de forma. La forma puede ser escogida libremente por
los contratantes. Pero puede estar predeterminada por la ley o por los particulares: por ello se di-
ce que algunos negocios son formales o solemnes, porque respecto a ellos la forma representa
un requisito estructural,

En sentido estricto, la expresién forma indica los particulares medios que a consecuencia
de una precisa disposicién de la ley, o de una obligaci6n contractual, deben usarse al declarar la
voluntad, bajo pena de nulidad o de limitadas posibilidades de prueba,20 es decir, las formalida-
des del negocio.

2.  Forma en sentido estricto. Las formalidades del negocio

El ordenamiento pone algunos limites a la autonomia de las partes, disponiendo para cier-
tos actos la adopcion de formalidades determinadas. La razén es que las partes tomen conciencia
de la importancia y consecuencia del negocio.

Cuando laley pide como esencia una determinada forma, todas las otras formas de manifes-
tacién quedan excluidas.

a- La forma en el Derecho romano
Los derechos modemnos optan en general por la forma escrita,

El derecho romano se distingue por predominar las formalidades orales; sus formas eran
verbales, con uso de términos fijos y sacramentales, a menudo simbélicos, generalmente tipicas

236. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pég. 442.

237. ALBALADEIO, op. cit, supra nota 134, pig. 136, no considera la forma como elemento del negocio.
FRANCESCHELLI, op. cit, supra nota 15, pig. 83 BETTI, distingue la forma como posibilidad objetiva
de reconocimiento en el ambiente social, mientras que la manifestacién requicre una proyeccién mis o
menos consciente hacia otros sujetos. Op. cit., supra nota 91, pdg. 99. .

238. COSSIO, cit., por GULLON, supra nota 137, pégs. 91-92.

239. SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 85, pigs. 230-231.

240. FRANCESCHELLLI, op. cit, supra nota 15, pég. 83.
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del determinado acto y correspondientes a su naturaleza, Ejemplos clésicos son la mancipatio y
la estipulatio.

En muchos casos, adem4s, exige que se acompafien de ciertos casos algunas veces deriva-
das del contenido del negocio y explicables por el mismo, (formas reales), y que otras sélo guar-
dan con €] una relacién simbdlica (forma simbélica), prefiriéndose los primeros

En las etapas menos evolucionadas la formalidad no es algo que se injerta en el negocio si-
no la expresién necesaria del negocio mismo; sélo el actuar mediante formas tiene efectos juridi-
cos; la eficacia se basa no en el contenido sino en la forma. 24!

El progreso y el contacto con las demés naciones fueron reduciendo poco a poco las solem-
nidades. En la época romano helénica formas escritas y registros piiblicos sin carécter tipico pe-
netraron en la legislacién.

b-  Posibilidades formales del negocio

Forma es el modo en que el negocio se presenta a los demds en la vida de relacién; s6lo a
través de ella es reconocible a los demds. La voluntad, mientras queda en puro fenémeno psiqui-
co y no se traduce en actos, es privada de trascendencia social y juridica. La clasificaci6n en for-
males o no formales no debe inducir a la errénea creencia de que existen negocios sin forma. En
realidad un acto, como hecho socialmente eficaz no existe sin una forma a través de la cual sea
reconocible para los demés. 242

Y en este sentido, puede venir exteriorizado por una manifestacién (signos) o por una de-
claracién (sfmbolos).

Los sujetos pueden adoptar cualquier forma negocial.2#3 Sin embargo, el ordenamiento dis-
pone -algunos limites, estableciendo para ciertos actos la adopci6n de formas determinadas. Este
es el concepto de forma en sentido estricto, es decir, de formalidad. De alli que es més correcto
hablar de negocios con forma vinculada, o de formas libres y forzadas. 24

De acuerdo con el articulo 1007 C.C., las formalidades ("solemnidades que la ley exija™)
son requisito de validez de las obligaciones. De este modo serd nulo o anulable el negocio que
no ha sido revestido de la forma exigida por la ley.

[ 1. Formalidades ad substantiam

En algunos casos la ley exige solamente que la manifestacion sea expresa, con lo que sélo
queda excluida la forma técita (es decir la manifestacién en sentido estricto). Por ej. la aceptacién
de la herencia (art. 528 C.C.), la fianza (art. 1304 C.C.).

En otros casos la ley impone unas determinadas formalidades para ciertos negocios. Ejem-
plo de ello son todos los del Derecho de Familia: matrimonio, adopci6n, reconocimiento del hi-
jo extramatrimonial (art. 89 C.F.); en el campo familiar patrimonial, las capitulaciones matri-
moniales (art. 37 C.F.). En el derecho patrimonial, la donacién, el testamento (arts, 1397, 583,
585 y 587 C.C.) y la hipoteca (409 C.C.).

Ciertos actos juridicos deben publicarse, para que lleguen a conocimiento de terceros.
Ejemplo: actos de adquisicién y transicién de inmuebles. Cuando estas formalidades no se lle-

241. JORS KUNKEL, op. cit., supra nota 117, pigs. 128-129. BONFANTE, op. cit.,, supra nota 70, pégs. 78-
9.

| 242 BETTL op. i, supra nota 91, pégs. 97-98.
243. V. por ej. Cas. 11:00 hrs. 19 julo 1946, 1 sem., tomo 1, pég. 533.
244, BETTI, op. cit.,, supra nota 91, pég. 98.
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nan, el acto es vélido, pero no produce ningiin efecto respecto a las i
m.didas de publicidad.2s i R o
Cuando la ley exige la forma escrita o documentacién, 13 su i
. ) erte del negocio esi4
a Ia d'el documento., siendo posible su reconstruccién. El ordenamiento prcz:vég dos fomu::ect?da
principales: la escntura privada y el acto piiblico, La primera es el documento
redactado suscrito por las partes. El acto piblico en cambio es una formalidad muy rigurosa, que
consiste er;;a redaccidn por escrito y obra del funcionario piiblico, de las declaraciones hechas por
las partes.** Debe hacerse la distinci6n entre documento piblico, definido por el articulo 369
. C.PC. como el que ha sido redactado o extendido por un funcionario piblico segiin las formalidades
3 n?quendas, y dentro del Ifmite de sus atribuciones, ¢ instrumento piiblico, que segiin el artfculo

i El do::oux:glt; pn‘yado tiene va;or egltre las partes; pero puede alcanzar el mismo valor que
un documen 0 si es reconocido judicialmente o declarado por reconocido conf
ley (art. 379 C.PC., Ley 7130). E, S

2, Formalidades ad probationem

Por ejemﬂg en el articulo 351 del nuevo Cédigo Procesal Civil (ya no para la validez, sino para
prueba).

c- Formas convencionales

Una exigencia de claridad y certcza induce a veees a las partes a pactar cn ¢l sentido de con-
siderar vinculantes en sus relaciones sélo las manifestaciones ncgociales expresadas en una for-
ma determinada, que por ley no scria necesaria.

El pacto que imponga una forma determinada debe ser hecho por escrito. Si las parics no
han declarado expresamente que la forma convencional es necesaria sélo para la prucha, se presu-

245. COLIN Y CAPITANT, op. cit., supra nota 109, pigs. 211-212.

246. SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 3, pig. 116. En el Derecho romano la escritura fuvo escasa impor-
by tancia: generalmente el documento no corporificaba extemo a él. lira un simple documento probatorio.
3 JORS KUNKEL, op. cit., supra nota 117, pig. 141.

247.  "Cuando se dice que un contrato se celcbra ante notario cs porque se ha otorgado el instrumento piblico
del caso, ante el funcionario que tiene el titulo que le concede esa calidad y no simplemenlc cn su presen-
cia”, Cas. N° 22, 15:45 hrs. del 17 de marzo de 1964, semestre 1, tomo I, pag. 317. “El documento pa-
blico no justifica la cerieza del dicho de los comparccicntes”, Cas. NY 38, 14:00 hrs. 10 de abril de
1968. "La autenticidad que da el funcionario a tales hechos no se extiende hasta limpiarlos de defectos
que puedan falsear el acio juridico o contrato respectivo”. Cas. N° 1X), 16:00 hrs. 24 sctiembie 1965

T
WY

248. "El contrato puede tener plena existencia juridica aunque ¢l documento otorgado adolezca de defectos que
le restan eficacia probatoria; y esto es asi porque la escritura piblica no constituye una formalidad sus-
tancial en la compraventa ("ad solemnitaiem™) sino simplemente "ad probationem”, al contrario de lo
que ocurria si se tratara por ejemplo, de un testamento, de un poder general o generalfsimo, o de una do-
nacién, segin reglas de los anticulos 583, 1251 y 1397 del Cédigo Civil”, Cas. N° 83 de 15:45 hrs. del
15 de julio de 1970. 1T scmestre, sin publicar.

253

En otros casos, el Ordenamiento exige la forma, pero con consecuencias menos drésticas.




me querida como requisito de validez del futuro negocio.?* De modo que teéricamente puede ha-
blarse de forma voluntaria ad substantiam y ad probationcm.

Sin embargo se plantea en este punto la discusién de que lo relativo a las pruebas es mate-
ria de orden piblico, y por consiguiente no pueden las partes regular la carga de la prueba, o ex-
cluir ciertos medios de prueba en sus relacioncs.

d-  Manifestacidn, documento y documentacion

El documento es un fenémeno espacial, un objeto; la manifestacién es un fenémeno tem-
poral, un acto. La documentacion es un acto que viene a completar el negocio, a reproducirlo y
tiene como producto un objeto; el documento. La declaracién escrita es documentacién. Si un do-
cumento se destruye o desaparece, la validez del negocio est4 fuera de duda, aunque surjan dificul-
tades probatorias.250

La documentaci6n es la operacién u operaciones necesarias para plasmar y recoger docu-
mentalmente las declaraciones de voluntad. El documento es una cosa corporal, idénea, para in-
corporar, transmilir y conservar una declaracién. No es un medio de manifestacién de voluntad,
sino de conservacién de declaraciones ya hechas para el futuro. El negocio, que existia anterior-
mente, queda plasmado cn cl documento.21

e- La forma y los negocios conexos

Antes o después de un negocio las partes pueden realizar un pacto relativo al mismo nego-
cio (pactos agregados), plantedndose la duda de si deben quedar cubiertos por laforma exigida por
la ley para el negocio principal.

De acuerdo con el principio de globalidad de lo escrito, lo que se incorpora en el texto es
lo que se quiere, con lo que se derogan los pactos anteriores. Se presume que las partes incorpora-
ron lo querido. En todo caso, si se sostiene que aquellos pactos subsisten, deben tener la misma
forma del negocio; de lo contrario serian nulas.252 Lo mismo vale para todos los pactos acceso-

En nuestro ordenamiento no existe disposicién al respecto; sin embargo, la Sala de Casa-
cién ha determinado que la mejor interpretacién de un contrato deben hacerse considerando los
anteriores y posteriores acuerdos y conductas de las partes. Tienen entonces relevancia interpreta-
tiva.

Los pactos sin formalidades agregados a negocios para los cuales la ley no exige formas de-
terminadas, sf tiene valor.253.

Todo el contenido del negocio tal como es querido y conformado por las partes, debe estar
revestido de la forma exigida por la ley, y debe resuitar del acto. 54

Puedeocmrkqmelconwﬂdodemmgociocmm.omadesmnwdaﬁdad&.sedewr-
mine con referencia y remitiéndose a una fuente extrafia al negocio; es el negocio per relatio-

249. TRIMARCHI, op. ciL, supra nota 215, pég. 209.

250. &ulocdoalnemocconstimﬁvosoomolostfmlosvalom.bsefeamddncgocioenm-lipdoaah e-
r ia y disponibilidad del d

251. DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pégs. 176-177.
252.  CARIOTA FERRARA, op. ciL., supra nota 2, pigs. 449-450.
253. En cste sentido, Sentencias de Casacién: N'. 49 de 1963, I sem., tomo énico, pég. 614; N, 63 de

1957, 11 sem., tomo I, pég. 301, N° 22 de 16:15 hrs. de 11 de marzo de 1953: 15:20 hrs. de 11 de ene-
o de 1944: lS:thu.deZZduk'dunbltdelmnm..moﬁ\ico.p&. 1350.

254. CERTAD, op. cit., supra nota 141, pég. 200.
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nem, el cual serfa nulo en principio, por cuanto falta la forma que la ley impone; aunque el otro
acto puede constituir, por sf, un negocio si persiste la voluntad.255

Los negocios abolitivos son los que revocan un negocio precedente; este estd completo y
es valido, pero hay un factor sobreveniente: Ia revocacién surge por un acuerdo de las partes, que
elimina la eficacia. La revocacién es un nuevo negocio, cuya forma deberia ser 1a misma del ne-
gocio revocado. 256

3. Funcién y finalidad del formalismo en el negocio

En los ordenamientos juridicos antiguos la forma valfa para distinguir la obligacién juridi-
ca de la moral o social. El derecho modemo tiende a dar sancién juridica acada empefio en mate-
ria patrimonial, con lo que aquella funci6n de las solemnidades ha venido a menos. El excesivo
formulismo romano ha sido desplazado en gran parte, pero parece renacer una especie de nuevo
formulismo, cuya naturaleza y objeto difieren del antiguo.257

Puede hablarse de efectos psicoldgicos y de funcién social de las formalidades.

Ellas implican proteccién contra la precipitacién: son para la persona algo especialmente
solemne, con lo que inducen a la reflexién en aquellos negocios de particular importancia. Por
medio de las formas se induce a las partes a expresarse con mayor exactitud, a crear una expre-
sién de 1a voluntad clara y completa. Se aisla el negocio separindolo de los tratos y conversacio-
nes previas, se facilita la prueba, simplificando los litigios.

Ademds se facilita el control de ciertos actos, su vigilancia, y el hacerlos reconocibles a
terceros interesados, resguardando los derechos de estos. Hay una funcién de certidumbre en la
forma, en tomo a las personas y su capacidad, el tiempo y lugar, el contenido de las declaracio-
nes de voluntad.258

El inconveniente del formalismo negocial consiste en el hecho de que en sectores en que la
contratacién debe ser 4gil y expedita, ello termina por constituir una traba.2s9

3. Relaciones entre voluntad y manifestacion
a-  El conflicto entre voluntad y manifestacién
El problema de las relaciones entre voluntad y manifestacién surge basicamente ante los fe-

némenos de falta de voluntad, bien del contenido, bien de su exteriorizacion. Se trata de aquellos
casos en que la manifestacién se realiza mecdnica, inconsciente u obligadamente, o bien 1a mani-

255. CERTAD, op. cit supra nota 141, pég. 201.

256. Se ha sostenido que ello no es preciso, con base en el principio de libertad de forma. Sin embargo se e-
xige la forma del negocio revocado, como sucede por ejemplo en divorcio por mutuo consentimiento,
En materia testamentaria, la revocacién puede realizarse medianle una manifestacién en sentido estricto;
en el caso de la destruccién del testamento cerrado o lacrado, descrito por el ant. 587 C.C.

257.  "El formulismo de ahora, dice Josserand, se explica de muy diversa manera que el antiguo. Por la multi-
plicidad y el desamrollo de las relaciones sociales y juridicas, nosotros contratamos mids répida y conti-
nuamente que antes con personas que nos son desconocidas. Preciso es que contemos con los medios pa-
ra cercioramos de su situacién juridica, de su capacidad, de los derechos que les perienecen en cuanto a
los bienes en cuya virtud entramos en trato con dichas personas.. Por eso ella (Ia ley) somete ciertos
actos juridicos, para su "oponibilidad” al piblico, a nuevas especies de formalidades”, cit. por ALESSAN-
DRI, op. cit., supra noia 25, pégs. 311-312. :

258. LEHMANN, op. cit, supra nota 721, pég. 320. TRIMARCHI, op. cit., supra nota 215, pégs. 206-207.
DIEZ PICAZO, op. cit,, supra nota 21, pégs. 171-172. ALESSANDRI, op. cit.,, suprs nota 25, pigs.
311-312. :

259. TRIMARCHI, op. cit., supra nota 215, pég. 207.

. 255




fmacxén es querida, pero no su contenido, y en fin, cuando la apariencia exterior del negocio no
coincide plenamente con lo querido, sea o no voluntariamente.26? Entonces se plantea el valor de
una y otro, cudl debe prevalecer sobre cudl. Al respecto se han formulado varias teorias,

1. Teoria de la voluntad

La teoria més antigua, encabezada por SAVIGNY, sustenta que la voluntad es el elemento
esencial del negocio, y la declaracién sélo un medio de revelacién. En caso de conflicto debe pre-
valecer la voluntad. El querer interno es el elemento productor de los efecto juridicos. La declara-
cién sélo tiene el fin de llevar a conocimiento del otro interesado la voluntad real; por eso el ne-
gocio no puede ser eficaz si falta la intencién de concluirlo, en cuanto una declaracién sin volun-
tad correspondiente es "como un cuerpo sin alma". Por tanto serd nulo el negocio tanto si falta
la voluntad de hacer la declaracién, como si la voluntad efectiva no es la que resulta de la declara-
cién.

Estateorfa conduce a sacrificar al aceptante de una declaracién, cuyas esperanzas resultarfan
traicionadas por la mala fe o la culpa del declarante.

Por ello se buscaron medios para proteger de quienes no emiten su verdadera voluntad.
Una parte de la doctrina voluntarista reaccioné contra una completa escision entre declaracién y
voluntad.

IHERING afirma que todo contratante debe poner diligencia en la creacién de las relaciones
juridicas en que interviene. Cuando por su culpa surge un contrato nulo, debe indemnizar al otro
contratante 261

WINDSCHEID recurre a la ficcién de la existencia de una garantia técita del declarante pa-
ra toda consecuencia perjudicial de su declaracién. Debe asegurar la fe, la confianza, que €] mis-
mo provoca en la otra parte, Dice que la declaracién es comunicacién de una voluntad existente,
pero de una voluntad contenida en ella. La declaracién es ella misma la expresion de la voluntad,
la voluntad en su revelacién exterior. Posteriormente abandona las consecuencias extremas de la
teorfa volitica y reconoce la validez del negocio si la causa de la divergencia entre declaracién y
querer reside en la culpa lata o el dolo del declarante.262

ENNECERUS compara la declaracién de voluntad con la publicacién de una ley, que no
sélo es un medio de dar a conocer una ley ya existente, sino un elemento constitutivo de ella,
que ni llega a ser conocida ni a existir como ley sin aquella.263.

Para LEHMANN?5 desde el punto de vista prictico es preferible como regla la teoria de la
voluntad.

El poder del hombre de ordenar sus relaciones por la propia voluntad sélo es posible si lo
decisivo es esa voluntad y no la declaracién errénea divergente de ella.

Pero en realidad esta tesis no responde a la vida préctica juridica, y desconoce el innegable
valor de la declaracién.

260. Como casos de falta de voluntad de la manifestacién se incluyen la falsedad, violencia fisica e incapaci-
dad natural y algunas situaciones de emor obstalivo: el lapsus linguae o calami. Falta de voluntad del
Mwhmbmamﬁd(hm)mm&i&lmm&chmimmf‘mesdi-
M(omwxmmmw.ymamdcmm

261. Cit. por GULLON, op. cit., supra nota 137, pég. 30.

262. Cit por DIEZ PICAZO, op. cit., supra sota 21, pég. 107. GULLON, op. cit., supra nota 137, pégs.
30-31.

263. Cit. por DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21. pég. 107.

264. Op. cit, supra nota 72, pég. 180.
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2. Teoria dé la declaracién

r. El querer interno no vale por si mis-
» Y escapa del mundo exterior.

ROVER hace el primer ataque a la teoria volitiva; para €l la regla general debe ser que la

declaraci6n emitida por una persona capaz produce efectos juridicos sin consideracién a si lo de-

que voluntad y declaracién sean términos antagénicos; son dos polos de un mismo fenémeno; la
declaraci6n es una objetivacién o encamacién del que '

1 M
e Ter el movimiento de la voluntad en ac-

Dice BAHR que quien al contratar suscrita en los demis la ¢
su afirmacién responde a una voluntad efectiva, debe responder como si realmente hubiese existi-
do tal voluntad. DANZ concluye que la declaracién es una conducta que permite a los dem4s con-
cluir que existe tras ella una voluntad, por lo cual la declaracién debe valer por si misma, 266

Esta tendencia declaracionista conduce a la negacion del principio de que la voluntad es ele-
mento esencial del negocio pues a ella se constituye el comportamiento exterior del sujeto, co-
rresponda o no a la efectiva voluntad negocial, cuando el problema de esta relacién reclama conci-
liaciones, o soluciones de compromiso. Se trata de encontrar el Justo punto de equilibrio entre
las razories del declarante y las del destinatario de la declaracién, y no es posible delimitar neta-
mente y en abstracto los intereses de uno y otros dignos de proteccién,267

Ademis, no puede desconocerse el valor real del querer, ni pretenderse sustituirle por uno

onfianza y la creencia de que

~ inexistente,

3.  Teorias intermedias

No debe caerse en el equivoco de creer que 1a fuerza vinculante del negocio reside en la vo-
luntad, y que la declaracién constituye sé6lo un medio para comunicacién; no hay razén para vin-
cular a los hombres por sus intenciones, por cuanto vengan a ser conocidas de cualquier forma,
Hay de por medio una regulacién de intereses, y confrontamiento de personas a través de la decla-
racién negocial, a los cuales el Derecho atribuye significado y eficacia.268

Cuando la voluntad del sujeto no consuma el negocio, porque debe encontrarse con la de-
claraci6n de otros, o estd dirigida a varios destinatarios, no puede solucionarse un conflicto consi-
derando s6lo los intereses del autor de la declaracién; deben tenerse en cuenta los intereses y las
situaciones de los sujetos, a los cuales se dirige, en el significado que ellos pueden objetivamen-
te atribuirle, y las expectativas suscitadas en ellos.269

El negocio va referido a un sujeto no s6lo segin el criterio psicoldgico sino, en general,
segun un criterio objetivo de autorresponsabilidad. La superacién del voluntarismo no significa
la adhesién a la concepcién declaracionista. La doctrina dominante ha recurrido a los principios
de responsabilidad y confianza.

265.  Cit por GULLON, op. cit., supra nofa 137, pag. 30.

266. Cit por DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pag. 108.

267. PUGLIATTI, op. cit., supra nota 73, pags. 63-64.

268. Dentro de una tesis preceptiva. V. TRIMARCII, op. cit., supra nota 215, pags. 141-142,

269. RESCIGNO, op. cit, supra nota 23, pig. 279.
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La ley contempla la proteccién de la voluntad con la tutela de los otros de buena fe; pide
g;;laconﬁmzaseasinc:ﬂpa.qnese hadadosobrelabasccimunstanciasobjetivasymzona-

Segin el principio de confianza hay que atenerse a la declaracién cuando el destinatario tie-
ne razén para creer que corresponde a la voluntad real del declarante, aunque no exista tal con-
gruencia. Pero si sabe que ésta falta, sus expectativas no merecen proteccion. De alli que elacto
simulado es nulo.

Deacuerdo conel principio de responsabilidad debe declararse nulo un acto cuando la decla-
racién es disconforme con la voluntad sin culpa ni conocimiento del declarante, y debe declararse
vélido en el caso contrario, sustituyéndose la voluntad por un nuevo elemento. Dice RUGGIE-
RO27 que quien hace una declaracién y sabe que es disconforme por causa que le es imputable,
tiene una responsabilidad con respecto al destinatario, cuya buena fe y el principio de seguridad
exigen que sea protegido. De ahf que tampoco es valido si la otra parte conocia o podia conocer
la discordancia.

La responsabilidad viene a tener una doble direccién: hacia la otra parte y los terceros, con
la obligacién de resarcir el daflo que se produzca, y autorresponsabilidad, por la cual el declarante
doloso debe sufrir las consecuencias del negocio,27!

4.  Ausencia y vicios de la voluntad

La voluntad puede estar viciada, o faltar por completo, pudiendo ocurrir que falte 1a volun-
tad de la manifestacién, o bien la del contenido.

a-  Hipdtesis de falta de voluntad de la manifestacién y consecuente falta de la voluntad del
contenido

En algunos casos hay falta de voluntad del sujeto, porque este no ha querido la manifesta-
cién.

1.  Falsedad

Se da cuando una persona se hace pasar por otro de modo que aparentemente la manifesta-
cién proviene de €sta; o bien se hace circular un documento suscrifo por alguien que no lo ha

270.  Cit. por ALESSANDRYI, op. cit, supra nota 25, pég. 308.

271.  Las doctrinas intermedias han tenido gran difusién entre los sutores, que de una u otra forma tratan de co-

rregir los excesos de las teorias extremas.

ZITELMANN, ante la formulacién radical de ambas teorias, opta por afirmar que, si bien rige el princi-
pio de que la declaracién no puede producir ningin efecto juridico no querido por el declarante, ®n la
prictica el juez debe corregir las eventuales injusticias. Las exageraciones de la teoria volitiva pueden de-

Para HARTMANN la solucién al conflicto debe basarse en una apreciacién de los intereses del caso con |

arreglo s los principios de equidad y buena fe.

Segin FERRARA, no pucde establecerse de modo absoluto que bajo el imperio de la buena fe debe estar-
se incondicionalmente a lo declarado, pues no seria justo que el declarante soporte un dato derivado de e-
rrores fortuitos e inevitables ni es conveniente que se introduzea un formulismo, molesto incluso al co-
mercio juridico. Es preciso investigar el momento de la divergencia y ver si el declarante es o no culpa- |

ble de ella, y si merece o no sufrir sus consecuencias.
Cuando la divergencia proviene del dolo o culpa del declaarante, no tiene valor y subsiste la eficacia.

Cits. por GULLON, op. cit., supra nota 137, pégs. 31-32. V. 1ambién DIEZ PICAZO, op. cit.,, supra no- |

1a 21, pégs. 109-110.
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emitido o se falsifica un documento272 puede tratarse de falsedad personal o documental.
En ambos casos, del todo no hay voluntad. Relacionando los articulos 1007 y 835 iniciso
1 C.C. se encuentra el efecto, que no puede ser otro que nulidad absoluta,

2. Violencia fisica

La violencia , en términos generales comprende el miedo y la fuerza (violencia moral y fi-
sica). Siempre se trata de una presion que se ejerce sobre un individuo para determinarle a ejecu-
tar un acto. Perola violencia fisica reduce a la victima a un estado puramente pasivo, pues actia
sobre los medios materiales de que debe valerse pararealizar el acto mientras que la violencia mo-
ral opera sobre el 4nimo. La fuerza, violencia fisica o absoluta es la coaccién material o constre-
fiimiento para forzar a alguien a una manifestacién. En este caso no existe del todo voluntad
mientras que en la violencia moral la voluntad existe pero est4 viciada,273 '

El negocio realizado bajo violencia fisica deberfa ser absolutamente nulo, sin embargo el
articulo 1017 lo declara anulable, equiparéndolo a la violencia moral, lo cual es erréneo, pues en
un casc falta un elemento esencial, mientras que en el otro est4 sélo viciado, 274

3. Incapacidad natural

Es la ausencia de capacidad volitiva Y cognoscitiva, sin que exista declaratoria de interdic-
cién. Puede ser debida a cualquier causa, incluso temporal (embriaguez, sonambulismo, etc.).

Presenta problemas determinar la falta de capacidad natural. La jurisprudencia dice que no
es suficiente probar los antecedentes (testigos, dictimenes médicos, etc.) sino que el momento re-
levante para determinar la incapacidad, para efectos de invalidar el negocio, es aquel en que este
se realiza 275

272.  "Si hubo violencia o falsificacién en perjuicio del girador o endosantes de un cheque, el tenedor del mis-
mo no podria cobrarlo a ninguno de aquéllos, es decir, ni a tal girador ni a tales endosantes”. Tribunal
Superior Civil. N2. 801, 16:15 hrs. del 16 de noviembre 1973,

273. COLIN Y CAPITANT, op. cit., supra nota 109, pégs. 217-219. ESPIN, op. cit., supra nota 23, pég.
387. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pég. 489.

274.  "La fuerza fisica y el miedo los considera la ley como vicios del consentimiento que hacen anulable ¢l
contrato, pero no lo vician de nulidad absoluta, y esa nulidad relativa queda subsanada por el transcurso
de cuatro afios”. Cas. 10:20 hrs. 10 diciembre 1940, I sem., I tomo, pdg. 1 de apéndice. Para BRENES
CORDOBA, el contrato que adolezca de violencia no es nulo de pleno derecho, sino simplemente anula-
bie a innnciadelperjudiudopormmnmhedtoqoesélolélafecu.ypasullﬂniupc'umqne
estd en condiciones de demandar la nulided o mantener lo practicado a pesar de la irregularidad. Op. cit.,

supra nota 25, pég. 7.

275. "Tanto nuestra jurisprudencia (9:30 hrs. 9 de marzo de 1949) como la doctrina juridica, sientan como
principio que para anular tales actos y contratos por causa de incapacidad mental de un iotorgante, se re-
quierennapmebawidauedehexislmchdeeuhupadd.dmdmanmwmiunodeuapmieuo.
Cas. 10:10 brs. 12 de junio 1951. En el mismo sentido sentedcias de Casacién: N%. 59 de 9 hrs. 12 de
junio 1952. N®. 91 de 10 hrs.,, 6 de octubre de 1951. N° 80 de 11 hrs. 15 julio de 1953. N®. 70 de
10:55 hrs., 20 de agosto de 1961: N®. 116 de 16:40 hrs. 17 de setiembre de 1975. Jurisprudencia, cit.
por PEREZ V., op. cit., supra nota 100, pég. 80.
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b-  Falta de voluntad por error: el error obstativo

1. Emor

El error es el falso o equivoco conocimiento, o el desconocimiento total de una cosa, es ur
estado de la mente en que la representacién de un objeto es impedida, o sustituida por otrz

falsa. 276

Puede ser una parcial, ambivalente, o errénea representacién mental, que no coincide cor
la realidad. En este sentido es un fenémeno mental, pero puede verse en otros planos: emotivo.
inconsciente, irracional.

En el terreno negocial tiene dos aspectos: por una parte, es factor que perturba la forma-
cién del negocio, por otra, es un supuesto del aspecto causal de la invalidez del negocio.

2.  Clases de error

Debe distinguirse el error que excluye la voluntad del error que la vicia.

El primero es el error obstativo o impropio; tiene lugar en la declaracién o en la transmi-
sién de ésta, y su resuitado es una discordancia entre voluntad y declaracién

El otro, el error vicio o propio, se inserta en el proceso de formacién de la voluntad , con

lo cual 1a vicia.
En una forma esquemética, y simplificando, puede representarse el proceso volitivo de la

siguiente manera, observando el diverso momento de errror.

Juicio prictico de Momento de la acci6n
conveniencias (Plano irracional)
PLANO de la ERROR OBSTATIVO
voluntad DECISION (en la declaraci6n)
Plano mental o racional
CONOCIMIENTO de
motivos, fin y objeto
(ERROR VICIO)
/
Plano social
ERROR OBSTATIVO
(en el puente o
EMISOR transmisién)
(disenso)
El Cédigo no diferencia ermor vicioy error obstati- |
vo; ambos dan lugar a anulabilidad. Sin embargo,
slo el obsiativo excluye la voluntad y de acuerdo a O

enodnegociodebedtmmbynomuhble.nm-

nor del articulo 835 inciso 1 C.C. RECEPTOR

Smkdisthtgukscmbiénenuemesawialymmialoaccidenm segiin recaiga so-
“bre cualidades esenciales del negocio, o bien sobre cualidades irrelevantes. Tal distincién hace re-
ferencia al objeto del error: la persona, la cosa, etc. S6lo el error esencial invalida el negocio. El
error en cualidades secundarias s6lo daria lugar a invalidez si tales cualidades s hubiesen conside-

rado en forma especial y determinante.2”7

276, SAVIGNY, cit. por CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pig. 412, nota 74.
277. BRENES CORDOBA, op.cit., supra nota 25, pigs. 7-8.
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Una erronea clasificacién distingue entre error unilateral y bilateral. En realidad se darfan
uno o varios errores, cuyo niimero es irrelevante para efecto de anulabilidad.

Se diferencia también el error de hecho y el de derecho. El error de hecho es la equivocada
apreciacién de elementos reales; el error de derecho se produce por falsa, errénea, o incompleta
apreciacién de una norma, o del valor que la norma asigna a un acto.

3. Error en los motivos

Generalmente se da esta denominacién a los casos de error vicio, cuando recae en los mévi-
les individuales, pero ello es incorrecto, por cuanto en tal caso ni siquiera existiria error, ya que
seria irrelevante. La excepcion se da en el testamento, respecto al cual puede importar el error en
lsc;;sl motivos, de acuerdo a la importancia de estos en dicho negocio, segin los articulos 580 y

4.  Error obstativo o error-obstdculo

El error obstativo es de cardcter inconsciente; tiene su esfera de incidencia en la declara-
cién, o en la comunicacién.

Se inserta entre el momento de la decisin, y aquel en que esta se exterioriza, 0 bien, entre
su exteriorizacién y la percepcién por el receptor. '

En el primer grupo se comprenden los casos llamados "lapsus linguae" o "calami", que
consisten en una falsa expresién deslizada al hablar o escribir, que hace discrepar tal manifesta-
cién de la verdadera voluntad. (Por ej.: digo caballo en lugar de asno, por distraccién; mi secreta-
ria escribe palabras diversas de las que le dicté). También comprende el error que se da durante Ia
transmisién de la declaracién. (Por ej.: escribo una palabra y el telegrafista transmite una diver-
sa).

El segundo grupo comprende las hipétesis de "disenso”, que s6lo pueden darse en negocios
bilaterales o plurilaterales.

En estos negocios se requiere coincidencia de ambas manifestaciones de voluntad; si no
existe esa coincidencia, surge el disenso. La declaracién llevé al exterior 1a verdadera voluntad
del declarante, pero s6lo hay apariencia de consentimiento.

La mala comprensién de la declaracién por parte del destinatario suscité en ¢l una falsa re-
presentacién de la voluntad de la contraparte, y suscité de modo viciado la declaracién de
aquel.278 De modo que opera como un error vicio, pero como excluye el consentimicnto, sc le
considera equiparado al errror obstativo.

El error obstativo puede incidir en diversos componentes del negocio.

El error in negotio se da en la identidad del negocio, en su naturaleza (digo donar en lugar
de vender, a causa de lapsus) o en su contenido, que incide en alguno de sus clementos.

Se da asi el error in corpore, que afecta la identidad del objeto (quicro manzanas y digo cere-
zas); el error in substantia, referido a una cualidad sustancial del objcto (quicro un anillo de plata
y digo de oro); error en la cantidad (quiero 100 y mi secretaria escribe 1000); error in persona
(quiero vender a Juan y digo José€), o en la cualidad de la persona (quiero donar a los hospitales y
digo a los dementes). Lo mismo sucede con el disenso, segiin que la otra parte entienda una per-
sona, objeto, cualidad, etc., diversos.

"En cuanto a los efectos, el Codigo otorga igual tratamicnto al error obstativo y al vicio:
la anulabilidad.

278. CANDIAN, op. cit., supra nola 52, pig. 161.
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Sin embargo el obstativo excluye por completo la voluntad,?”® por lo que deberia tener col
mo efecto 1a nulidad. (Art. 835 inc. 1 C.C.). =

No existe en el Cédigo norma especifica relativa al disenso. Si el disenso es el resultad{)
de un error, que Opera como Vicio, pero se considera obstativo porque excluye el consentimien- 3
to, y si el C6digo da igual tratamiento a ambos tipos de error, pareciera que la misma regla de la
anulabilidad debe operar en el disenso.

5.  Emor de cilculo o escritura

Los errores de célculo o errores en la expresién misma, de acuerdo con el articulo 1016
C.C., no dan lugar a invalidez del negocio, sino sélo dereho a su rectificacién, 280 -

¢-  Falta de voluntad por manifestacion consciente de lo no querido

Puede suceder que una persona emita consciente y voluntariamente una manifestacién, pe- &
ro sin querer realmente su contenido. En tales casos se produce 1a invalidez del negocio, en la for- 3
ma de nulidad absoluta, por faltar un elemento esencial. (Aunque lo mismo sucede en la violen- =
cia fisica, y el C6digo le da diverso tratamiento, asi como también en el error obstativo). '

1.  Falta de seriedad en la manifestacion

La voluntad es seria cuando lleva el propdsito de crear un vinculo juridico. Pero puede ha-
ber una manifestacién sin que exista tal propdsito. Asi sucede en los casos de representacion tea-
tral, con fines de ensefianza, por jactancia, y, en particular, en 1a broma. Si la broma es reconoci-
ble hay falta de voluntad; de lo contrario el negocio es vélido, en aplicaci6n de los principios de
responsabilidad y de confianza, y el declarante est4 obligado a indemnizar los dafios a quien con-
fi6 en él. Lo mismo si la broma persigue un fin de engaiio. En éstos casos de falta de voluntad,
la consecuencia es la nulidad del negocio.! :

2.  Reserva mental

En la reserva mental el declarante quiere una cosa y manifiesta otra; no desea por tanto el
contenido de 1o manifestado sino algo diverso, y su actuacién persigue un fin de engafio del desti-
natario, no de los terceros.

Puede ser absoluta o relativa, segiin que lo manifestado no se quiera para nada, o se quiera
de manera diversa.

En este caso la manifestacién de voluntad es vinculante para su autor y produce todos sus
efectos, siempre y cuando a su destinatario no le haya sidd reconocible; de ser asf el negocio es
invalido.

279. Tal afirmacién aparece ya desde los romanos. "El emor de los litigantes no significa consentimiento”. &
O: Lib. V. tit. 1, ley 2%). "La voluntad del que yema es nula”. (POMPONIO: Lib. XXXIX, tit. I, p: 2

ley 20). "Quiencs yerran no parece que consientan”. (ULPIANO, ley 116 s. 11). Cit. por CABANELLAS, 3
Guillermo, Repertorio de mdximas, aforismas latinos 'y castellancs. Ed. Heliasta S.R.L. Buenos Aires,
Antentina 1973, pégs. 375, 928, 1582.

280. "El emor en la cita de inscripcion de una finca bien dclennimdaporotmmedioscnelcmu-awnoda |
pie para invalidarlo”. Cas. N°. 22, 16:15 his. 11 de marzo de 1953. %

281, Segén SCOGNAMIGLIO, op. cit., supr nota 85, pégs. 200-201, en estos casos no puede decirse que se 2
mnddemeqﬂodencgodo.puumsedimmmgnluiéndelospmpios intereses.
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Hay también reserva cuando se emite una declaracién, pero se calla algo que se sabe evita-
ria el negocio. Puede llegar a constituir dolo.282

3.  Simulacién

Hay simulacién cuando el declarante y la parte contraria convienen en que sus manifesta-
ciones no tengan validez.283

Los dos sujetos de un negocio bilateral estin de acuerdo en hacer respectivas manifestacio-
nes, pero no tienen 1a voluntad de crear los efectos correspondiente, y estos no deben verificarse,
o deben verificarse de aqucl otro modo que corresponde no a la voluntad declarada, sino a la re-
al. 284

Existe un contraste entre una declaracion externa, que las partes quicren para que sca opcra-
tiva respecto a los terceros, y una declaracién interna, que quicren sea operativa en ellas. 285

"Se reconocen como elementos constitutivos del negocio juridico aparente:

a) el acuerdo entre partes

b) el propdsito de engarar, ya sea inocuo o en perjuicio de terceros, ya de la ley
¢) ladisconformidad entre la voluntad y la declaracion.

El acto simulado consiste en el acuerdo de partes de dar una declaracién de
voluntad o designio divergente de sus pensamientos intimos, con el fin de engaiiar,
inocuamente o en perjuicio de la ley o de terceros, llamdndose simulacién del vicio
que afecta a ese acto.

Cuando los contratantes llevan a cabo el acto simulado, realizan un negocio ju-
ridico sélo aparente, con interés de efectuar otre distinto, que seria simulacién relati-
va, o de no verificar ningiin otro, que seria una simulacién absoluta" 286

La simulacién puede ser relativa objetiva, que versa sobre la naturaleza del negocio, 0 uno
de sus elementos; o bien relativa subjetiva, llamada también interposici6n ficticia de persona; su-
pone que un sujeto figure como contratante o destinatario de la manifestacién, cuando en realidad
es otro el verdadero contratante o destinatario respecto al cual deben verificarse realmente los efec-
tos del negocio. 27

282. Para nuestra jurisprudencia, callar un defecto en materia ncgocial, es dolo. Asi, Cas. N2, 103, 10:30 hrs.
3 diciembre]956, semestre II, tomo II, pég. 1 988:
"Planiol y Ripert, trad. espaiola, tomo VI, pig. 272, afirman: "En cambio callar un defecto por scrio
que sea no constituye necesariamente dolo si, en atencidn a las circunstancias, era posible a la otra par-
te percatarse del mismo o hacerlo investigar, sicmpre que no se haya hecho nada para impedir o desviar
este propdsito”... El mismo profesor Georges Ripert, en su obra "La Regia Moral en las Obligaciones
Civiles". pégs. 75 y 76, expone: "Nulidad por reticencia... puede llegarse hasta encontrar una causa de
nulidad en la simple reticencia, es de hecho que la otra parte ignora, y que, de conocerlo, 1a hacia modifi-
car profundamente sus intenciones. Se dice que por lo general, la reticencia no constituye dolo. Mas es
imposible sentar un principio tal inmoral... la reticencia se hace culpable cuando una de las partes tie-
ne la obligacién en conciencia de hablar, so pecna de abusar de la ignorancia de la otra... Cuando el con-
trato supone una conciencia recfproca enire las partes, la obligacién de informar con exactitud de causa-
habientes se convierte en obligacién juridica, y la reticencia en causa legal de nulidad del contrato”...

283. Von THUR, op. cit., supra nota 214, pég. 103.

284. CANDIAN, op.cit., supra nola 52, pég. 162.

285. SCOGNAMIGLIO, op.cit., supra nota 85, pég. 201.

286. SALA PRIMERA CIVIL, N% 107 de 9:05 hrs. del 27 de abril de 1973.
287. CARIOTA FERRARA, op.cit, supra nota 2, pdg. 545.
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En la simulacién hay una divergencia querida entre voluntad y manifestacion, con el fin de
engaflar a terceros, en lo que diverge de la reseva mental. Es bésico el acuerdo simulatorio que se
hace ocultamente para quitar los efectos al negocio, operando como contradeclaracion,288

La simulacién puede estudiarse bajo un doble enfoque, cuyas posiciones son contradicto-
rias; como divergencia querida entre voluntad y manifestacién, o bien como problema causal.
Desde este 1iltimo punto de vista se determina que las partes pretenden crear, para sus fines e inte-
reses una apariencia negocial, que puede encubrir un negocio real distinto, 0 ninguna sino sélo
una situacién real. Existe la voluntad negocial de crear la apariencia, y es libre y sin vicios. Lo
declarado concuerda con esa voluntad; el problema radica en la causa. Lo que las partes no han
querido es la efectiva produccién del resultado empirico que derivaria normalmente del negocio,
con lo que este se funda en una causa inexistente. 29

Este enfoque causal se ha considerado erréneo por cuanto la divergencia abraza al entero ne-
gocio; no sélo a su causa; en la simulacién absoluta falta cualquier intento de negocio, lo cual
lleva a admitir que el de la simulacién es un problema de existencia o falta de voluntad relativa
al contenido, de intencién.z% ‘

Efectos de la Simulacién: De los articulos 1007, 1008 y 835 inciso 1 C.C. resulta Ia nuli-
dad absoluta del negocio, en la simulacién absoluta; porque falta del todo el elemento volun-
1ad.®! La nulidad puede hacerse valer contra todos, incluso contra terceros. En el caso de simula-
cién relativa, el negocio disimulado puede ser vélido, siempre y cuando reina los requisitos que
la ley exige para €l

En las relaciones entre las partes, el negocio simulado no produce ningiin efecto, pero si
el que verdaderamente quisieron (disimulado) si subsisten junto con la sustancia los requisitos de
forma. Esto sucede entre los sujetos del negocio; no podria existir en las relaciones con terceros
adquirentes del adquirente simulado sin una lesién a la confianza de los terceros de buena fe, que
se traduciria en una amenaza a la estabilidad de los negocios. Las contradeclaraciones en escritu-
ra privada son inoponibles a los terceros, con lo que estos pueden derivar derechos del negocio si-
mulado, aunque este no haya sido querido por las partes; en este las anormales consecuencias de
1a falta de voluntad derivan de la impotencia de la contradeclaracion, de su inoponibilidad (o incfi-
cacia relativa) frente a los terceros.22

Prueba de simulaci6n: se presenta el problema de la prueba del acuerdo simulatorio, ya que
normalmente se da en forma oculta. Nuestra jurisprudencia, consciente de esa dificultad, ha esta-
blecido que se admite cualquier tipo de prueba, incluso la indiciaria.??3

288. "El acuerdo simulatorio se realiza, por lo general, con parientes o amigos inlimos, u otras personas de
confianza”. Cas. N2, 22 de 14:30 hrs. 31 de marzo 1970, semestre L. Sin publicar.

289. DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pégs. 146-147.

290. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pég. 434.

291.  Cas. N 22, 14:30 hrs. 31 de marzo 1970, semestre L Sin pablicar. Cas. N° 14 de 10:30 hrs. del 23
de enero de 1967, semestre I, tomo I, pég. 280.
Ya el Cédigo de Justiniano Lib. 11, tit. IV, ley 21 establecia: "Lo simulado se tiene por no hecho” Lib.
IV. tit. XXII, rébrica "Vale més lo que se hace que lo expresado simuladamente”. CABANELLAS, op.cit,
supra nota 279, N*. 33, 98. -

292. PUGLIATT], op.cit., supra nota 73, pég. 64.

293,  Cas. N2 26, 10:50 hrs., 24 marzo 1954 semestre I, tomo I, péig. 362, Cas. N®. 123 de 14:45 hrs. 6 de

diciembre 1967, semestre II, tomo II, pég. 1088. Cas. N° 125 de 14:10 hrs. 25 octubre 1973, Ne. 22
de 14:30 hrs. 31 mayo 1970, N% 102 de 16:00 hrs. 21 agosto 1975, N® 29 de 15:00 hrs. 25 abril
1973. Sala Segunda Civil N 234, 15:30 hrs. 23 agosto 1973. Jurisprudencia cit., por PEREZ V., Vic-
tor. Patologfa Negocial. Invalidez e ineficacia del Negocio Juridico. En Revista Judicial N%. 8. Corte Su-
prema de Justicia. San José, CR., aiio II, junio 1978, pég. 107.
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d-  Vicios de la voluntad

El vicip es un factor que interviene en el proceso de formacién de la voluntad, ya sea afec-
tando la' posibilidad de escogencia, ya la de conocimiento. Sus efectos se ubican entre la volun-
tad manifestada y 1a voluntad hipotética; se da una divergencia entre lo que se quiso y se declaré
y lo que se hubiera querido y declarado de no existir el vicio. '

Cuando existe un vicio, no se da divergencia entre voluntad y declaracién; estas son con-
gruentes; 1o que sucede es que la voluntad se formé mal por la influencia de elementos externos.

1.  Emor vicio

Se diferencia del obstativo en que es un error que se inserta en el proceso de formacién de
1a voluntad; no la excluye, como aquel, sino que contribuye a su indebida formacién. Es un pro-
ceso psiquico de carécter subjetivo, por lo que para su prueba se admiten incluso los indicios. 2>
De acuerdo con el desarrollo hecho por CARIOTA FERRARA, el error vicio puede ser de hecho
y de derecho con diferentes modalidades.?3

1.  Error vicio de derecho y su relevancia:

—  Error en la naturaleza juridica del negocio (A cree que lo que va a realizar es una do-
nacién,y en realidad es una venta ). De acuerdo al articulo 1015 inciso 1 C.C. da lugar a
nulidad relativa.

—  Error en los requisitos legales del negocio (A cree que ello es posible y hace un testamen-
to oral). El error es irrelevante. El negocio carece de validez y de eficacia por faltarle requi-
sitos exigidos por la ley.

—  Error en la situacién juridica concreta (A compra un parque publico creyendo que es posi-
ble comerciar con los bienes del Estado). Es irrelevante el error. La invalidez del negocio
no deriva de €l sino de otras razones.

-~ Error en los efectos juridicos del negocio (A contrae una deuda creyendo que no debe pagar
intereses). El error es irrelevante. Los efectos, establecidos por la ley, se adaptan al caso, 0
simplemente se aplican.

- Error en los motivos (B asegura su casa creyendo estar obligado por ley). Es irrrelevante
en los contratos, que despliegan su eficacia. Pero tienen relevancia en los testamentos
(arts. 580 y 581 C.C))

2. Error vicio de hecho y su relevancia:

—  Erroren el objeto del negocio. Puede referirse a la identidad del objeto (error in corpore: A
compra un instrumento musical, por creer que pertenecio a un famoso maestro, cuando no
fue ese sino otro instrumento); a una cualidad esencial (error in substantia) o a una cuali-
dad accidental. Para distinguir ambos tipos de cualidades, se sugicre un criterio objetivo,
por el cual son esenciales las que hacen pertenecer una cosa a una categoria determinada, y
que es el que aparentcmente acepla el Cédigo (art. 1015 inc. 2 C.C.); y un criterio subjeti-
vo, que ve como esenciales las cualidades que asi hayan considerado las partes. ¢

294. Cas. N°. 36 de 14:45 hrs. 19 de abril de 1960, semestre 1, tomo II, pég. 757, Cas. 4:05 hrs. pm., 5 de
octubre de 1926, I semestre 1926, pig. 400.

Sobre estos temas V. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pigs. 565-590.

g B

La distincién ha sido claramente establecida’en jurisprudencia.

La substancia se refiere a las cualidades sustanciales de la cosa objeto del comtrato, entendicndo por es-
1as, las cualidades determinantes, conducentes, propulsoras de la voluntad de las pares”. Cas. N° 36 de
14:45 hrs. 19 abril 1960, semestre 1, tomo 11, pégs. 763.
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—  El emror es relevante, y lleva a la anulabilidad del negocio (art. 1015 inc. 2 C.C.)*%7 salvo
en ¢l caso de cualidades secundarias.

—  Erroren la persona (in persona); puede referirse a su identidad, a sus cualidades, a su nom-
bre (A dona a X creyendo que fue quien le salvé de un naufragio, cuando en realidad fue Y;
A contrata a X por creerle un gran pintor, lo que no es cierto; A quiere donar a X, pero
cmequesunombreesY).Estemmrelevanwen los negocios intuitu personal (V. por
gje. art. 15 C. Fam.), y cuando recae en la identidad. En las cualidades s6lo es relevante si
estas han sido determinantes en la celebracién del negocio.

_  Erroren las modalidades del negocio (tiempo, espacio, condicién). Es irrelevante en nues-
tro ordenamiento juridico.

- Error en los motivos. Es irrelevante en contratos, y relevante en los testamentos.

2.  Violencia moral

La violencia moral es 1a presién que se ejerce sobre un individuo para determinarle a ejecu-
tar un acto, en la forma de amenazas que producen un temor insuperable; la amenaza puede diri-
girse contra cualquiera de los bienes de la vida del hombre; el cuerpo o la existencia, la libertad,
el honor o 1a fortuna. No destruye Ia voluntad, pues el amenazado puede optar entre varias deter-
minaciones?% rebelarse, ejecutar el acto, o sufrir el dafio. La declaraci6n es real, pero la voluntad
est4 viciada; la amenaza actué como un motivo esencial en su formaci6n.2%? El mal que la ame-
naza anuncia debe ser futuro, injusto e importante. La "importancia" hace referencia al juicio de
la influencia que la violencia produce, en el cual debe considerarse una persona media sensata, en
atenci6n, a la edad, sexo y condicién (art. 1018 C.C.)3% El mal debe ser injusto, es decir, que
no se tenga derecho a infringirlo.30!

El mal debe ser futuro y cierto; no basta la creencia de que las amenazas se van a producir,
sino que deben ser reales y actuales,302 y provenientes de una persona, sea parte en el negocio, 0
tercero.303

297. "El esror substancial que sufra el adquirente de una cosa es causa de anulabilidad del contrato, indepen-
dientemente del dolo en que haya incurrido el vendedor”. Cas. N°. 36 I sem., II tomo 1960, pég. 637.

298. Von THUR, op. cit.,, supra nota 214, pég. 105, COLIN Y CAPITANT, op.cit., supra nota 109, pégs.
217-218.

299. De allf los aforismos latinos "Coactus voluit, sed voluit (quiso coaccionado pero lo quiso) "Voluntas, e-
tiamsi coacta, tamen voluntas est” (La voluntad, aun coaccionada, sigue siendo voluntad), CABANE-
LLAS, op. ciL., supra nota 279, niimeros 2419 y 4262.

300. "El miedo (justo) no es el de un hombre apocado, sino ¢l que con razén experimenta un hombre muy ani-
moso”, GAYO, Digesto, Lib. IV, i 10, ley 6% CABANELLAS, op. cit., supra nota 279, pég. 13 N
339.

301. "En principio, cuando es cierto el motivo de 1a reparacién de un dafio es vilida la obligacién contraida
al efecto afin cuando se hubiese consentido por la amenaza de persecusiones judiciales. En otros térmi-
nos, no hay, en general violencia injusta, si la obligacién que se ha suscrito tiene una causa eficiente
vélids. Si habrfa violencia injusta si ¢l acreedor por dafios que se le han causado no se manifiesta den-
tmdc!oslhnimdemdewchoyomhammmdehjusticiarepmivayoonel estado de presion del
dendor obtiene de éste una obligacién exagerada a su favor.. "Cas. Tomo I, Semesire II, pig. 1121, ’
"No se considera que comele violencia quien usa de su’ derecho y ejercita la accién ordinaria”. PAULO,
ley 155 s. 1 CABANELLAS, op. cit., supra nota 279, pig. 54, N°. 1638.

302. "Por miedo debemos entender el presente, no la sospecha del que se haya de infundir”. (Dig. CLPIANO
Lib. IV, tit. I, ley 9*.). "Dafio que amenaza es dafio todavia no hecho, pero que tenemos como futuro™
(Dig. GAYO. Lib. XXXIX, tit. I ley 2*). CABANELLAS, opit., supra nota 279, nimeros 340 y 920.

303. "El miedo causado por uno no debe convertirse en utildiad de otro”. (ULPIANO Lib. IV, 1it. 10, ley 14
s.v.) CABANELLAS, op.cit., supra nota 279, pag. 13.
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La violencia moral produce 1a nulidad relativa del negocio (art. 1017 C.C.)304
3. Dolo

Dolo es toda maquinacién o fraude para engafiar a una persona logrando que manifieste su
voluntad de realizar un negocio juridico que no hubiese hecho, o hubiera hecho distinto, de no
existir el dolo. Comprende todo artificio de que uno se sirve para engaiiar a otro. Por ello se sir-
ve de maniobras fraudulentas, afirmaciones falaces, para provocar error en una persona y determi-
narla a ejecutar un acto.305

Para que exista dolo (dolus malus) se requicre que el comportamicnto, ademés de engafio-
s0, sea ilicito; con ello quedan excluidas las maniobras de astucia propias del mundo comercial
(dolus bonus).306

"El dolo vicia el consentimiento cuando es obra de una de las partes, y cuando ade-
mds aparece claramente que sin €l no hubiera habido contrato” 3"

Las caracteristicas del dolo son, por tanto, que s¢ trate de un comportamiento ilicito, que
provenga de una sola de las partes, y que sea determinante, Se compone de un elemento objeti-
vo, que es el comportamiento, y uno subjetivo, que es la intencién de engafiar.308

También existe el dolo omisivo, que vendria a ser la ocultacién engafiosa de alguna cir-
cunstancia, cuyo conocimiento seria determinante para la otra parte.3®

El dolo puede también provenir de un tercero. Si el dolo proviene de un tercero ignordndo-
lo la parte que se beneficia sélo da lugar a la accién de dafios y perjuicios para la parte perjudica-
da. Si una de las partes conoce cl dolo del tercero, ella a su vez incurre en dolo, que da base para
impugnar el negocio

El dolo determinante da lugar a la nulidad relativa del negocio, en tanto que constituye vi-
cio de la voluntad (arts. 1020 y 836 inc. 1 C.C.). Se admite cualquier prueba, aun la indiciaria
dada la dificultad de probar los fenémenos psiquicos.3!°

4, Lesion

La lesién es el perjuicio que puede experimentar una persona cuando ejecuta ciertos nego-
cios, resultante de la desigualdad entre la ventaja obtenida y el sacrificio hecho para obtenerla,
producto del aprovechamiento que hace una de las partes del estado de necesidad o de peligrode la
otra. Existe una desigualdad en las prestaciones, a causa de la lesién que opera como un vicio,
pues sin la presién de las circunstancias exteriores el acto no se hubiera ejecutado.?!! No existe

304. V. también Cas. 10:20 hrs. 10 diciembre 1940, cit., supra nota 252.

305. ESPIN, op. cit., supra nota 23, pig. 385. COLIN Y CAPITANT, op.cit., supra nola 109, pég. 215.

306. "Dolo malo es ciena maguinacién para engafiar a uno simulando alguna cosa y haciendo otra”. (ULPIA-
NO Lib. 1V, tit. 111, ley 1%). "Se pacta con dolo malo siempre que, con objeto de engafiar a otro, se ha-

ce una cosa y se simula hacer otra”. (ULPIANO Lib. 10, tit. XIV, ley 7* s. IV). CABANELIAS, op. cit.,,
supra nota 279, pégs. 12-13, nimero 343 y 303.

307. Cas. 14:50 hrs. 1 diciembre 1943, II sem. II tomo, pég. 1159.

308. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pag. 562.

309. V. Cas. N® 103, 10:30 hrs. 3 diciembre 1956, sem. 11, tomo II, pig. 1988.
310. Cas. N¥ 36, 14:45 hrs. 19 abril 1960, sem. I, tomo I, pégs. 757-762.

311. V. COLIN Y CAPITANT, op.ci., supra nota 109, pég. 219.
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en nuestro ordenamiento la rescisién por lesion, con la cual se quita eficacia al negocio realizado
en tales situaciones. Se discute si se trata de un vicio de la voluntad o de la causa.

5.  El miedo grave

Otro vicio de la voluntad generalmente aceptado por la doctrina (RESCIGNO, TOMMASI-
NI, BETTI, CARBONNIER, MESSINEO, BORDA, ORUE, PINO), la legislacion (articulo 15
inciso 1 del Cédigo de Familia de Costa Rica, articulo 32 Ley de Matrimonio de Chile, 41 y 45
de la Ley Matrimonial de Yugoeslavia, 101 Cédigo Civil espaiiol, 140 Cédigo Civil colombia-
no, 115 Cédigo Civil de Nicaragua, 35 de la ley de 28 de julio de 1949, 14) inciso 4 del Cédigo
Civil de Honduras, 162 del C6digo Civil de El Salvador y 85 del Cédigo Civil de Filipinas) y
la jurisprudencia (caso Mutil-Nezca. Dioc. Paris, 4 de abril de 1919, ORUE, Jurisprudencia cané-
nica matrimonial, Rev. Der. Priv. T. VIII, pag. 26) es el "miedo grave”. Se asemeja mucho a la
violencia moral, pero, a diferencia de ésta no requiere que la intimidacién sea producida por una
amenaza, bastando que por factores objetivos y subjetivos se produzca el miedo en el sujeto y
sea este miedo la causa eficiente del acto de autonomia (viciado), esto es, sea determinante. Este
vicio es utilizado por el Derecho, en particular para ciertos actos donde 1a voluntad debe ser espe-
cialmente libre, como el matrimonio.

SECCION I
EL ELEMENTO ESENCIAL FUNCIONAL DEL NEGOCIO JURIDICO
1. La Causa
a- Acepciones juridicas de la palabra causa
La palabra causa tiene en derecho tres acepciones fundamentales:312
a- Fuente, Causa eficiente: Es el antecedente generador de un efecto, la fuente juridica de la o-
bligacién. Los romanos emplearon la palabra especialmente con este sentido; la obligacion re-
queria algo més que el consentimiento: era necesaria la causa, por ejemplo, las solemnidades en

la stipulatio, la transmisién de la cosa en los contratos reales.

b-  Motivo. Causa ocasional o impulsiva: Es el motivo la razén mediata personal que mueve
a las partes a declarar.

¢-  Fin, Causa final: La causa final es comin a quienes realizan un negocio, y la misma en to-
dos los negocios de igual categoria; es un clemento esencial de la obligaci6n y del negocio, cu-
yo sentido y definicién ha sido uno de los problemas més arduamente debatidos por la doctrina.

312. ALESSANDRI, op. cit,, supra nota 25, pég. 382. Ya Aristéieles distinguia las causas formal (que deter-
minaba la maieria para ser algo), material (¢l sustrato, la condicién necesaria para que ese algo fuese lo
quemyhJ:dmwyfmdqoemmukvmk,llpimmMagquuedm lugar al acto,
hugmdl.elporqwdemm'l‘d formulacién entonces con la de Santo-Tomds de Aquino. A partir
del Renacimiento se desarrolla en especial la noci6n de causa eficiente y de causa final, también relevan-

mmdDerecbo.ALml.op.dL.mmmuS&pig.&
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b-  Evolucién del concepto de causa
1. Derecho Romano

El Derecho Romano nunca hizo de la causa final un elemento de existencia y validez de
los actos. En un principio no se atendié en absoluto a la voluntad o intencién, bastando que se
llenaran las formalidades. Poco a poco fue penetrando el concepto de fin, pero s6lo como correc-
tivo de equidad para impedir que el acto produjese efectos ilicitos o contrarios a la voluntad. La
nocién se inrodujo definitivamente con la admisién de los contratos consensuales, en que se a-
plica el principio de la interdependencia de las prestaciones, que iguala los efectos del convenio
segun los fines perseguidos por las partes.

El germen de la causa se halla en los contratos innominados que eran los que no tenfan
nombre ni acciones en el derecho civil, pero fueron luego tutelados. Se perfeccionaban por la eje-
cucion de la prestacion, y esta se hacia para obtener la contraprestacién. En las donaciones y le-
gados la causa era el animus donandi.?13

2. Edad Media

Los glosadores llegaron a admitir que como debe existir una relacién de causa a efecto en-
tre ]a demanda y su fundamento, el promitente pucde oponer la excepcién de dolo a toda estipula-
cién sin causa. '

Con el choque entre los postulados de la moral y el Derecho los canonistas concluyeron
que toda promesa dcbia cumplirse, pues lo que vale es la voluniad de obligarse. Lo contrario
constitufa pecado mortal; poco después exigieron en la escritura la mencién de la causa de la o-
bligacion. En el siglo XIII Gregorio IX resolvié en una decretal que el acuerdo en juicio debia in-
dicar la causa de la obligacién. El contratante se obliga porque cuenta con la ejecucién de la pres-
tacion que le fue prometida en cambio. Las consecuencias de este principio fueron la excepcién
del contrato no cumplido y la accién resolutoria del contrato por inejecucién de la obligacién de
una de las partes.

En tiempos de Bartolo (1314-1357) aparece el concepto de causa considerado como cl fin,
pero a veces se confunde con el de causa impulsiva. Asi, poco a poco fue entrando en la técnica
juridica el concepto de causa final. Pero hasta Domat las teorias son imprecisas.314

3. Causalismo clasico

JEAN DOMAT cs el creador de la teoria. La elabora sobre una basce puramente racional.
Sefiala que, en lo que hoy llamariamos obligaciones sinalagmaticas, las obligaciones encucntran
su fundamento en las que corresponden a la otra parte. En las donacioncs y otros actos unilatera-
les, cualquicr motivo razonable y justo sirve de causa para el que recibe y no da nada. La presen-
cia de una causa es un requisito esencial de la obligacion; nadic se obliga s6lo por vincularse sin
una razén exterior.3!5

POTHIER condensé y perfild ain mds la tcoria. Dice que los contratos son la causa mas
frecuente de donde nacen las obligaciones . Toda convencién debe tener una causa honesta. En
los contratos onerosos la causa del compromiso de cada parte estd en lo que la otra sc comprome-

313. ALESSANDRI, op. cit. supra nota 25; Referencias a la Causa se encucniran en el Derecho de Justimano:
"En todo contrato hay que cxaminar cl principio y la causa”. ULPIANO Lib. XVII, Tit. 1. 1. 8. v. tamb.
PAPINIANO Lib. XXXV. T. 1 L. 75. CABANELLAS op. cit, supra 279, N. 571, 884.

314. ALESSANDRI. op. cit, supra nota 25, p. 387, 388.

315. Cit. por GULLON, op. cit, supra nota 136, pig. 58.




te a dar; en los contratos de beneficencia, la liberalidad que una parte quiere ejercer es causa de su
compromiso. Al enumerar los requisitos del contrato, no exige la causa, dando por supuesto que
se halla implicita en la operacién; es su ausencia o ilicitud lo que pone de relieve el requisito de
su existencia o moralidad.3!6

El "Cédigo Napoledn" (art. 1108) exige como elemento esencial de validez de las conven-
ciones la necesidad de una causa licita en la obligacién, pero no la define. Lo mismo el italiano
de 1865.

4, Anticausalismo

Es la corriente que niega que la causa sea un elemento necesario para la existencia y vali-
dez de los contratos, 0 bien le niega su autonomia, identificdndola con otros elementos del con-
trato. Sostiene que es un requisito falso e iniitil. El iniciador fue el profesor Antonio Emst; que
expresé su punto de vista en 1826 )

ERNST critica el considerarla como elemento esencial. Si en los contratos sinalagmaticos
es lo que cada parte debe a la otra, se confunde con el objeto. Si en los gratuitos es la liberali-
dad, no es otra cosa que el consentimiento. LAURENT comentando el "Cédigo Napole6n”, lle-
g6 a idénticas conclusiones a las cuales se unieron diversos autores, entre ellos Planiol.

En general sostienen que la teorfa de la causa es falsa, porque en los negocios bilaterales
se suponen dos obligaciones que nacen simultineamente y se sirven de causa, cuando es imposi-
ble que dos efectos distintos se sirvan reciprocamente de causa. En los contratos reales, en que la
causa serfa la prestacién efectuada, se confunden causa final y eficiente.

En las liberalidades, la causa carece de sentido, pues se identifica con el 4nimo liberal. Es
una nocién imitil, porque en los negocios onerosos se confunde con el objeto, y en los gratuitos
con el consentimiento, y por tanto no constituyen un elemento nuevo del negocio.3!7

5. Neocausalismo

Es la corriente que defiende la necesidad de conservar la causa como elemento indispensa-
ble de la obligacién, distinto del objeta y del consentimiento, es decir, auténomo, al igual que
el causalismo clésico, pero lo considera y fundamenta de manera diversa. En ello coinciden to-
dos, pero razonan con argumentos diversos y personales. Son los autores contempordneos a par-
tir de Capitant, que publicé su obra en 1923.

La teorfa anticausalista no es satisfactoria. A ella se critica que en los negocios onerosos
no puede identificarse la causa, que es una sola, con el objeto, que puede ser uno o varios. Ade-
mis, en los negocios unilaterales no puede confundirse con el animus domandi, porque puede
existir voluntad sin que haya causa; ademés, como razén formal, el Cédigo distingue unos y
otros (arts. 627, 1007 C.C.)

316. Cit. por GULLON, op. cit, supra nota 136, pég. 58. BRENES CORDOBA, op. cit, supra 119, pig. 28.
Otros representantes de la teoria clisica fueron: Aubry y Rau. Duranion, Demolombe, Bufnoir, Marcadé,
' Mourlon, Garcfa Goyena, Manresa, etc. Ha sido adoptada por numerosos autores modemos.

317. V. ESPIN, op. cit., supra nola 23, pégs. 399-400. ALESSANDRI, op. cit., supra nota 25, pags. 390-
392. GUILLON, op. cit., supra nota 136, pigs. 65-66.
JOSSERAND hace una detallada refutacién al anticausalismo, demostrando que la teorfa de la causa no es
falsa ni iniitil, permite atacar por ilicitas operaciones que no pueden atacarse con base en el objeto ilici-
10, y es la base de una seric de institutos como las teorias de la resolucién y los riesgos y la excepcidn
non adimpleti contractus. Opicit.,, supra nota 24 pig. 104.
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a- Teortas subjetivas

CAPITANT, iniciador del ncocausalismo, ve en la causa la finalidad perseguida por las par-
tes, el moévil impulsivo y determinante en cada negocio concreto.318

Otros autores han adoptado tal concepcién subjetiva de la causa, a la que definen como fin
o motivo determinante (DUGUIT, DEMOGUE), motivo iiltimo, causa impulsiva y determinan-
te, mévil inmediato, fin comiin, etc.

La causa viene a ser una nocién de orden psicolégico, un acto un fenémeno de volicidn.
Las partes han podido guiarse por un gran niimero de méviles, pero la causa es aquel inmediato,
decisivo, el mismo para cada tipo de contrato.

Es la raz6n de ser, el porqué de la obligacién, que se encuentra respondiendo a la pregunta
";por qué te obligas?".319 Segiin esta concepcidn, los tribunales se erigen en verdaderos contro-
les de la moralidad de las operaciones juridicas.

Segiin esta corriente, la causa diverge del mévil, de los motivos remotos; ella es determi-
nante, estos, variables, contingentes, e irrelevantes para ¢l derecho.

Se ha criticado que tal concepcién rompe el propdsito, separando de él el fin, y haciéndole
elemento auténomo, exterior al negocio; ademads, el fin prictico individual no justifica la tutela
juridica; es necesario considerar la norma:320 la objetividad es indispensable para la vida juridica,
y la intencién de las partes debe ser acorde a los valores del sistema.

Por otra parte la leoria subjetiva se extiende hasta anular negocios que, segiin otra concep-
cién serfan vélidos, pero que explorando los méviles determinantes de las partes, aparecen como
inmorales.32! La teoria no permite distinguir la causa de los motivos, como lo reconocié DE-
MOGUE, uno de los partidarios.?2 La doctrina observa estas dificultades, y busca salvarlas con-
cendiendo que la causa tenga algo de objetivo, de tipico, viendo asi en el querer algo objetivo,
con lo que se expone a otra grave objecion; una contradiccién interna. Si habla de motivo o fin
tipico y se le distingue de la voluntad subjetiva, de las razones determinantes, puede decirse que
coincide en realidad con lo determinante del querer, sin que se logre salir del subjetivismo,323

La nocién subjetiva de la causa aparece como parte de la tendencia que basa los conceptos
juridicos en la voluntad, desconociendo la norma. No es la voluntad la que da valor a la causa, si-
no que esta es el fundamento del negocio y el sostén de la voluntad. No puede transferirse a la
voluntad el principio de legitimacién que corresponde a la norma.

b-  Teorias objetivas

El concepto de causa sélo puede ser convenientemente construido desde un punto de vista
objetivo. Pero en esta perspectiva se han construido gran cantidad de teorias, entre ellas:

318. Cit. por RANGEL LAMUS, Amenodor. Estudios de Derecho Privado. Editorial Elite, Caracas, 1937 pégs.
142-143. ESPIN, op. cit., supra nota 23, pig. 400.

319. JOSSERAND, op. cit., supra nota 24, pigs. 93 y ss. Al concretizar la causa, sigue a DOMAT y la teoria
clisica, como sucede con muchos de quienes adoptan la posicién subjetivista. En el mismo sentido,
BRENES CORDOBA, op. cit., supra nota 119, pdg. 22 VENZI, op.cit., supra nota 32, pégs. 145, 147
MAZEUD, op. cit.,, supra nota 34, pigs. 292, 303. PIRAS, op.cit., supra nota 24, pig. 61. ENNECE-
RUS, op. cit., supra nota 210, pdg. 80. DE COSSIO, op.cit., supra nota 111, pdg. 297. FRANCESCHE-
LLI op.cit., supra nota 14, pdgs. 97-98.

320. SCOGNAMIGLIO, op. ciL, supra nota 85, pig. 237. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pég.
595. .

321. ESPIN, op. cit., supra noia 23, pag. 400.
322. Ci. por RANGEL LAMUS. Amencodor. Estudios de Derecho Privado. Ed. Elite. Caracas, 1937, pag. 237.
323. SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 85, pigs. 237-238.
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Causa es la FUNCION PRACTICO SOCIAL DEL NEGOCIO, la funcién que el negocio
objetivamente tiene y el Derecho reconoce3?! o bien la funcién econémico social que el ne-
gocio tiene, la cual lo caracteriza y justifica’? (BETTI, CARIOTA FERRARA). En los
negocios onerosos seria producir un intercambio entre prestaciones; en donaciones, produ-
cir un enriquecimiento del donatario; en el testamento, producir una destinacién de bienes
para después de la muerte.

A esta teoria se critica que se produce un dualismo insuperable entre la funcién del nego-
cio, que perteneceria a categorias extra juridicas, y su estructura, que es de dominio del dere-
cho.326 En particular, quienes hablan de funci6n econémico social restringirdn incorrecta-
mente la causa a los negocios patrimoniales.

La causa es la razén econémico juridica del negocio, fin practico o tipico protegido por el
derecho (COVIELLO, MESSINEO).3%" Esta concepcion es equivoca, y en iltima instan-
cia subjetiva;328 el fin préctico es el contenido mismo de la manifestacién de voluntad.

La causa es el interés perseguido a través del negocio (CARNELUTTT). Sigue siendo una
visién subjetiva, pues los intereses son propios del sujeto, y estdn contenidos en el acto
de voluntad.32?

La causa es el fundamento del negocio, la razén que justifica su proteccién y su tutela, o
bien el fundamento juridico del mismo.3% Pero viene a resolverse en el propdsito prictico
que se pretende lograr, y sigue siendo subjetiva, como propdsito del resultado empfrico, 0
finalidad genérica del negocio.

Causa es la operacién juridica que el negocio realiza, y que justifica al negocio, tanto des-
de el punto de vista de los sujetos como del ordenamiento.33! Es una posicién intermedia
entre las citadas supra 1 y 4, que adolece de sus mismos efectos.

Causa es la finalidad objetiva y tipica que el negocio realiza en forma inmediata, y cuyare-
presentacién subjetiva impulsa a las partes a contratar,?? es la regulacién de intereses.
Con eso se identifica la causa con el negocio mismo.

Causa es la razén justificativa de la eficacia del negocio (FERRARA, DUSI)?33 Es muy
genérica, pues la eficacia se justifica en la norma; ademas dice poco y se refiere no a la e-
sencia sino a un atributo de 1a causa.

Causa es la relacién econémico social de los sujetos entre los cuales el negocio crea una
transferencia patrimonial o bien una relacién preexistente (BONFANTE, ALESSI). Pero
no se sefiala la diferencia entre esta relacion y la juridica. El negocio opera en la relacion
actual o preexistente, pero no se dice cmo ni por qué. La relacién social es una construc-

324,

325.

326.

3.

329.
330.
331
332
333.
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PUGLIATTI, op. cit, supra nota 73, pégs. 79-80. Este autor la ve por cllo como “funcién juridica del
negocio”.

LACRUZ BERDEIO, op. cit., supra nota 128, pég. 124. BRANCA, op.ciL., supra nota 31, psg. 79. TOR-
RENTE, op. cit., supra nota 33, pég. 193. RESCIGNO, op. cit., supra nota 23, pig. 288.

PUGLIATTI, op. cit., supra nota 73, pégs. 108-109.

COVIELLO, op.cit., supra nota 215, pég. 446. STOLFI, op. cit., supra nota 14, pag. 32.
CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pég. 597.

PUGLIATT], op. cit., supr nota 73, pég. 88.

VON THUR, op. cit., supra nota 214, p. 81, DIEZ PICAZO, cii, supra nota 21. p. 163.
TRIMARCHI, op. cit., supm 215, p. 187.

ALBALADEJO, op. cit., supra 134, p. 126.

Mencionada por CARIOTA FERRARA, op.cit,, supra nota 2, pég. 597.
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cién arbitraria al no referirse a la norma y apoyarse en un elemento psicoldgico y no juridi-
c0.334

9. Causa es el conjunto de la voluntad de las partes (fin practico) y del objeto (medio para
conseguir tal fin) objetivados por 1a ley, y como causa de los hechos juridicos no volunta-
rios el conjunto de los elementos de hecho objetivados. Se oscila entre la causa subjetiva
y la objetiva, mezclando lo concreto y lo abstracto y se confunde el esquema causal predis-
puesto abstractamente en la norma con las condiciones de hecho necesarias para su aplica-
cion 335

10. Causa es el efecto juridico por el cual la voluntad se manifiesta (MAZZONE), o el conjun-
to de sus efectos especificos concretos (CARNELUTTTI), o bien la sintesis de los efectos
negociales (PUGLIATTT).336 Esta posicién estd muy cerca de la verdad, pero al hacer énfa-
sis en los efectos deja de lado el intento prictico, de cuyo reconocimiento nacen esos efec-
tos, con lo que no se mira el negocio como el todo complejo que comprende 1a situacién
determinante y sus consecuencias.

6. Critica a las doctrinas objetivistas de la causa

La teoria objetiva es mds aceptable porque pone su énfasis en el momento funcional del
negocio, pero se expone a graves dificultades y equivocaciones. Parte de una constatacion exac-
1a: que el negocio debe responder a una funcién que sea reconocida por el derecho, pero con ello
pone en el mismo plano dos factores de diversa naturaleza: uno subjetivo, la libre determinacién
de las partes, y uno, en cierto sentido objetivo, de la funcién del negocio, que es la misma res-
pecto a un tipo y la razén del reconocimiento juridico. La contradiccion se observa al pretender
aplicar la noci6n de causa a las hipétesis patoldgicas de su falta o ilicitud. Si el ncgocio es admi-
tido por el derecho por su funcién o causa, cémo puede faltar o ser ilicita. En realidad, el nego-
cio es reconocido por el derecho sélo en cuanto responde a intereses merecedores de tutela.337 La
teorfa no explica cémo un negocio tipico, con una funcién econémico social tipica, puede en o-
casiones quedar afectado por el propdsito o iniencién especifica de las partes.33

Por otra parte, la formulacién objetiva de esa causa, se resuelve en una subjetiva, o en una
mera abstraccién: el fin préictico es ¢l contenido de la manifestacion volitiva. Los mismos parti-
darios de la teoria admiten que subjctivamente haya una causa de la manifestacién de voluntad,
con lo que aparece un dualismo de fines pricticos, y no se sabe con precision qué es la causa del
negocio. No es el efecto de 1a norma, porque la causa sélo estéd reconocida por ¢l derecho; no es
el fin concreto del sujeto, porque como fin social se alicna del sujeto y se hace abstracto.3

¢-  La funcién del negocio y el conceplto de causa

Segtin el articulo 627 inciso 3 la causa ¢s uno de los requisitos para la validez de la obliga-
cién, y es un elemento esencial, que debe coexistir con ¢l consentimiento y ¢l objeto. Si la cau-

334. Cit. por CARIOTA FERRARA, op. cil, supra nota 2, pigs. 597-598. PUGLIATTI, op.cit., supra nota
73, pég. 90. -

335. Cit. por PUGLIATTI, op.cit., supra nota 73, pigs. 90-91. CARIOTA FERRARA, op.cit, por CARIOTA
FERRARA, op. cil., supra nota 2, pig. 598.

336. Cit. por CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pig. 598.

337. V. SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 3, pag. 127; op cit,, supra nota 85, pigs. 238-239. En su opi-
nién la dificultad csiriba cn ver la causa como elemento del negocio.

338. V. DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pig. 157.

339. PUGLIATTI, op.cit., supra nota 73, pigs. B7-8X.
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sa se refiere a la voluntad como pretende el subjetivismo, no se podria distinguir del acto voliti-
vo, del cual constituirfa el contenido. La causa es un elemento auténomo, distinto de la volun-
tad. El negocio sin causa es nulo; también es sancionado con nulidad el negocio con causa ilici-
ta; ello reafirma la idea de que la causa constituye un elemento esencial del negocio.

De acuerdo al principio general de 1a autonomfa de la voluntad, por el cual el sujeto es li-
bre de vincularse como quiera puede correrse el riesgo de que debaser considerada como obligato-
ria cualquier manifestacién de voluntad, y vélida aunque dé origen a una relacién ilicita. Para evi-
tar tales riesgos se exige que el negocio tenga una causa, y qué esta sea licita.

Los intereses que se pretenden regular por medio del negocio, y que estén en su base, de-
ben ser merecedores de tutela, guardar una relacién de conformidad con los valores del ordena-
miento. S6lo entonces puede el negocio desplegar su funcién juridica, la cual se resume en la
sintesis de sus efectos. 340

La causa expresa esa relacion de conformidad entre el interés programado en el negocio, y
los valores que el sistema tutela. Cuando los intereses negociales son relevantes y actuales el ne-
gocio puede cumplir su funcion.

Cuando los intereses negociales son relevantes y actuales, el negocio tiene causa justa y
puede desplegar su funcién juridica, lacual esla sintesis de los efectos, teniendo como anteceden-
tes la confrontacién con los intereses del ordenamiento.34!

De esta manera, combinando las teorias objetiva y subjetiva, se observa que la causa no se
agotaen la funcién del negocio sino que es necesario confrontar la voluntad concreta’y los fines
de los sujetos con la funcién juridica del negocio y constatar si se da la coincidencia esencial ne-
cesaria para el nacimiento y la normal existencia del derecho.

Las concepciones tradicionales de la causa son unilaterales, pues no dan razén del reconoci-
miento juridico del negocio en el caso singular, con base en el concreto interés que lo determine.
La causa s6lo puede resultar de 1a confrontacién entre la voluntad y la norma, los término sustan-
cial y formal de binomio del cual resulta constituido el negocio juridico. De esa previa confronta-
ci6n surge la funcién juridica tipica de un tipo negocial, la nsintesis de sus efectos juridicos esen-
ciales” 342 La causa es la funcién del negocio que s6lo puede operar cuando los intereses negocia-
les son relevantes para el derecho.

La causa constituye un importante limite de 1a voluntad negocial. Ella es funcién social y
funcién juridica. La funci6én social, elemento material del negocio, pero con un elemento for-
mal, el reconocimiento juridico, pasa a ser la funcién juridica del negocio. La causa tiene carac-
ter objetivo y adquiere su mayor relevancia, influyendo sobre la validez del negocio, cuando falta
o es ilicita, es decir, cuando el negocio se realiza con negacién o violacion de su propia funci6n
juridica, y es entonces susceptible de impugnacién.3*3 De acuerdo con este concepto de causa son
susceptibles de impugnacion por ilicitud negocios no atacables con base en las normas referen-
tes al objeto. Por ejemplo, la causa de 1a compraventa es 1a funcién de intercambio entre cosa y
precio. Si A s¢ obliga a entregar una suma de dinero, y B se obliga a cumplir, a cambio, un de-
ber propio de su cargo, ambos objetos son licitos, pero €s ilicita la funcién de intercambio entre
ellos.

-

340, PEREZ, V., op<it., supr nota 293, pag. 119

341, Tal nocién resulta de combinar las posiciones de Pugliatti y Falzea. Véase PUGLIATTI, op. cit, supra
nota 73. "Nuovi aspetti del problema de la causa del negozio giuridico” y “Preciazioni in tomo al tema
della cansa del negocio giuridico”.

342. PUGLIATTL, op. cit., supra nota 73, pigs. 82-83. Segiin esle autor, y citando a MAZZONE, de una for-
ma similar la nocién de causa se encuentra en la definicién de hecho juridico, pues esta viene dada por
dmxodeuunlidldumeelmd)oy las consecuencias j dicns.amv&dchvolunuddeh ley.

343. La causa o condicién objetiva expresa que el efecto no es lesivo del derecho de los demas y puede decir-
se que representa la voluntad de la ley frente a la voluntad privada. Consiste en una relacién con otros 0

también con todos los miembros del consorcio social, la cual justifica la adquisicion y la pérdida juridi-
ca que ¢l negocio produce. BONFANTE, op.cit., supra nota 70, pigs. 86-87.
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La causa se determina diversamente segiin la indole del negocio, pero es siempre la misma
‘para todo tipo negocial.

d- La causa y los motivos

La causa debe ser netamente distinguida de los motivos. Motivo es cualquier circunstancia
cuya representacion intelectual determina al sujeto a querer el acto, de modo que precede y deter-
mina la manifestacién de voluntad. Los motivos tienen un valor meramente subjetivo e interno,
pues consisten en representaciones psiquicas; la causa en cambio, tiene un valor objetivo. Los
. motivos pueden ser numerosos y diversos, mientras la causa es tipica y constante para cada tipo

- del negocio.344

Principalmente es diversa su fuente: La causa deriva de la confrontacién entre los intereses
que el negocio persigue y los tutelados por la norma. Los motivos provienen de la voluntad. Di-
versa es también la funcién: los motivos precisan el contenido de la manifestacién de voluntad:
por la causa el negocio despliega su eficacia.345

En las concepciones subjetivas de la causa se considera a esta como un motivo, pero cuali-
ficado por cierta objetividad.

Dentro del grupo de representaciones que mueve el sujeto hay un motivo tipico del acto,
iltimo, comiin a quienes celebran el negocio, que es la causa. Puede admitirse, a 1o sumo, que
- el negocio y su funcién operen como un motivo en la mente del sujeto, pero ello es insuficien-
te, como se ha visto, para explicar la nocién de causa.

Los motivos estidn fuera del contenido del negocio, y son irrelevantes en nuestro ordena-
miento, excepto en materia testamentaria.

e-  Relevancia genética y funcional de la causa
La causa asume especial importancia, en tanto ella tiene un valor genético: puede faltar o

ser ilicita o estar viciada al inicio de la relacién negocial, cuando se configura como elemento ne-
cesario para la validez del negocio. Pero tiene también relevancia funcional, ya que puede venir a

y menos sucesivamente, en todo o en parte, es decir, sigue actuando hasta la extincién del nego-
r- cio, sigue desplegando su influencia después de surgido este.346

C- La causa puede venir perturbada al inicio del negocio cuando existe pero opera en fonna
ta anormal, porque se ve desviada por circunstancias extraas.

m Ejemplo de ello es la lesién. También puede venir perturbada durante la vida del negocio,
on como en el caso de la excesiva onerosidad sobreviniente. Estas situaciones no estdn contempla-
n- das en nuestra legislacién, pero si es posible encontrar otros ejemplos de relevancia funcional de
Ly la causa, como la imposibilidad sobrevenida de una prestacién (arts. 830 y ss. C.C.), o el incum-
le- plimiento de la obligacién de una parte en un negocio bilateral (art. 692 C.C.)

~ f~  Clases de causas

1.  Causa iuris

pra =&
e Es la causa en su sentido de "fuente”, como hecho o supuesto de hecho del cual nace la efi-
- cacia.
for- &
por
344. STOLFI, op. cit., supra nota 17, pég. 33.
o .| 345 V.PUGLIATTY, op. ci., supra nota 73, pég. 86-87.
idi-

346. GULLON op.cit, supra nota 137, pig. 76. SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 3, pg. 131.
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2. Causa natural y accidental

Una parte de la doctrina distingue entre la causa natural y permanente dcl negocio, y una 1
causa accidental y eventual, que sf depende de la voluntad de las partes, las cuales deben asumir ;
la causa propia del negocio, pero pueden elevar al grado de concausa cualquier circunstancia que
tenga fuerza determinante. Se dan como ejemplo: las manifestaciones de voluntad que tienen una i
causa en s, como la compraventa, y que se realizan en cumplimiento de una obligacién ante-

rior, como la promesa de venta. Esta seria la causa accidental.

Tal es un concepto erréneo, pues lo que existe son dos negocios con sus respectivas cau- §

sas. El reconocer una doble causa trae la consecuencia de un doble significado y funcién del ele-
mento causal, pudiendo llegarse ala desintegracin del negocio. La causa es una y exclusiva; no
s6lo no admite otras causas sino que las excluye por completo.347

3. Causa préxima y remota

Algunos negocios tienen una funcion propia, pero la realizan de acuerdo a un presupuesto
objetivo, y en relacién con esta. Por ejemplo un pagaré garantiza el resultado econdmico de una
compraventa. La causa proxima es la funcién de garantia del pagaré. La causa remota es la fun-
cién de intercambio de la compraventa.>® Tal distincion es irrelevante; si ¢l segundo negocio se
quiere atacar, puede hacerse con relacién a su causa, ya que no existe derivacion de causas.

4. Causa solvendi, donandi y credendi

Comiinmente se agrupan las causas en treés grupos, clasificacién que viene desde el Dere-
cho Romano:

1. Causa solvendi, consiste en el cumplimiento de una obligacién, el deber de extinguir una
deuda, o bien la obtencién de un contravalor, e intercambio de utilidades.

2. Causa donandi, que consiste en producir un lucro en la parte contraria, sin contrapresta-
cién, es decir, el producir un enriquecimiento gratuito.

3.  Causacredendi, que es la adquisicién de una prestacién equivalente, a que otro se obliga y
que puede consistir en el derecho de reclamar la restituci6n de lo entregado, o en el de exi-
gir una contraprestacion.>?

g-  Negocios causales y abstractos, tipicos y alipicos

De acuerdo con la posicién dominante en doctrina, es posible distinguir entre negocios cau-
sales y abstractos.

El negocio abstracto es el que operay produce sus efectos desvinculado de la causa, de tal
modo que sin ella siempre se producen las consecuencias juridicas. Hay una disociacién entre el
negocio y su causa; el negocio aparece desligado e independizado de su causa, y COMo tal funcio-
na; la causa no se halla contenidaen la declaracién de voluntad. Por ejemplo A se obliga a pagar-
le a B una suma de dinero, sin expresarse el titulo que fundamenta su obligacién.350 El negocio

347. Sobre ls unidad del concepto de causa. PUGLIATTI, op. cit., supra nota 73, pigs. 78-79.

348, CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pégs. 601-602.

349. Von THUR, op. cit., supra nota 214, pégs. 8182 ALBALADEIJO, op.cit., supra nota 134, pég. 126
ENNECCERUS, op.cit., supra nota 210, pigs. 80-81: afiade otras posibles causas por ej. la causa ne
vandi, dotis constituendae, etc.

350. GUILLON, op.cit, supra nota 137. pég. 83.
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abstracto es un intento de independizar el efecto juridico de las vicisitudes o anomalias de que
. : .«‘i,'uede adolecer el negocio, y de que el destinatario no tenga que considerarlas o verse afectado por
10, Y ung : 4 61135-3'“
g El negocio es causal cuando la existencia y 1a licitud de la causa operan como presupues-
1os de validez del contrato.32
% El negocio abstracto no esta desprovisto de causa.3 Todo negocio debe llenar este requisi-
10. A lo sumo puede aceptarse, dentro de un concepto més restringido, que hay una zona en la
. | cual la voluntad soporta limites insuperables, se trata de negocios en los cuales la causa sefiala
1vas cau it ' un esquema negocial rigido, rigurosamente determinado por la norma, de acuerdo ala funcién del
~ negocio y a los intereses que trata de realizar. Asi sucede en el derecho de Familia. Ello lleva a
hacer més aceptable 1a distincién entre negocios tipicos y atipicos.
58 Tipicidad significa adecuacién del negocio juridico concreto con el negocio tal como es
configurado normativamente por el ordenamiento. Tipicidad y atipicidad se encuentran en fun-
cién de la causa, porque lo que define y delimita los tipos negociales es la funcién que realizan y
- el resultado que produce.
La autonomia de la voluntad tiene mds relevancia en los negocios atipicos, en que el esque-
ma causal no estd predeterminado especificamente por la norma, sino s6lo en forma genérica o
en los relativamente tipicos, en que la norma determina un esquema causal, pero puede tener in-
fluencia la voluntad.354

h-  Falta e ilicitud de la causa

La causa puede faltar del todo en un negocio, en forma originaria o sobreviniente. Puede
faltar si no estd dentro de las causas especificas en los negocios tipicos, 0 en los esquemas gene-
rales de los atipicos o si las partes han simulado una causa, o creen existente una causa que no
existe, 0 que es diversa de la real.353

Ademis de existir, la causa debe ser justa (arts. 1007 y 627 inc. 3 C.C.), es decir, licita,
que no sea contraria a la ley, el orden publico o las buenas costumbres. (V. art. 805 C.C.).

El concepto de causa ilicita parece a veces semejante al de objeto ilicito; la ilicitud del ob-
jeto se refleja o repercute en la causa, haciéndola ilicita. Pero hay hipGtesis en que el objeto es li-
cito, pero la ilicitud resulta de poner las prestaciones en relacién de intercambio, por ejemplo
| pagar a un funcionario para que haga un acto propio de su oficio.

X En ocasiones el interés perseguido no es digno de tutela por el ordenamiento, y el negocio
carece de causa porque no tiene una utilidad suficiente para justificar que el derecho coopere en su
- actuacién. Por ejemplo la apuesta, que no otorga al vencedor una accién para reclamar el pa--
SNE=" p0.356

e La falta o ilicitud de la causa da lugar a nulidad absoluta del negocio (arts. 627 inc. 3,
usa,detal | 1007 y 835 inc. 1 C.C)

nentreel

al funcio- '; :

aapagar- ¢ 351.  DIEZ PICAZO, op. cit., supra nota 21, pég. 164.

1 negocio
g 352. DIEZ PICAZO, op.cit., supra nota 21, pig. 164. Para este autor la distincién se funda en la vinculacién

entre existencia y licitud de la cavsa, y validez y eficacia del negocio.

353.  GUILLON, op. cit., supra nota 137, pig. 83. ESPIN, op. cit., supra nota 23, pdg. 401.

354. V. DIEZ PICAZO, op.cit., supra nota 21, pigs. 145-146. PUGLIATTI, opcit., supra nota 73, pdgs. 84-
, pég. 126 85.

a causs no
355. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pag. 607

356. TRIMARCHI, op. cit., supra nota 215, pags. 190-191. V. ant. 1409 C.C.
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do o pagado a sabiendas de la ilicitud (art. 844 C.C.).3

i-

exija causa justa para la validez de la obligacién (art. 627 inc. 3) si las obligaciones pueden deri-
var de hechos ilicitos (art. 632: delitos y cuasidelitos).

plia al concepto, apegadagenexalmemealasidwsclésicas.

cién de una concepcion subjetivista de la causa. Asf, por ejemplo:

El pago efectuado bajo una causa ilicita es repetible (art. 835 pérrafo 1), salvo si se ha da-

La causa en la jurisprudencia®s

ElCédigoCivilcarecedemadeﬁ:ﬁciéndelacam Incluso parece contradictorio que se

La jurisprudencia, sin embargo, s¢ ha encargado de dar una elaboracién mas 0 menos am-
Asf, se ha expresado que:

"En las obligaciones bilaterales las obligaciones de las partes se sirven reclprocamen-
te de causa" 3>

»..Si lo que en el fondo hubo fue una donacién y no una venia, la causa justa de tal
acto de liberalidad reside en el ‘animus donandi'..." 30

"Que si en la donacién la causa es la voluntad de donar, sin retirar ningiin equivalen-
te de la obligacion que se contrae..." 36!

La causa ha sido, en ocasiones, confundida con la contraprestacién, el objeto, e incluso el

"Esas obligaciones principales del arreglo se sostienen mutuamente y sirven de
fundamento las unas a las otras, constituyendo reciprocamente su causa, y dando
el repetido cardcter de bilateralidad del contralo...

__En los contratos sinalagmdticos las causas de las obligaciones de una parte es
la prestacién o prestaciones de la otra" 362

»_la causa de la venta, sea el precio de los diversos bienes que especifica la escri-
tura respectiva..." 38

Tambiénsehadadolaoonfusiéndecausayobjetopamefectosdenulidad}“ylaacepm-

357.
358.

§8 BEEE

Cas. N°. 109 de 13:30 hrs. 20 noviembre 1952, semestre II, tomo iinico, pég. 1346.

El derecho anglosajén maneja la idea de 1a "CONSIDERATION", paralela a Ja nocién de causa fin. Esta
cautimyclaﬁmlidnd.hnzéndamnhlmwddodo,ydebemdgdnvalorommmalgén inte-
t&p«admjao.mtpcnomuhepmpaciomdo.mnlquemw\fmabaedn

Hay "consideration” cuando existe cienta contraprestacién y de alli que los contratos sin consideration
wbmﬁmdmmﬁamplmdadnﬁnlhlfmmﬁd&tﬂmq.cm,mmﬂﬁm&

Cu.lSthjmiolﬂS.Ismenn.mﬁnieo,p‘g.M&
Cas. N® 47, 15:30 hrs. 30 abril 1953, I semestre II tomo.
Cas. 3:30 p.m., 14 diciembre 1922, 11 semestre, pig. 624.

Sentencia citada supra nota 361, Considerando 16. Pana la causa como obligacién o contraprestacién V.
Cns.9l._m..2’lsblilm.lmaue.pig.263.

Cas. N 47, cit., supra noia 339.

Cas. 63, 27 junio 1969, I semestre.
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"Se dice en el escrito de expresién de agravios que el juez confundié el mévil psico-
l6gico con la causa de la obligacién lo expuesto en la demanda como mévil de la
transaccidn, (...) pero, a juicio de la Sala, esa confusién no existe, pues... el deseo
de evitar un litigio que en definitiva puede resultar gravoso para la parte, puede ser
causa suficiente para que esta se decida a transigir (...). Este temor, esa duda yesede-
seo de evitar gastos y molestias fueron motivo "mediato”, particular o personal del
actor, desde luego que los demandados sabian que eran precisamente esas circunstan-
cias las que hacian necesaria y conveniente la transaccidn, y en ese mévil o causa de
la obligacién en la forma que inspiré el contrato... no hay nada de contrario ala
moral o a las buenas costumbres..." 365

Como se ve, no existe un enfoque unitario del problema; el Cédigo, con su indefinicién,
ha dejado las puertas abiertas a la interpretaci6n, y la causa ha sido un instituto de gran importan-
cia préctica, aunque no técnicamente elaborado.

SECCION 1V
ELEMENTOS NATURALES DEL NEGOCIO JURIDICO

Los elementos naturales se han definido, en general, como aquellas consecuencias que deri-
van de la misma naturaleza juridica de un determinado negocio, verificandose por disposicién de
la ley, en el caso de silencio de los interesados, de modo que las partes s6lo tienen que hacerlos
especial objeto de manifestacion de voluntad para excluirlos.366

Vendrian a ser cldusulas que en el negocio particular no necesita expresa formulacién, por-
que al considerarse que son los mas conformes con los intereses de las partes, se insertan normal-
mente por la prevision legal, concediéndose la autonomia de los particulares, para suprimirlos,
aumentarlos, o disminuirlos en el 4mbito de eficacia.367

Como ejemplos de elementos naturales se citan la garantia de eviccién en el contrato de
compraventa (art. 1034 C.C.), por la cual en la funcién de intercambio se busca asegurar que el
bien serd del nuevo duefio; la gratuidad en el mandato, en el mutuo y en el depdsito,368

El contenido contractual y negocial no se agota en la prevision de los llamados elementos
esenciales, sino que por su funcién, otros puntos son merecedores de tutela; tal es asf que el le-
gislador se preocupa de que pueda haber lagunas en las disposiciones de las partes, y en defecto

~ de su previsién establece la forma en que han de solucionarse ciertos conflictos de intereses en la

forma més adecuada a la naturaleza del contrato, e incluso haciendo reenvio a cuanto dispongan
las leyes, y los usos.3® Con los elementos naturales se llega a la maxima especificacién; se ha-
ce referencia al esquema de un negocio particular, previéndose la posibilidad de que respecto de

365. Sala Civil, 10:55 hrs. 11 junio 1940, aceptado por Cas. 10:20 , 10 diciembre 1940, N2 137, pég. 42,
32-34 apéndice. Sobre la causa en la estipulacién a favor de un tercero, Cas. N® 136, 14:45 hrs. 16 no-
viembre 1973. Para una concepcién normativa de la causa. Cas. 109, 13:30 hrs. 20 noviembre 1952, II
semestre, tomo inico, pig. 1346.

366. CARIOTA FERRARA, op. cit.,, supra nota 2, p4g. 115. STOLFI, op. cit, supra nota 17, pég. 13. LA-
CRUZ, op. cit., supra nota 128, pdg. 43.

RESCIGNO, op. cit., supra nota 23, pég. 30.
LA CRUZ, op. cit., supra nota 128, p4g 43. Ver art. 109 C.P.C.

g2 8

SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 3, pig. 140. En este sentido de integracién del contrato, V. el
art. 1023 C.C.



ciertos elementos, el contenido tipico del negocio cual es determinado por las normas, sea modi-
ficado por una concreta voluntad manifestada por las partes. Son elementos normales pero no ne-
cesarios, sino eliminables,370

Sin embargo, hay en la concepcién de los "naturalia negoti" un error evidente: no pueden
ser elementos del negocio algunas consecuencias. Pertenecen a su zona efectual,

"Por tradicién, se suelen mencionar también los denominados elementos naturales:
pero estos no son verdaderos y propios elementos, sino mds bien efectos implicitos
del determinado negocio, en concreto, y no del negocio en general; los cuales efec-
tos, a veces estdn previstos y establecidos por el declarante (o por los declarantes, en
los negocios bilaterales), pero nacerian igualmente por ley; tanto que la utilidad de
hacer referencia a aquellos elementos (retius: efectos) se manifiesta, mds cuando se
los quiere excluir que cuando se los quiere provocar.

Por sonsiguiente, no hay lugar airavés de ellos en la doctrina general del negocio ju-
ridico” 3N

Se podria hablar més bien de "efectos naturales”, pues no forman parte la reglamentacién
negocial prevista por las partes, sino que son tomados por la ley precisamente a falta de tal previ-
sién. Se trata de la configuracion que la ley da a los efectos del negocio segiin una valoracién de
la normalidad®”2 y iinicamente entraria en el plano causal aquella disposicién voluntaria tendiente
a modificarlos o suprimirlos.

Entendidos como consecuencias juridicas, los "naturalla negoti” s6lo pueden encontrar lu-
gar en una distincién relacionada con las normas que disciplinan un determinado instituto; en es-
ta hip6tesis son juridicamente irrelevantes, y como tales no pueden incluirse en una clasifica-
cién de los elementos del negocio. Si, en cambio, se entienden como cldusulas negociales cabe
un doble sentido: verlos como cliusulas expresas, en cuanto dirigidas a un efecto preordenado
por una norma, 0 como cldusulas ticitas que ¢l ordenamiento presupone al aprobar las conse-
cuencias previstas en las normas. Pero en ambos casos resultan insubsistentes, porque la disposi- =
cién normativa opera en forma automética cuando el negocio no tiende a un fin prictico contras-
tante con los efectos en ella previstos.33 3

Si se fundamentase un criterio de clasificacién de elementos sobre la comrespondencia entre =
el contenido y los efectos del negocio, el concepto de elemento natural podria definir una cate- =
gorfa que puede no corresponder a una regla determinada por las partes, distinguiéndose asf cud- =
les disposiciones son puestas por las partes y tienen el valor juridico de un precepto de autono- =%
mia privada, y cuéles son puestas por la ley, contraponiendo en un sentido distinto al tradicional &
entre elementos esenciales, como los que deben ser expresamente queridos, y elementos natura- =
les, que pueden ser no expresamente queridos.

370. S. PUGLIATTL, op. cit., supra nota 73, pig. 73.
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371. MESSINEO, op. &,m 34, pég. 356. En el mismo sentido, LACRUZ, op. cit:. supra nota 128,
pég. 43. CARIOTA op. cit., supra nota 2, pég. 115. RESCIGNO, op. cit., supra nots 23 5§
pég. 301. FALZEA, op cit., supra nola 22, pég. 68. SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra nota 3, pégs. 140- =f

" 141

RESCIGNO, op. cit., supra nota 23, pég. 301.

3§

FALZEA, op. cit., supr nota 22, pég. 63.
374. RUSSO, op. cit., supra nota 18, pég. 108.




- En cierto sentido, los elementos accidentales y los naturales asumen una posicién opues-
estos son puestos por la ley y la voluntad de las partes es relevante para excluirlos aquellos
sélo pueden ser puestos por la voluntad de las partes.37s

~ SECCION V

citos ELEMENTOS ACCIDENTALES DEL NEGOCIO JURIDICO
efec- :

S, en " 1. Generalidades

id de -

1o se a-  Los llamados elementos accidentales

0 ju-

El ordenamiento ofrece a los sujetos privados miiltiples instrumentos para un ejercicio

mds amplio de su autonomia, cuando forman un negocio en razén de particulares intereses. A es-

ta finalidad, de enriquecer el ejercicio de la autonomia privada, sirven los elementos accidentales

~ del negocio, que los sujetos pueden introducir en el esquema negocial, y una vez insertos asu-

men el mismo valor de los elementos esenciales.376

; Tradicionalmente se han definido los elementos accidentales como aquellos que no son ne-
- cesarios para que exista el negocio, ni le acompaiian normalmente, sino que por voluntad de las

partes se incorporan a €l. Pueden o no existir con relacién a un determinado negocio; no entran

en su esquema tipico, de modo que este puede subsistir sin ellos, sin que se obstaculice su exis-

tencia o su validez. Normalmente se reflejan en la eficacia negocial.

; Se trata de determinaciones de voluntad de las partes, para modificar los efectos normales
del negocio, en virtud de su autonomfa. Su presencia no es indispensable, pero cuando existen

- por una manifestacién de voluntad humana, libre, limitan la eficacia del negocio. Su accidentali-

dad radica precisamente en ese depender de la voluntad que los interesados son libres de manifes-

tar 0 no.377
: Los elementos accidentales aparecen asi como contrapuestos a los esenciales, que deben es-
 tar siempre presentes para que una determinada situacién de hecho venga a ser considerada como
_ - negocio juridico.
ir una cate- = La expresin es comiinmente usada para referirse a la condici6n, el término y el modo, y

)se asi cud- quiere decir que son elementos extraiios al esquema tipico del negocio, que realizan los intereses
de autono- por los cuales el negocio se efectiia.
tradicional De accidentalidad se habla s6lo en relacién con una consideraci6n del tipo negocial abstrac-

to frente al negocio concreto realizado por las partes, respecto al cual estos elementos asumen el

caracter de esenciales; a través de ellos las partes realizan intereses que no quedarian satisfechos

- con el recurrir a la estructura tipica del negocio. Pero también estos elementos son idéneos para
- ser aplicados a negocios juridicos de tipo variado.378

8 Los llamados elementos accidentales sélo lo son en el sentido de que puedan introducirse o

Do a voluntad de las partes, y de que no pertenecen al esquema tipico del negocio; sin embargo,

& ~ 375.  PUGLIATTI, op. cit., supra nota 73, p. 73.
noia ‘28. :5 i .
P‘z‘npn nouﬁ 376. RESCIGNO, op. cit., supra nota 23, pag. 264.
30 P‘&" l lr':‘

377.  FRANCESCHELLI, op. cit, supra nota 15, pégs. 81, 100-101. ESPIN op. cit., supra nota 73, pég. 403.
: ENNECCERUS, op. cit., supra nota 210, pigs. 299-300. MESSINEO, op. cit.,, supra nota 54, pig. 357.
¥ STOLFI, op. cit, supra nota 17, pig. 13. CASTAN TOBENAS, op. cit., supra nota 29, pég. 375. CA-
RIOTA FERRARA, op. cil., supra nota 2; pig. 116.

378. RESCIGNO, op. cit, supra nota 23, pég. 302. FALZEA, op. cit,, supra nola 22, pig. 66. RUSSO, op.
cit., supra nota 18, pag. 98.
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algunos de los caracterizados como elementos de esta clase pueden ser absolutamente esenciales

Wammmmmmmmﬂmmmmposﬁmahsm,g
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respectoalhxbonegocial.Losaccidmtalesencambiosuhntales.nomnopmqueelnegocio -
puede existir sin ellos, sino m4s bien por no formar parte de su esquema negocial (ya que aque- A
llosa'iacomecmmiadewto).Porellosehacemiammrevisiéndelcomeptodeelemmm
accidental, que viene modificado por la nocién de elemento esencial,

b-  Los elementos del negocio y la eficacia negocial

La clasificacién de los elementos del negocio es posible bésicamente desde dos puntos de
vista:

a-  Segin sean o no indispensables para la validez del negocio, pudiéndose definir como esen-
ciales los componentes del hecho negocial cuya falta da lugar a la invalidez del negocio,y
como accidentales aquellos que se afiaden al micleo indispensable para la validez, y cuya -
falta no afecta la validez misma.3¢0

b- Seg(mseanomindispensablespamquemxjaundemminadoﬁpodenegocio.udocuhm
més reciente dedica mayor atencién a este punto de vista, entendiendo el negocio como
una especie fictica compleja, que comprende miltiples elementos necesarios para la verifi-
caciéndelefectojmidico.conﬁgméndosennnﬁcleoeenualeneloonjumodetodaslasde-
terminaciones dada por los sujetos.

Ambas clasificaciones son, en cierta medida, excluyentes; la insercién de un elemento acci-
dental en un negociodewtminadonodejadereﬂejarsesobmlavalidez;ypuedeprovwarlainva-
lidez del negocio en su totalidad (como sucede por ejemplo con la condicién suspensiva imposi-
ble, o con la condicién ilicita). Por ello es conveniente atender en principio a los elementos en
relacién con la existencia y la eficacia del negocio y efectuar posteriormente su calificacién de
acuerdo con su influencia en la validez.

En una especie fictica es posible efectuar una distincién entre Ia zona de los elementos
esenciales y una zona marginal o periférica en la que se agrupan todos los elementos que, porre-

notas accidentales o variables 16gicas respecto a la esencia, determinan la extensibny
los limites de su esfera de eficacia legal 38! Para que surja Ia relacién jurfdica basta que sean reali-
zados los elementos esenciales, constitutivos que son su presupuesto exclusivo; pero para que s
produzca la situacién efectual puede no ser suficiente la existencia de ese niicleo central, sino que
se requieren "ulteriores elementos a los cuales no puede atribuirse una funcién causativa iguala
aquella que debe reconocerse a la especie féctica central, porque de ellos depende sélo el"si"oel
‘cudindo’ del subentrar de la situacién efectual” 332 El negocio es causa del efecto negocial, mien-
uasqmelt&mim.pm'ejanplo,decideelmmwwthaderealiwsemlefecto. J

Estas concausas de eficacia, que conciemen s6lo a las consecuencias juridicas de un nego-
cio ya perfeccionado en todos sus elementos constitutivos, son en este sentido elementos acci-

5 384,
379. LACRUZ BERDEJO, op. cit., supra nota 128, pégs. 43-44, cit. como ejemplo el émino en relacién & o4 38S.
comodsto, sl mutuo y al depdsito. g
380. RUSSO, op. cit., supm nota 18, pég. 103. ~ 386.
381. FALZEA, op. cit., supra nota 22, pég. 53. - agy
382. FALZEA, op. cit., supra nota 22, pég. 35. :
388.
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~ dentales del negocio.?®3 A los elementos esenciales, causas de la eficacia, corresponde la relevan-

cia o irrelevancia de la situacién causal; a las concausas, que m4s bien deberfan llamarse elemen-
tos inesenciales o marginales, corresponde la eficacia o ineficacia de la situacién condicionante.
Las concausas o coelementos pueden ser clasificados a partir de dos criterios: en relacién a la po-
sicién respecto al nicleo central, de donde se dividen en anteriores, contemporaneos y sucesivos;
y en relacién a la fuente, privada o legal de donde deriva su inclusi6n, distinguiéndose en volun-
tarios y legales.3% Interesan fundamentalmente los de cardcter voluntario, siendo necesario reali-
zar algunas distinciones previas.

¢-  Distinciones conceptuales

Se llaman cléusulas del negocio las diversas proposiciones de que consta o puede constar.
Pero ellas son diversas de los elementos. Sea que haya una sola o varias cldusulas, en el negocio
concurren elementos, implicita o explicitamente previstos por la ley, y que pueden clasificarse
diversamente; las cldusulas no son susceptibles de clasificacién.385

No es correcto configurar como elementos accidentales todas las posibles cldusulas especia-
les que las partes introducen en un negocio juridico, si no son elementos de eficacia. ¥ En oca-
siones se denomina también a los elementos accidentales modalidades, autolimitaciones de vo-
luntad, cldusulas, disposiciones o determinaciones accesorias?7 sin embargo algunas de estas de-
nominaciones tienen una connotacién diversa.

Los requisitos voluntarios de eficacia, dependen:de la voluntad de las partes y limitan la

- fuerza de la manifestacién incidiendo en su eficacia; coinciden en buena parte con los elementos
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en relacién al

accidentales; la condicién y el término pertenecen a ambas categorias; el modo en cambio, no es
requisito de eficacia.
Las autolimitaciones de voluntad forman un concepto coincidente con el de requisitos vo-

luntarios de eficacia; en cambio, las disposiciones o determinaciones accesorias forman una cate-

goria muy distinta, porque modifican el contenido normal del negocio sin alterar su esencia, por
ejemplo la cl4usula penal, las disposiciones referentes a los "efectos naturales”, reservas etc.$

* Bajo el epigrafe elementos accidentales se estudian tradicionalmente la cond:cnon. el térmi-
noy el modo. Las partes pueden agregar en el contenido negocial estas cldusulas, que no pertene-
cen al esquema esencial del negocio, pero que son relevantes en el caso concreto, y tienden a rea-
lizar los intereses comspondxcmes a las finalidades por ellas pexscguxdas

383, Esta clasificacién de elementos vendria a corresponder a una clasificacién de normas. Las normas princi-

pales disponen los componenies tipicss y los efectos esenciales de un- acto; las normas integrativas en-
tran. después de la realizacién de un elemento ulterior. En este sentido es elemento accidental, aquel he-
choupecfﬁcoamylmahnormutcgnﬁumbordnnh intevencién de la norma principal.
FALZEA, op: cit, supra nota 22. pigs. 69-70.

384. FALZEA, op. cit., supra nota 22, pég. 63.

385. MESSINEO, op. cit., supra nota 54, pég. 354. Sobre el convenio principal y sus adiciones. V. Cas. N°
119 de 15:45 hrs.. 1 de octubre de 1975. Sin publicar.

386. CARIOTA FERRARA, op. cit, supra nota 2, pég. 116.

387. CABANELLAS, op. cit, supra nota 279, pég. 155. CASTAN TOBENAS, op. cit., supra nota 29, pég.
375.

CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pag. 661,

g



2. La condicién3®
a-  Concepto, caracteres, natwaleza juridica

1.  Concepto

El negocio se considera sujeto a condicidn si las partes disponen que su eficacia dependa
del verificarse de un evento futuro e incierto. Con el nombre condicién se designa cualquier he-
cho futuro, e incierto, al verificarse del cual las partes subordinan la produccion o el cesar de los
efectos del negocio. Se designa asf la cldusula que da un hecho tal caricter, es decir, la propia de-
terminacién de voluntad, y también al propio acontecimiento 0 suceso.3%0

FALZEA distingue la prevision condicional y el evento condicionante:

» se distinguen netamente en momento subjetivo (condicion como prevision) del
momento objetivo (condicién como evento)...

La previsién condicional y el evento condicionante constituyen respectivamente: u-
no un elemento del acto juridico en su contenido de voluntad, y parte de la compleja
declaraciénnegocial: el otro un elemento externo al actoe investido de la cualidad de
concausa de la eficacia. De donde el ligamento entre ambos tiene lugar sélo en cuan-
10 la previsién condicional forma parte del acto, y es en relacidn a este iltimo, con-
siderado en suintegridad, que funciona la concausa, asi que resultan netamente sepa-
radas la previsién condicional que se refiere a la zona central del acto, y el evento
condicionante, que concierne en cambio a la zona marginal. El evento constituye el
punto fundamental sobre el cual gravita todo el mecanismo condicional, y a la previ-
sién corresponde poner en marcha el mecanismo en funcién de una particular inten-
cién de los sujetos..." >

Desde un punto de vista teleolégico, Ia condicién se justifica con miras al interés de las
partes. Los sujetos, al regular sus intereses, pueden querer que tengan actuacion de inmediato y
que surjan entonces las respectivas consecuencias juridicas.

Pero puede ser que los sujetos, para conseguir una meta especifica, establezcan que sus in-

tereses se realicen en cierta circunstancia, de modo que no les conviene una eficacia inmediata.
La condicién implica la valoracién de intereses posteriores, externos, futuros e inciertos, en con-
traste con el interés interno tendiente a la funcién tipica del acto.392

389, Ea el derecho romano la condicién fue conocida y se agregaba a negocios de todas clases, sobre todo a
la stipulstio y los legados, quedando excluidos los "actus legitimi®. S6lo bien deslineads la figura de la
condicién suspensiva en cuanto 2 la resolutoria, se creia que las partes hubiesen creado otro negocio su-
jeto a su vez a condicién suspensiva; si el evento se verificaba, este segundo negocio producia su efec-
10, que era el de conar la eficacia del otro negocio. El negocio sujeto a condicién suspensiva no produci-
a por lo pronto efecto alguno pleno; los derechos pendientes fucron garantizados por efectos previos

limitsban en gran medida a la otra pane. Se consider6 que la condicién debia responder a los requisi-
sos de la incerteza, licitud y posibilidad; debia ser ademds un hecho futuro. FRANCESCHELLJ, op. cit,
supra nota 15, pégs. 101-103. JORS-KUNKEL, op. cit., supra nota 117, pégs. 120-124.

300, FRANCESCHELLI, op. cit., supra nota 15, pég. 101. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pég:
665. ESPIN, op. cit., supra nota 23, pégs. 403-404. TRIMARCHI, op. cit., supra nata 215, pég. 211.

391. FALZEA, op. cit., supra nota 22, pég. 78-79.
392. FALZEA, op. cit, supra nota 22, pég. 80.
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2.  Caracteristicas

. !51 evenio condicionante se caracteriza por su posicién en el futuro Yy su incerteza. A estos
requisitos se afladen la exterioridad, la accidentalidad,393 y la voluntariedad de su insercién. La
confhcxén es extrinseca al acto al que precede; por ello es elemento marginal o coelemento del ne-
gocio. La incertidumbre hace referencia a que sea dudosa la realizacién del acontecimiento, En
ello difiere de las llamadas condiciones legales o iuris, y hace referencia también a la determina-

cién de cuéndo es posible para los particulares en ejercicio de su autonomfia establecer condicio-
nes que funcionen como tales,

3.  Naturaleza juridica

Algunas teorias hacen depender de la condicién la existencia de la voluntad o bien la del ne-
gocio mismo.3 Otras, més acertadamente, hacen depender de la condicién los efectos del nego-
cio. La primera teoria contrasta con el derecho positivo, por el cual el negocio condicional, apar-
te de la pendencia de sus efectos, debe tenerse como ya existente.

En el negocio condicionado la voluntad sélo quiere los efectos en una determinada circuns-
tancia; no es que se quiera una cosa y luego se afiada otra; sélo se quiere bajo condicién.

La voluntad de las partes subordina los efectos del negocio a la produccién de un evento ex-
trafio.

La condici6n afecta inicamente los efectos de negocio, bien suspendiéndolos, bien hacien-
do cesar los ya producidos. Es una concausa de eficacia de la declaracién de voluntad negocial 395
Pero la declaracién y la condicién sélo analiticamente pueden considerarse como diversas, pues
son en realidad algo winico e indisoluble, en atencién a su funcién. Si de la condicién depende el
efecto del negocio, ella viene a formar parte integrante y sustancial del mismo.3%

b-  Clases de condiciones

Conviene previamente distinguir las verdaderas condiciones de las conditio iuris y las lla-
madas condiciones impropias.

1.  Conditio iuris 0 condiciones legales

La condicién es un requisito voluntario de eficacia, y por ello se distingue de los elemen-
tos exigidos por la ley para la eficacia de ciertos negocios, y que por eso se llaman conditio iu-
ris. En esta categoria pueden ubicarse todos aquellos actos o hechos extrinsecos al negocio que
la ley considera decisivos para su eficacia, de acuerdo a su naturaleza o a la situacién de los inte-
resados, como podria ser la autorizacién al tutor para enajenar o gravar bienes del pupilo, la reali-
zacién del matrimonio para la eficacia de las capitulaciones, etc. Estos deberian ubicarse en una
categoria diveras, como requisitos legales de eficacia.

Se asemejan a la condicién voluntaria en su incidencia sobre la eficacia, pero la diferencia
se observa considerando que en la verdadera condicién se da una particular determinacién de la au-
tonomia negocial para la satisfaccién de los intereses privados; las conditio iuris son en cambio

393. FALZEA, op. cit., supra nola 22, pag. 132

394. ARNDTS, ADICKENS, FERRARA, etc., cit. por CARIOTA FERRARA, op. ciL., supra nota 2, pigs. 664
y ss.

395. GULLON, op. cit., supra nota 137, pig. 167.
396. COVIELLO, op. cit., supra nota 215, pig. 459.
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el producto de disposiciones normativas que limitan la autonomia de las partes, subordinando la
eficacia del negocio a Ia realizacién de los eventos a los cuales la ley da tal valor en funcin de
intereses extrafios a 1os sujetos, con lo que estd en juego 1a existencia misma de la relacién juri-
dica por deficiencia de un requisito impuesto por la ley.®7

En dltima instancia, sin embargo, es posible reducir 2 un eésquema general 1as condiciones
legales y voluntarias; ambas son mecanismos para subordinar Ia regulacién negocial de modo
que no entre en colisién con un sistema de intereses ulteriores; claro estd que la condicién volun-
taria se introduce para fines particulares, y con funcién instrumental, entre el acto y sus efec-
10s. 9%

2.  Condiciones impropias

En la condicién existe un estado de incertidumbre objetivo a cerca de la produccién o el ce-
se de los efectos del negocio. En ello difiere de las llamadas condiciones impropias, que pueden
ser subjetivas 0 necesarias.

No pueden considerarse condiciones las cldusulasque hacendepender laeficaciadeun even-
t0 ya realizado, pero subjetivamente incierto, pues en tal caso faltaria la situacién de pendencia,
bastando la constatacién del hecho para que el negocio despliegue su eficacia.

Tampoco son verdaderas condiciones las llamadas necesarias, es decir, eventos que deben
necesariamente darse, pero sin que se sepa exactamente cudndo. Estos en realidad funcionan co-
mo términos.%? :

3. Clasificacién de acuerdo a la naturaleza del hecho condicionante: condiciones potestativas,
causales y mixtas

Es causal la condicién que consiste en un hecho sustraido a la voluntad del interesado, sea
un hecho de la naturaleza o un comportamiento de un ercero.

Es potestativa si supone un acto de una de las personas que intervienen en el negocio, de-
pendiendo de su voluntad.

Es mixta si el hecho depende a la vez de la voluntad de un sujeto del negocio, y de un he-
cho natral o de la voluntad de un tercero.%00

En el segundo grupo citado se distinguen 1as condiciones meramente potestativas, que de-
penden de la mera voluntad del sujeto o de un hecho voluntario del todo irrelevante y que segin
el art. 681 C.C., son nulas si se réfieren ala simple voluntad del prometiente, nulidad que se ex-
tiende a 1a entera obligaci6n; no sucede asf si depende de la voluntad del acreedor, caso en el cual
es perfectamente vélida Ia condicién. Las condiciones potestativas, en cambio, dependen de la vo-
luntad del sujeto, pero de tal forma que no pueden realizarse o dejarse de realizar indiferentemen-
te, porque estdn sujetas a otras circunstancias externas (por ejemplo, si hago un largo viaje). Es-
tas condiciones pueden introducir en el negocio vélidamente, e influyen como tales en sus efec-
tos.

397, V. SCOGNAMIGLIO, op. cit., supra noa 3, pégs. 143-144. COVIELLO, op. cit., supra nota 215, pégs.
459-460.
198, FALZEA, op. cit., supra nota 22, pégs. 113-114, 93.

399. Ya en el Derecho Romano existian similares regulaciones sobre las condiciones impropias. DIGESTO.
ULPIANO, Lib. XXVII Tit. VII L. 10. v. CABANELLAS, cit, supra nota 279, Nos. 815 y 1974.

400. V. VON THUR, cit., supra nota 214, p. 88. CARIOTA FERRARA, cit, supra 2, p. 670.
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Clasificacién dé acuerdo a la naturaleza del hecho: condicionés‘ positivas y negativas

Una segunda clasificacién con referencia a la naturaleza del hecho, distingue las condicio--
nes en positivas o negativas, segin el correspondiente cardcter del evento. Son positivas si de-

~ ben cambiar el estado actual, y negativas las que lo deben mantener.

5. Clasificaci6n de acuerdo con la influencia en la eficacia del negocio: condiciones suspensivas
y resolutorias.

La condicién es suspensiva si de su verificacién depende el nacimiento de los efectos: tal
es 1a hipétesis mas difundida porque responde mejor a los fines del mecanismo condicional. La

- condicién es resolutoria si se hace derivar de ella la cesacion de los efectos.

Para algunos autores s6lo existe la condicién suspensiva, pues toda condicién suspende al-
go, sea el nacimiento, sea la extincién de la obligacién, la condicién resolutoria para una de las
partes es suspensiva para la otra, de modo que aquella es s6lo una faz de esta.40! Pero tal posi-
¢ién no es exacta, ya que ambas clases de condiciones presentan una naturaleza diversa, tanto en

su posicién estructural como en su funcién.

La condicién suspensiva constituye una concausa de eficacia un elemento marginal del ac-
to sobre el que incide, presentdndose como una particular forma que asume el proceso de produc-
ci6n; opera en lo interno del acto, insertdndose entre los momentos de la relevancia y de la efica-
cia, retardando la llegada de esta.

La condici6n resolutoria, en cambio, consmuye un hecho estructuralmente aul6nomo; pre-
supone que el acto exista ya en todos sus elementos, centrales y periféricos, y que haya produci-
do sus consecuencias; opera hacia lo externo sobre lales consecuencnas de modo que sus efectos
se contraponen a los del acto condicional.42

En la condicién suspensiva las partes subordmau la acmahzacnén del interés programado a

' la realizaci6n de un evento previsto; s6lo en ella hay verdadera pendencia, pues mientras no se

cumpla, no se sabe si se producirdn los efectos.

En la condici6n resolutoria, en cambio, la situacién juridica nace de inmediato, y sélo
existe incertidumbre acerca de si llegard a desaparecer. La condici6n resolutoria aparece como he-
cho extintivo, cuya funcitn estd en relacién con el permanecer de la situacién efectual 403

6. Lallamada condu:lén resolutona implicita

En el capitulo del C C. sobre las obhgacnones condicionales aparece el art. 692, referente
al incumplimiento contractual y a la llamada condicién resolutoria implicita. Tal emplazamien-
to del articulo es inadecuado, € incorrecta también aquella expresion, que debiera ser "cldusulare-
solutoria sobreentendida”. La verdadera naturaleza juridica del instituto es la de un derecho potes-
tativo del sujeto para exigir €l cumplimiento del contrato o pedir su resolucién. No se trata de
una condicién, pues este término se refiere técnicamente a los elementos accidentales del nego-
cio juridico, producto de la voluntad de las partes. Se trata méas bien de un efecto que proviene de
la ley. La denominaci6n es la misma del Cédigo Civil francés, acogida en nuestra legislacién 404

V. por ¢j.- ALESSANDRI, op. cit., supra nota 25, pég. 465.

401.

402. FALZEA, op: cit., supra nota 22, pégs. 84, 239.

403. FALZEA, op. ciL., supm nota 22, pdgs. 239, 243.

404. VSMmmCASAR)NTROMElOM&W&DaxMCm&M La accién resoluto-
ra y la kmwmmﬂmmhwmmw&odeAm.Sm

José, Costa Rica, 1968, pigs. 11 y ss. En especial, pégs. 18-19.
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¢- Reguisitos de la condicidn, condiciones imposibles, ilicitas y perplejas

s6lo se admiten las condiciones que no rebasen los limites de la autonomia privada: la
ley, el orden piblico y las buenas costumbres, y qué sean adem4s posibles.

1.  Condiciones ilicitas

Son ilicitas las condiciones contrarias a la ley, el orden piblico y las buenas costumbres,
Los negocios inter vivos son viciados enteramente por estas condiciones y devienen absoluta-
mente nulos.
De acuerdo con el art. 679 C.C. s6lo es nulo el negocio cuando la condicién debe realizar-
se por quien debe obtener la ventaja del negocio, es decir, el acreedor, por ejemplo "doy mil a Ti-
cio si mata a mi enemigo”. Pero si el hecho debe cumplirse por quien debe sufrir 1a pérdida eco-
némica (el deudor), el negocio s vilido; por ejemplo "te daré mil si mato a mi enemigo"”.
Ello en razén de que el lucro constituye un incentivo para consumar el acto ilicito cuando
la condicién debe cumpliria el acreedor, mientras que tal incentivo falta si debe cumplirlo el deu-

dor 405
Segiin el art. 680 C.C., para las condiciones resolutorias rigen los mismos principios, en

sentido inverso. De este modo, la condici6n resolutoria consistente en un hecho ilicito es vélida
si es positiva, por ejemplo "te dono mil pero si frecuentas lugares de corrupcién la donacién se
tendrd como no hecha". Serd nula si es negativa, por ejemplo "te dono mil, pero si no frecuen-
tas lugares de corrupci6n la donaci6n quedars resuelta”. En el primer caso el negocio s licito
porque la posibilidad de resolucién es un estimulo para abstenerse del hecho ilicito; lo contrario
suceds én el segundo, que es nulo porque 1a resolucién es incentivo al mal.#%
En el testamento, negocio mortis causa, las condiciones ilicitas se ticnen por no puestas y

pura y simple 1a institucién, excepto si la condicién ha sido la causa impulsiva y determi-
nante de la liberalidad, caso en ¢l cual es nulo todo el negocio (art. 615 C.C.); ello se justifica
en el principio de conservacién del negocio, porque el testador, ya muerto, no hubiera pedido
cambiar su disposicién. 47

2. Condiciones imposibles

La condici6n es imposible cuando no puede verilicarse por obstaculos materiales, fisicos,
naturales, porque tienden 2 1a verificacién de un hecho irrealizable (si es positiva) o evitar un he-
cho necesario (si es negativa®®®), todo ello de acuerdo con las leyes naturales y el estado de los
medios materiales dl momento del negocio.

La condicién imposible anula ia obligacién entera, pero es vilida y vilido el negocio sila
condicién es de no hacer una cosa imposible, traténdose de suspensiva, 0 de hacer una cosa impo-
sible, si es resolutoria (arts. 678 ¥ 680 C.C.). Al igual que la condicién iliciia, se tiene por 00

en el testamento salvo si ha sido la causa impulsiva y determinante del negocio caso en

el cual es nula toda la disposicién (art. 615 C.C.

[FUN—

405. V. COVIELLO, op. cit., supr nota 215, pég. 468.

406. V. COVIELLO, op. cit., supm nota 215, pég. 469. En ¢l Derecho Romano Clisico Ja condicion imposi-
ble se avo por no escrita, y no viciaba la institucién. Digesto, ULPIANO, Lib. XXVII1, tit. VII. ley la
JULIANO Lib. XXX, tit. I, Ley 104, s. L. No asf en ¢l Derecho Justinianco: Instituas de JUSTINIANO.
Libeo IIL tit. XX 5. XL V. CABANELLAS, op. it., supra nota 279, Nos. 812, 836 y 1802.

407. COVIELLO considera injustificable tal excepcién, por la indivisibilidad de la declaracién de voluntad, ¥
ngucsu.pha:l&lmumgdl- . cit., supra ota 215, pég. 466.

408. Las condiciones jurfdicamente imposibles se remiten al criterio de ilicitud.
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- Condiciones perplejas

- Es necesario que la condici6n tenga una conexién I6gica y juridica con i
e ey . S LU el entero negocio.
Las condxcxone§ perplejas, que hacen ininteligible y contradictoria consigo misma la declargacic‘m
de voluntad, quitan toda validez al negocio. Por ejemplo: Instituyo heredero universal a Ticio. si
tituto como mi heredero a Cayo.409 )

Negocios condicionables
absoluta-
~ Con base en el principio de autonomia de la voluntad, la condicién uede

nayor parte de los negocios juridicos, salvo algunas excepciones. < X
En algunos negociqs de derecho patrimonial, Ia ley excluye tal posibilidad. Asf por ejem-
lo la aceptacion y repudiacion de la herencia (art. 527 C.C.). Los negocios del derecho de fami-

> realizar.
'milaTi
dida eco-

0" - ; . s o
o0 cuandll a son incompatibles con toda condicién. No puede condicionarse el matrimonio (art. 12,
1o ¢l des C.Fam.) por ejemplo, ni el divorcio, la adopcion, etc.
Si se llegase a estipular una condicién, se tiene por no puesta y el negocio es valido.
Cipios, en s 5
es valida Efectos de la condicién
nacién se : iy
 Ereonein Pendencia de la condicién
) es licito _— .
Gl 5 La condicién es pf:ndxente desde el momento en que se da vida al negocio, hasta que sc
~ cumple el evento o se tiene la certeza de que no llegaré a verificarse. 410
puestas y ‘ Si la condicidn es suspensiva, el negocio no produce ningiin efecto. Entre tanto las perso-
determic - nas tienen una simple expectativa a las posiciones juridicas que deben derivar del negocio, si es-
 justifica ~ tellega a ser eficaz. No adquieren ningiin derecho ni obligacién, sino sélo una expectativa a te-
2 podido ~_ nerlos, que se convertird en una situacién juridica consolidada si se verifica la condicién 41!
* Mientras tanto, es objeto de proteccién por el ordenamiento. No es exacto afirmar que sélo hay
una esperanza de derecho; el derecho condicionado existe aunque no despliegue su eficacia, y su
titular puede ejercer medidas de conservacién para defenderlo (art. 683 C.C.) disponer de su expec-
tativa. El negocio existe y es vilido, y por tanto, vincula al deudor. La condicién suspensiva sc
s ftsicoa coloca entre el momento de la relevancia y el de la eficacia. Cuando se produce el niicleo central
lz;r anh e: de una especie factica: se provoca la intervencién de la correlativa norma juridica, en dos momen-
16 a2 1o : tos I6gicamente distintos: en el primero se reconoce al hecho la posibilidad de producir conse-
e cuencias juridicas, es decir, se le atribuye eficacia potencial, en el segundo se actualizan las con-
sl sl secuencias dispuestas. Si existe una condici6n, estos dos momentos se presentan histéricamente
;sa impo- destacados y distantes. Mientras estd pendiente, se da la relevancia juridica, que revela una apti-
e por no
) caso en
409. V. COVIELLO, op. cit., supra nota 215, pig. 469. Semejante disposicién cxisti6 en el derecho romano:
"Non dubitamos quin twrpes conditiones remitiendace sint”. (No dudamos de que las condiciones 1rpes de-
ben ser remitidas). Marcelo, Digeste Lib. XXXV, tit I, Ley 20. "La condicién perplcja anula la institu-
cién". Digesto, Lib. XX VI, tit. VII, Ley 16. CABANELLAS, op.cit., supra nota 279, Nos. 877, 816.
5 imposi- 410. FRANCESCHELLI, op. cit., supra nota 15, pig. 104.
/1. ley la
TINIANO. 411.  Expeciativa es "la posicién hisié.ic-mente individualizada del sujeto en cuanto punto concreto de refe-
rencia de los futuros efectos de '~ “iuispecie juridica, ya perfeccionada en los elementos constitutivos...
constituye una relacién juridica actual, instsurada por la norma con cardcter preliminar, en funcion de las
oluntad, y consecuencias juridicas suspendidas..”. FALZEA, op. cit, supra nota 22, pigs. 23-30. Al igual que cn
el derecho modemo, entre los romanos, “antes del cumplimicnto dela condicién la persona lenia una ex-
pectativa juridicamente protegida del derecho condicionado, activa y pasivamenie transmisible a2 los he-
rederos. JORS KUNKLEL, op. cit., supra nota 113, pag. 123.
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tud de la situaci6n de hecho para desplegar los efectos (perfil objetivo) y una investidura de un
sujeto en la posicién de potencial destinatario de tales efectos.#12 )

Si. la ?ondkﬁm es resolutoria, el negocio produce plenamente sus efectos. El adquirente
puede ejercitar su derecho pero el enajenante puede cumplir actos conservativos (art. 683 C.C)
ambos est&n obligados a observar una conducta de buena fe para conservar fntegras las razones de
la otra parte. El adquirente est4 sujeto a que la eficacia del negocio cese por completo cuando la
condicién se realiza y é1 sufre la pérdida de la cosa si €sta se produce estando aquella pendiente
(art. 689 C.C.).

La condicién resolutoria funciona entonces en relaci6n con el permanecer o no de la situa-
cién efectual.

2.  Cumplimiento de la condici6n. Retroactividad

La incertidumbre cesa cuando la condicién se cumple. Si era suspensiva, a partir de ese
momento se producen los efectos del negocio. Se considera cumplida cuando se verificael even- *
10 que la forma; entonces el sistema de los intereses internos se traduce en realidad juridica,yla |
situacién de neutra se convierte en favorable. 3

Si la condicién era resolutoria se da 1a incidencia de los intereses externos sobre los inter- &
nos, después de que estos han encontrado actuacién en consecuencias juridicas ya producidas. z

Los efectos hasta entonces producidos cesan por completo. En general los ordenamientos
se inclinan por dar a la produccién o cesaci6n de los efectos un alcance retroactivo. Ello signifi- #
ca que desaparece la incertidumbre, y 1a posicién juridica y econémica del que teniael derechoin- =
cierto es igual a la que hubiese tenido de no existir incertidumbre, es decir, el resultado del nego- S8
cio es idéntico al que hubiera existido de ser el negocio puroy simple, salvo respecto a los fru- =
tos y actos de administracién (arts. 685, 690 y 691 C.C.). Consecuencia de la retroactividad de
1a condicién suspensiva es que el negocio se reputa cumplido desde el principio pura y simple- 2
mente: son validos todos los actos, ain de disposicién, ejecutados por el adquirente, e ineficaces
los del enajenante. Si la condicion era resolutoria, el negocio se tiene como no hecho, y quedan -
sin eficacia los actos del adquirente, persistiendo los del enajenante.*13

3.  FicciGn de verificacion

El articulo 682 C.C. dispone implicitamente el deber de los obligados de no impedir el ve-
rificarse de la condicién. Establece que se tiene por cumplida si el deudor impide su cumplimien-
t0.414 Ello se fundamenta en la necesidad de hacer respetar la intenci6n manifestada por las partes &
garantizando que pueda llegar a actuarse la regulacién de intereses intemos, que s6lo el interferir
de determinados intereses €x1emos contrarios habria debido paralizar.4!5 k.
V. También art. 620 C.C. 3
4, Falta de la condicién

El estado de incertidumbre cesa también cuando el evento no llega a realizarse, pero se pre- 2
senta el problema de la determinacién del tiempo. Se considera que falta la condicién cuando se

412, FALZEA, op. cit., supra nota 22, pég. 28.

L e L i) At A gt

413. V. COVIELLO, op. cit., supra nota 215, pégs. 474-475.

414. Asf lo establecia ya e Digesto, JULIANO, Lib. XXXV tit. 1, Ley 24. CABANELLAS, op. cit., supra no-
1a 279. N% 878.

415. V. FALZEA, op. cit, supra nola 22, pégs. 206-207.
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yra de un tiene la certeza, y no sélo la &uda,.de que no podré realizarse.416 Si la condicién era suspensiva
¢ iene como perpetuamente pendiente, y el negocio no surté ningiin efecto, Si era resolutoria,
dquirente ~ las situaciones juridicas se consolidan definitivamente, como si el negocio hubiese sido puro y
83 C.C.) ~ simple. - .
azones de Si la condicion era suspensiva, y el evento no se verifica, el mecanismo de la condicién
cuando la opera excluyendo en forma definitiva el producirse de las consecuencias Juridicas del negocio, y
pendiente este deviene absolutamente iniitil.#17 Persisten los actos de disposicién realizados por el enajenan-
te y se tienen pero no realizados los del adquircnte.
e 1a situa- Si la condicidn era resolutoria, persisten los actos dispositivos del adquirente y caen los
del enajenante.
3.  El término o plazo*'®
rtir de ese a- Concepto
a el even-
ridica, y la El término es un evento futuro pero cierto a partir del cual deben producirse o cesar los
) efectos del negocio. Su introduccién corresponde a una finalidad practica: limitar o diferir en el
e lgs inter- tiempo la eficacia del contrato. El término indica el momento temporal futuro pero cierto en que
ducidas. finalizan o se inician los efectos del negocio.
NamIentos Seguin la doctrina predominante, el término puede considerarse como un elemento acciden-
llo 3'8“{"" tal del negocio, que se resuelve en una cldusula a través de la cual las partes ponen un limite a Ia
derecho in- eficacia, y que es compatible con la funcién tipica del negocio. El término es aquella parte de la
o del nego- regulaci6n negocial que opera la colocacién de los intereses en el tiempo; en tanto que no es po-
oalos fru- sible una regulacién de intereses sin una dimensi6n temporal, se ha visto en el término un ele-
ctividad ]de mento esencial, necesario e indefectible del negocio.419 En realidad los intereses humanos se de-
f.y St'_mp :; senvuelven y tienen significado respecto a un tiempo determinado: los comportamientos son fe-
B e "’:;a némenos temporales, y el tiempo es por ello esencial a ellos, pero el término hace referencia a
0 Y queaan la posibilidad de que la dimension temporal de intereses puede ser libremente operada por las par-
tes. En ese sentido el término se configura como elemento volunfario, frente a los casos en los
cuales es la ley la que sefiala cudndo deben verificarse los efectos del negocio, o las obligaciones
de €l surgidas.
pedir el ve- - El w@rmino difiere de la condicién en que no existe un estado de incertidumbre sobre los
-lumplimi S efectos del negocio, pues se sabe que debe necesariamente llegar.
or las partes - : '
el interferir b | Clages
1. Término inicial y final
3 - Un témino puede ser puesto al negocio a fin de diferir sus efectos; en tal caso es inicial
se pre- | (diesa quo), a su vencimiento el negocio iniciard la produccién de sus efectos. Puede ser puesto
33‘:’::3“ So5 también a fin de hacer cesar sus efectos: es el término final (dies ad quem)
416, Cas. 94, 1530 hrs. 26 de noviembre de 1957, sem. IL, tomo II, pig. 753.
i 417.  Sobre la inutilidad del negocio V. FALZEA, op. cit., supra nota 22, pég. 177.
% 418. También los romanos conocieron el €rmino, cuya aposicién hacfa que los efectos del negocio fueran
. ;ii puestos en relacién a un "diez", 1al que se produjeran desde o hasta un dia determinado. El témino no
. cit., supra no- % podia preceder a algunos negocios, como la herencia, y, a la par de la condicién, a los actus legitimi.
¥ Se habliba de disposiciones ex die (término inicial) ¢ in diem (1émmino final) V. FRANCESCHELLI, op.

¢it., supra nota 15, pég. 105.
419. RUSSO, op. cit., supra nota 18, pég. 83.
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2. Término de eficacia y de cumplimicnio

. El término puede desempeiar dos funciones: puede influir cn laelicacia del ncgocio' ente
dida como produccién de los efectos, o bien puede referirse tnicamente, limitindose en él tie .
po, al ejercicio de los derechos y el cumplimiento de las obligaciones ya producidas como cfené.
tos del negocio. En este itimo caso no es posible hablar de negocio a término, ya que 1o es 1
negocio !o que pende del érmino sino sélo su ejecucion.s20 Por ello algunos autores enu'cnd:
qye ese tipo de t€rmino no es una modalidad del negocio sino de su cumplimicnto. En esta situ. :
clér), el‘término se refiere a uno solo de los efectos negociales, scfialando el momento en due ?;;
obligacion debe ser exigida; es propio por tanto de los negocios obligatorios. Esta establecid
normalmente en beneficio del deudor, y como tal se presume pero puede estarlo en interés dc(:
deudor, o de ambos. En razén de aquella presuncion, el acreedor no puede exigir la prestacion an-
tes de la caida del término, excepto si el deudor ha llegado a ser insolvente, o ha disminuido po
hecho propio .las garantias que habia prometido.*?! v

. Ambas figuras de término, no obstante su diverso modo de operar, constituyen determina-
ciones relativas a la colocacién de los intereses negociales en el tiempo, y pueden reducirse a un
comiin denominador en tanto que indican ol momento en el cual deben tener lugar la satisfaccion
del interés programado.*?2

3.  Témino esencial y accidental

A veces se distingue entre 1érmino esencial y accidental para indicar que hay negocios que
han de someterse necesariamente a algiin término (por ejemplo el comodato o el dep6sito). Pero
con mé4s frecuencia se denomina iérmino esencial, con referencia al momento de ejecucién de las
obligaciones, a aquel que las partes fijan para el cumplimiento de la prestacién, con exclusién de
cualquier otro, por ser ¢l nico momento en que sus intereses puedan ser satisfechos. (Por ejem-

plo A contrata una Orquesta para que amenice su fiesta del 31 de diciembre).
4,  Clases de términos segiin su designacién

El término puede designarse con la mencién de un dia, por ejemplo el 25 de enero de
1983, es el dies certus an et guando; también por la fijacién de un evento que se produciré necesa-
riamente, aunque se ignore cu4ndo, por ejemplo el dia de 1a muerte de X; es el dies certus an et
incertus quando. El tercer tipo de término que se suele sefialar, el "dies incertus an et certus quan-
do (por ejemplo cuando llegues a los 80 afios de edad), funciona generalmente cOmMo condici6n.

c-  Efectos

Durante la pendencia del wérmino, si es micial, el negocio no produce ningtin efecto; si es
final, el negocio despliega toda su eficacia. En el momento enel cual se producen todos los ele-
mentos constitutivos de 1a especie factica negocial, se determina en los sujetos una situacion ju-
ridica que es diversa de 1a situacién definitiva a producirse cuando venza €l término, por so el
contenido de esta ltima es realizado en aquel momento s6lo potencialmente.*2

e
420. ALBALADEIO, op. cit., supra nota 134, pig. 144.
421, V. TRIMARCHI, op. cit, supra nota 215, p- 218 "Disposiciones similares existicron ya entre los Toma-

nos. Asi ULPIANO, Libro X VI, tir. 11, Ley 7. "Lo deido a \érmino no se compensard antes de que venza” 1
CELSO, Ley 186. Reglas de Derecho. V. CABANELLAS, op. cit., supra nota 279. n° 554, 1689 ]

422. RUSSO, op. ciL, supra noia 18, pég. 45.
423. FALZEA, p. cit, supra noia 22, pig. 32
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del plazo. Al vencimiento del término, si es inicial, el negocio despliega sus efectos, y si es fi-
nal, no produce desde ese momento més efectos.

Si el término se refiere al cumplimiento, cuando vence la obligacién se hace exigible, ya
partir de ese momento puede reclamar el acreedor la prestacién. Mientras tanto, es posible que ¢l
deudor, renunciando al plazo, haya Hevado a cabo el cumplimiento. Cuando se dan determinadas

los intereses del acreedor, el ordenamiento dispone, valorando ciertos hechos, el vencimiento an-
ticipado del término (art. 777 C.C.), llamado técnicamente "decadencia o caducidad del beneficio
del término”. (V. Revista Judicial 32, nota 1882).

En todo caso, el vencimiento del término produce efectos ex nunc, no ex tnc como la
condicién; por lo tanto, en el término final, los efectos antes producidos quedan paralizados. No
se da la retroactividad 424

4.  El modo o carga

El modo es una declaracién de voluntad accesoria por la cual se impone el adquirente 1a
obligaci6n de realizar una prestacién .42

Es una disposicién que puede afiadirse sélo a los negocios a titulo gratuito; al menos asi
ha funcionado en la experiencia juridica, y se suele entender como medida o Iimite de las liberali-
dades.

Como determinacién accesoria que introduce el disponente difiere de la contraprestacion
propia de los negocios a titulo oneroso; el modo no es un correlativo sino més bien un limite
de la atribucién, una limitacién de la liberalidad. Por ello se ha sostenido que no cabe en los ne-
£0cios onerosos, sino sélo en los de liberalidad, sean intervivos o mortis causa.426

El modo se distingue de los simples consejos o recomendaciones por cuanto impone un
deber, cuyo incumplimiento puede sancionarse coactivamente. En & ,ademds de quererse los efec-
tos propios del negocio, quiere uno de los su jetos que se imponga al otro una carga, consistente
normalmente en sefialar un uso o destino determinado a la cosa objeto del negocio. Se persigue
alcanzar no sélo de los efectos tipicos, sino otros no previstos en el tipo negocial puro. Se perfi-
lan en el negocio modal una voluntad principal y una accesoria: la modal que se rige por las re-
glas propias de las obligaciones.

Desde el punto de vista de los sujetos cabe distinguir entre el gravado por el modo, o deu-
dor de la carga, y el acreedor de ésta que es el donante, o en su caso, el beneficiario. La carga pue-
de imponerse en utilidad del propio donante de un tercero, o del mismo donatario, e incluso desli-
gada de un beneficiario concreto, o con caricter espiritual. Mientras la condicién y el término
suspenden o hacen cesar los efectos del negocio cuando se cumplen, cuando se introduce un mo-
do se quieren los efectos propios més el nuevo efecto de la carga. A diferencia de aquellas disposi-
ciones, el modo no suspende los efectos del negocio, y es fuente de deberes,

La indole juridica del modo se ha discutido largamente en doctrina. Se ha equiparado a la
condicién resolutoria potestativa, o a la suspensiva negativa, a una condicién resolutoria licita,
como la de los contratos bilaicrales (pero esta es un efecto dado por la ley y no un elemento que-

424. FRANCESCHELLI, op.cit., supra nota 15, pag. 106.
425. ESPIN, op. cit., supra nota 23, pag. 409.

426. V. TRIMARCII, op. cit, supra nota 215, pig. 219. ESPIN, op. cit., supra nota 23, pig. 409. RESCIG-
NO, op. cit,, supra nota 23, pig. 307. FRANCESCIIELLL, op. cit., supra nota 15, pég. 106.



rido por el autor del negocio) a un fideicomiso parcial, a la causa, la presuposicién, etc.4?’ Pero
en realidad el modo tiene una naturaleza juridica propia; es una declaracién accesoria de voluntad,
que introduce nuevos efectos en el negocio, y que debe realizarse para que se mantengan los efec-
tos tipicos.428

El sujeto adquiere los derechos derivados del negocio, segun las reglas de éste e indepen-
dientemente del cumplimiento de la carga, es decir, €l negocio produce sus efectos en cuanto es
perfecto; el modo no impide la eficacia, pero constrifie al cumplimiento del deber en que consis-

te.
El beneficiado debe efectuar la prestacién en los limites de la atribucién, y corresponde a

cualquier interesado el poder de actuar para el cumplimiento de la carga. En caso de incumpli-
miento, cabe exigir la devolucién de lo percibido, con sus frutos e intereses, es decir, se produce
la resolucién del negocio, cuyos efectos alcanzan a los actos de disposicién llevados a cabo por
el beneficiado incumpliente, salvindose los derechos de terceros.

Cuando el incumplimiento de la carga no es culpable, el obligado debe cumplir el grava-
men en otros términos, los mas analogos a la voluntad del beneficiario 429

En caso del incumplimiento debe atenderse siempre en primer lugar a lo que al respecto hu-

biese dispuesto el donante o testador.
En el negocio modal los efectos se producen de inmediato, pero si no se cumple la carga,

puede producirse la devolucién de lo adquirido. Entonces si aparece el modo influyendo como re-

quisito de eficacia, porque debe realizarse para que esta se mantenga. -
La doctrina es conforme en admitir que el modo imposible o ilicito debe tenerse por no

puesto,#3¢ aunque algunos opinan que deben aplicarse por analogia las reglas de la condicién.
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